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mnm de la primera ediciod. (i)

El librito que recomiendo & ja indulgencia del publico
encontrara probablemente dos clases de criticos.

Los unos, motejandolo de escesiva brevedady suma ari-
dez, lo calificaran de compilacion del todo inutil y poco dig-
na de mi posicion académica.

Los otros a su vez, menores quizas en nimero pero mas
competentes en verdad, me acusaran de gran atrevimiento
por haber querido resumir en pocas paginas los elementos
todavia controvertidos de una ciencia tan estensa'y compli-
cada.

A estos, y son los solos & los cuales me importa respon-
der, aunque temo no poderlos convencer del todo, haré
notar que la utilidad de un sMhm\b de esta especie, que
falta todavia en nuestra lengua, apesar del gran nimero de
compendios de economia politica, escritos bajo otro plan

0) Yesse la advertencia del traductor, que va ai principio de
la traduccion de la Uuia para el estudio de la economia poliiiea
(Valladolid, 1878, 1, vol. en 12.®, del aiisino autor y traductor.



Prefacio de la primera edicion.

y cofi diversos fines, el deseo de dar un complemento doc-
trinal & los lectores de mi Guia para el estudio de la econo-
miapolitica, y por Gltimo la esperiencia, que debo también
haber adquirido después de muchos afios de estudio y de
ensefianza, pueden servir de escusa & mi intento y procu-
rar buena acogida a las paginas resultado de él.

Sialgimjuez autorizado y concienzudo, sin olvidar ni
un momento los limites dentro de los cuales debe encerrar-
se esta obrita, se digna afadir & las notas no muy dificiles
de una critica puramente negativa alguna indicacién pre-
cisa sobre los errores y las lagunas que aqui encuentre yo
me alegrare de poder recoger ;estas observaciones para el
caso, que me atrevo a suponer casi probable, de una se-
gunda edicion.

L. C
Pavia, Agosto 1875.



PREFACIO DE LA CUARTA EDICIU.I

La acogida hecha & esta obrita, que ha tenido la honra
de ser adoptada en muchas escuelas como texto de ense-
fianza, y de la cual en el breve espacio de un afio han sido
agotadas tres ediciones, me hace esperar que no faltara
también a esta cuarta; ya que & las muchas mejoras, adi-
ciones y correcciones con que salieron la 2ay la3.ase han
aumentado en la presente con otras muy importantes. Y para
gue se tenga una idea sumaria de esto, diré que he tenido
cuidado de hacer una minuciosa revision general del testo*
de modificar algun tanto el orden en la Seccién segunda; de
corregir especialmente el 2«<*y el i.0 capitulo de la Seccion
cuarta, auxiliandome de dos importantes monografias de
mis distinguidos colegas Nazzaniy Rica-Salerno; de afiadir
un nuevo capitulo en la Seccion quinta; y por iin he hecho
numerosas é importantes correcciones y adicciones en la
Bibliografia, para que respondiese mejor & los dltimos pro-
gresos de la ciencia.

Pavia, Abril i878.
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CAPITULO PRIMERO.

CONCEPTO, 'LIftUTES Y CARACTER DE LA ECONOMIA POLITICA.

La economia politica {jpibUca, civil, nacional, ele.) es la
doctrina del orden social de las rkjuezas.

Su objeto es la riqueza, esto es el total de bienes permu*
tables, que estudia como un hecho social, a diferencia de la
economia doméstica, que la estudia en relacién con la fami-
liay de la economia industrial que la estudia con referencia
a cada una de las e7npresas, y de la tecnologia, que la estu-
dia en sus procesos de formacion.

El oficio de la economia politica es doble. Investiga las
leyes de los fendmenos econdmicos, y deduce de ellos prind-
pios dii‘ectivos para el buen Orden de la hacienda publica y
privada.

De aqui la distincién entre economia politicapura (detir
eia), y economia politica aplicada (arte), que tienden sin
embargo al dltimo fin comdn, de promover la prosperidad
general.



8 Concepto, limites y caracter de la Economia politica.

Distinta de la cienciay del arte econémico es la practica,
que consiste en la accion efectiva, que es auxiliada por las
verdades de la ciencia y por los principios del arte, aquila-
tandola por medio de los resultados de la esperiencia indivi-®
dual y colectiva.

Ciencia, arte y practica se completan reciprocamente, y
es erroneo el creer que puedan sustituirse mutuamente.

La utopiay el empirismo son las consecuencias a las cua-
les se llega descuidando uno U otro de estos elementos ne-
cesarios para traducir utilmente en accién el pensamiento
econoipico.

La economia politica es una ramade las ciencias sociales,
y se distingue de las otras, porque estudia lasociedad desde
el solo punto de vista de los intereses materiales, y porque,
también dentro de este campo limitado, considera los fené-
menos en sus leyes naturales, en sus relaciones esenciales y
necesarias, y no en sus manifestaciones concretas y continr-
gentes en el tiempo y en el espacio, en su valor ético y bajo
su aspectojuridico y politico.

Sin embargo la economia, la historia, la estadistica, la
moral, el derecho y la politica se prestan auxilios reciprocos
en parte necesarios y en parte utilisimos (1).

ID Las nwterias apenes sefialadas en este y en el sigaiente
«apitulo se hallan tratadas mes esiensarente en la Guia para el
estudio de ja Economia Politica, por el misnp autor y traducida
poret traductor do este libro. (Valladolid. 1878), i. voi. en 1 2=



CAPITULO 1.

METODO, DIVISION E IMPORTANCI\ DE LA ECONOMIA POUTICA.

El metodo propio de la economia politica es misto de
deduccién y de induccion.

La deduccién por pocas premisas, [evidentes de por si 6
susceptibles de demostracion rigurosa, conduce ai descu-
brimiento de las leyes mas generales de la economia.

Estas leyes, que son naturales y nopositivas, psicolégicas
y no fisicas, espresan la tendencia que tienen ciertas causas
a producir ciertos efectos, independientemente de la accion
perturbadora de otras causas concurrentes con las primeras.

Pero asi como en el hecho se presentan siempre causas
perturbadoras, de las cuales la deduccién no puede tener
mcuenta, asi los resultados & los chales se llega por este ca-
mino tienen un caracter hipotético, que no corresponde a la
realidad compleja de los fendmenos econdmicos.

De aqui que es preciso servirse de la induccion, tanto
ipara comprobar el valor de los resultados descubiertos de-



iO Método, division é importancia de la Economia politica..

ductivamente, cuanto para encontrar otras leyes econémi-
cas, basadas en la observacion, establecida directamente ¢
adquirida en las obras de historia, y especialmente en las
de estadistica, la cual, por medio de la induccion matemati-
ca, puede llegar a conclusiones exactas, dentro de ciertos
limites de estensa aproximacion.

La economia politica estudia los fenémenos de la rique-
za social, 6 haciendo abstraccion del régimen politico de la
sociedad (economia en sentido estricto), 6 en relacion con el
patrimonio especial del Estado, de la Provincia, del Muni-
cipio (ciencia déla hacienda).

En su sentido mas restringido, adoptado en estos Ele-
mentos, la economia se divide en las cuatro partes de la
produccién, de la circulacion, de la distribucién y del con-
sumo, que son las cuatro fases que presenta la riqueza con-
siderada como hecho social.

La economia politica es materia digna de estudio cuida-
doso, tanto por la importancia tedrica &e su objeto, faeton
poderoso de civilizacion, cuanto por la utilidad practica de
sus doctrinas asi en la vida privada, especialmente para los
empresarios, capitalistas y obreros como [en la vida publica™
especialmente para todos aquellos que, ¢ directamente {ma-
gistrados y miembros de cuerpos deliberantes 6 rousMiitros),:
0 indirectamenle, por medio de los derechos de asociacion,
de reunion y de peticion 6 mediante la imprenta, ejercen
alguna influencia sobre el gobierno del Estado, de la Pro-
vincia y ded Municipio.
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CAPITULO PRIMERO.

CONCEPTO DE LA PRODUCCION.

Para satisfacer las propias necesidades el horabre debe
servirse de sus facultades, aplicandolas & las cosas.

Las cosas Utiles se llaman bieres', los bienes permutables
se llaman riquezas.

La utilidad (aptitud para satisfacer las necesidades hu-
manas) y la permutabilidad (aptitud para el cambio) son por
lo tanto las notas caracterislieas de la riqueza.

Son permutables los bienes que son;

Estemos, esto es distintos del hombre;

Accesibles al hombre;

Limitados en su cantidad.

Si faltan los dos primeros requisitos no existe sino la
posibilidad, si falta el tercero no existe la ?'azon del cambio.

Por lo cual los bienes internos (fuerza, salud, belleza,
inteligencia, virtud,) los bienes inaccesibles al hombre (el
sol, la luna, las estrellas, etc.) y los bienes que existen en



i Concepto de la produccion.

cantidad i-elativamenic ilimitada (como el aire, !a luz, el
agua, eii ciertas condiciones) no forman parle de la ri(iiie-
za, aun cuando sean con frecuencia condiciones necesarias
0 utiles para adquirirla.

A su vez son riquezas, cuando no les falla el requisito
de la permulaljilidad, también los bienes incorporales, que
no caen bajo los sentidos, y consisten en relaciones perso-
nales do derecho y de hecho {servicios, diéntela, secretosy
privilegios industriales, ele.) que pueden ser objeto de con-
tratacion lanio como los bienes corporales, muebles é in-
muebles.

Se llaman naturales las riquezas ya dispuestas para el
consumo (frutos de la tierra hallados casualmente); y arti-
ficiales aquellas cuya utilidad es debida en lodo 6 en parte
a:la obra del hombre.

Las riquezas son por tanto naturales ¢ artificiales por el-
origen; corporales (materiales) é incorporales (inmateriales),
muebles é inmuebles por la forma.

m Pero como las riquezas naturales, escasas en su cantidad
-“repartidas desigualmente en el tiempo y en el espacio, re-
sultan del lodo insuficientes para satisfacer las necesidades-
de la sociedad, es necesario que el hombre dirija su activi-
dad a la formacién de riquezas artificiales.

La parte de la actividad humana que so dedica a pro-
porcionar riquezas artificiales se llama prodxiccion. Sus re-
sultados se llaman productos.

»¢ El hombre en la produccion no puede crear nueva mate-
ria, pero imprimiendo ciertos movimientos & la materia exis-
tériifi, que ocupa, conserva, traslada, divide, retine y modifica
dC varias maneras en la y en la/orna, crea la
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utilidad, por la cual las cosas se convierten en bienes, y
=cuando son permutables en riquezas.

Con&\derB.dAesirinsecamente, la produccion es casi siem-
pre una modificacion util de lamateria.

Sin embargo inti'insecamenle la produccién es un acto
=esencialmente inmaterial, como lo es la utilidad que se de-
riva de él, aun cuando se incorpora & un producto ma-
terial.



CAPITULO 1.

FORMAS DE LA PRODUCCION.

El ejercicio de la actividad productiva, esto es la accioa
combinada délos varios factores de la produccion, se llama
industria.

La industria, una en la esencia, es varia en la forma, y
se divide y subdivide en grupos ¢ categorias.

Pueden ser criterios de estas divisiones: ¢ la indole de
las necesidades alas cuales provee la industria, 6 la de los
procedimientos técnicos de los cuales se sirve, ¢ la de los
productos que se obtienen en ellas.

Considerando la funcion diversa de los varios ramos de
industria, se puede llegar a la clasificacion siguiente:

I. Industrias materiales ¢ reales (la industria en sentido
estricto), que obran directamente sobre objetos corporales
esternas, y se dividen en

A. Industria territorial, que se ocupa de la produc-
cion de las materiasprimeras 6 de los géneros alimenticios,
de aqui.
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AA. Industria estractiva (colectora, ocupadora), ia
cual receje sin ninguna modificaciéon las materias organi-
cas € inorganicas & cuya formacion és .estrafia la obra del
hombre, y comprende:

1 F/ Lacoso;

2. « La pesca,

30 El corte demaderas.en los bosques naturales-,
10 La estraccion de minerales.

BB. Industria rural (agricola en senJido esleuso),
la cual se ocupa de la produccién do materias vegetales y
animales, escilando, favoreciendo y dirigiendo la accion de
las fuerzas naturales. Esta abrazar
prende también;

a) Lasilvicultura (industria forestal);
b) Lahorticultura (cultivo de frutas y legumbres);
¢) La floricultura (jardineria).
IL El cuidado de animales, que comprende, ademas del
pastoreo, también;
a) La apicultura;
b) Fasericultura;
c) Lapiscicultura.

B. Industria manw/hciwrem (industria en sentido es-
trictisimo), que moditica, alterando snforma y a veces tam
bién la sustancia, los productos de la industria territorial,
para adaptarlos mejor las necesidades del hombre.

C. Industria comercial, (pie distribuye los productos
de las otras, industrias, preparandolos en la cantidad, en el
lugar y en el tiempo mas conveniente. De aqui los (res
grupos:

8



18 Fortno.<i de la prodiiccion.

10 Del comercio de distribucion (eil sentido estricto),
gue vende alpor mayor 6 alpor menor productos adquiri-
dos en pequefias 6 grandes partidas;

2. " Del comercio de trasporte, que aproxima mediata
6 inmediatamente los productos al consumidor;
3. " Del comercio de reserva (Illamado también impro-

piamente de es"jecMiacion), que distribuye en un tiempo (de
carestia) los productos adquiridos en otro (de abundancia).

Il Industrias inmateriales 6 personales (artes llamadas
liberales) que obi‘an directamente sobre el hombre y dan
productos, por lo regular incorporales {prestaciones indi-
viduales). Estas se dividen en tres grupos principales segin
gue obran sobrelas:

A. Facultades fisicas:

10 Conservandolas y perfeccionandolas, como la Ai-
giene, lagimnasia, la esgrima, laequitacion, la natacion, la
danza,

2.0 Reintegrandolas, como las artes médicas.

B. Facultades intelectuales, dirigiéndolas:

1.0 A lo verdadero, como las ciencias;

20 Ao bello, como las letras y las artes (mUsica,
pintura, escultura, etc.)

C. Facultades morales, dirigiéndolas:

1.0 A la virtud, como las artes educadoras;

20 Alajusiicia, a\di libertad, al drden, como las
artes'gobernatrices.

Todas las industrias son productivas, y lo son en el
mismo modo, porque ntnsnwna puede crear nueva materia,
pero «odas pueden crear nueva uitiidad.

Toda industria estd interesada en el progreso de las
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otras y por tanto debe desear que den productos abundan-
tes, y esto porque las varias industrias se prestan recipro-
camente fas materiasprimey'as, los instrumentos y los otros
medios de produccién y de despacho.



CAI'lTULO m.

PA.CTOR™S Di; LA I'H{OI>L'CCION.

La produccion Ueiie lugar mediante el concurso del horm
bre, de la nalitraleza y del capital, que se llaman elemenlos
0 factores de la misma produccion.

El hombre es el agente (elemento inteligente y libre) de
la produccion, que realiza con su trabajo, au-illiado por la
naturaleza (instrumento primitivo), que le presta las mate-
i'las y las fuerzas, y por el capital (instrumento derivado), es-
to es por el resultado do una jjroduccUm anterior aplicado &
una produccion sucesiva.

1 Trabajo.

E! trabajo es la aplicacion de las fuerzas humanas a la
produccién.

Este no es para el hombre un fin, sinoim medio necesa-
rio para proporcionarle la mayor parle de las riquezas que
necesita.
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En el trabajo se distinguen tres elementos™ que corres-

ponden & las facultades del hombro, y son:
1.0 el elemento fisico;
20 el elemento hitelectnal:
3.“ el elemento moral.

Es diversa, segun las industrias, y segun también los
tiempos y los lugares, la importancia relativa de estos tres
=clementos del trabajo, que sin embargo, en absoluto no pue-
den nunca fallar del todo.

Distinguense Igualmente en la funcién productiva del tra-
bajo tres momentos diversos que corresponden:

10al trabajo dcl que descubre, inventa'y concibe el
producto;

20 al trabajo del que re\tre, coordina, dirige y pro-
porciona los varios elementos productivos;

3.0 al trabajo del (pie ejecuta cada una de las opera-
ciones necesarias para la formacion de los productos.

Es técnicamenteproductivo el trabajo que es apto para dar
un resultado Util, esto es una riqueza nueva.

Es econémicamente productivo el trabajo que puede dar
una cantidad do riqueza”™ que sea a lo menos no inferior & la
gue se debe consumir para obtenerla.

Para determinar la productividad econémica del trabajo,
es necesario distinguir el aspecto individual y el aspecto so-
cial, existiendo trabajos productivos para el individuo pero
no para la sociedad, y vice-versa.

Una cosa es la moralidad del trabajo, y otra su productivi-
dad. Los trabajos inmorales ypor lauto vituperables éticamente,
no son por estosolo improductives econdmicamente, cuando se

considerali ensusei”v.ios.in\rMnmteindividualeséinmediaios.



Factores de la produccién.

La productividad dcl trabajo aumenta proporcionalmenie
a la accion de ciertas causas que acrecen suposibilidad y su
voluntad.

Influyen sobre la posibilidad del trabajo:

1. " lasfuerzas fisicas, mas 6 menos robustasy ejerci-
tadas;

2. » las fuerzas intelectuales, mas 6 menos despejadas
y cultivadas.

Influyen sobre la voluntad de trabajar:

1 laestension, la intensidad y la variedad délas necesi-
dades, que dependen en jiarte igualmente de varias circuns-
tancias de territorioy de clima.

20 lacantidad y la seguridad de la ganancia, que se
espera obtener del trabajo. De aqui la influencia que sobre
la productividad del trabajo ejercen los varios sistemas de
su retribucion.

El esclavo, el siervo, el obrero que trabaja por cuenta de
otro (con salario por tiempo 6 a destajo), el obrero alentado
por medio de gratificaciones, 6 por medio depremios sobre
el producto en bruto, 6parcialmente interesado en las uti-
lidades (participacion en elprovecho) ¢ directamente aso-
ciado a la empresa (participacién enel capU'aijy iiiialmen-
ic el obrero empresario que ti'abaja por cuenta propia 6 en
una sociedad cooperativa, 6 por si solo, representan los ti-
pos de los varios grados de energia productiva que son pre-
cisamente los que corresponden & los varios métodos de re-
tribucion del trabajo.

§ 2. Naturaleza.

Se llaman insirumindios naturales las materia.<j y las fuer-
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zas que se encuentran en el mundo esterno, y de las cuales
se sirve el hombre, d como condicion necesaria parael ejer-
cicio de su propio trabajo, o0 como medio Gtil para aumen-
tar su poder.

La naturaleza ofrece al hombre materias (animales, ve-
getales, minerales), fu&'zas {organicas € inorgaiiieas),y hb
espacio, indispensable para vivir y para trabajar.

Las materias son mas 6 menos aptas para el uso inme-
diatoy tienen por lo tanto un grado diverso de utilidad. Unas
son desde luego aproposito para el consumo (por ejemplo el
fruto salvaje), otras piden un trabajo de ocupacion {anima-
les, minerales, etc), otras por iillimo exigen un trabajo de
modificacion (casi todos los productos del suelo).

Las fuerzas naturales son U organicas, como la fuerza
vegetativa de la tierra y la fuerza reproductiva de los ani-
males, 6 inorganicas, como las fuerzas mecanicas (por ejem-
plo el agua) y las fuerzas fisico-quimicas.

Los instrumentos naturales unos son libres y gratuitos,
y no susceptibles de apropiacion, fallandoles el medio y
el fin, otros & su vez son onerosos y susceptibles de apro-
piacion, porque son limitados, esto es ¢ encerrados en el
suelo ()vinculados en él.

Esta disliiicion tiene un caracter puramente relativo,
puesto que ciertos instrumentos naturales que por lo gene-
ral son gratuitos, en ciertas condiciones llegan & ser one-
rosos (por ejemplo el aii'e para el buzo, ele).

La naturaleza por tanto concurre a la produccion con las
maffirias 6 con las fuerzas, organicas 6 inorganicas, gra-
tuitas U onerosas, Utiles solo 6 también necesarias.
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§ 3. Ca2Utal.

Todos los productos emjyleados en la reproduccion se
llaman instrumentos artificiales de la produccién, y cons-
tituyen el capital.

El capital comprende por tanto toda aquella parle do la
riqueza producida gque no sirve directamente para las nece-
sidades del hombre, pero & su vez es destinada para auxi-
liar la formacién de otros productos, que serviran precisa-
mente para aquel uso.

Son excluidas del nimero de los capitales:

1.0 las riquezas naturales-,

20 las aptitudes delhomhre{natwales Oadquiridas),
gue, no siendo permutables, no son por tanto riquofas-,

3.0 las riquezas artificiales, destinadas ala inmediata
satisfaccion de las necesidades humanas.

De modo que son tres los momentos de laformacion del
capital:

1.0 la formacion dai producto;

2.0 la abstinencia 6 ahorro, que sustrae el producto
al consumo improductivo;

3.0 el m2ileo 2n'oduciivo que le imprime caracter de
capital.

W cualidad de capital depende de la funcién y no de la
fomna. El mismo objeto, empleado de un modo es capital,
empleado de otro modo no lo es (por ejemplo un caballo).

Los capitales, lo mismo que toda otra riqueza, pueden

ser corporales 6 tncoiporales, sin que por esto so altere su
funcién econémica.
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Noes lasMsiraccional consumo, sino lasustraccion al con-
sumo improductivo la que convierte un producto en capital.

Distincion importanlisiina es la del capital en fijo y cir-
culante.

Es fijo el capital cuya utilidad nose consuma totalmente
en cada produccion, sino que puede servir a muchas pro-
ducciones succesivas. Tales son por ejemplo, las construc-
ciones, los instrumentosy los animales de trabajo, los pri-
vilegios industriales, los secreios de fabrica, etc..

Es circulante el capital cuya utilidad se consuma total-
mente en cada produccién, y debe por tanto reaparecer toda
en el producto & cuya formacion ha concurrido aquel capi-
tal. Tales son por ejemplo:

1.0 las materiasprimeras, estoes los productos en su
forma originaria;

2.0 las materias subsidiarias, que se consuman en la
produccion sin incorporarse al producto;

3.0 los productos completos y aquellos mas 6 menos
proximos a su complemento, que son destinados para la
venta, y constituyen la materia primera del comercio;

4.0 los animales jlue son alimentados para el ma-
celo, etc.

La moneda {instrumento del cambio) es un capital fijo
para la sociedad, que se sirve de ella como de un elemento
de la circulacion, y la consume por lo tanto solo parcialmen-
te; es capital circulante para el ‘individuo {empresario) que
empleandola productivamente, consume toda su utilidad;
como también para el comercio internacional, puesto que
cada pueblo se considera como un individuo respecto & los
oiros pueblos con los cuales contrata.
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Los anticipos, tanto en pénero corno en moneda, hechos
poi* el empresario al obreroy al capitalista, en forma desa-
larlo 6 de interes, son unca”\iialparaelempresario, pero con
una parte de provecho para quien los recibe, puesto que el
obrero y el capitalista producen para vivir y no viven pa-
ra producir.

El capital fijo tiene este nombre porque, por lo general,
durante la produccion, no cambia ni el lugar, ni la forma,
ni el propietario, mientras que estos cambios se verifican
casi siempre en el capital circulante.

Estas denominaciones sin embargo se prestan a equivo-
cacion. Asi, por ejemplo, una locomotora que técnicamente
es circulante, pertenece econémicamente al capital fijo cuan-
do es una maquina destinada al trasporte de los productos
y de los productores.

La importancia del capital en la produccion es grandi-
sima. Algunas veces es necesario para hacer obrar ciertas
fuerzas, 6 para dirigir ciertas materias (por ejemplo el fue-
go); otras veces es Util para hacer mas f>roniay cnérgricala
accion de los érganos corporeos.

La cantidad, la calidad y la continuidad del empleo de
los capitales son coeficientes importantisimo» del progreso
econdmico y social.

Son téctiicamente productivos todos los capitales que
dan productos nuevos, econdmicamente no lo son sino los
que reproducen por lo menos toda entera la utilidad con-
sumida en laproduccion.

El aittnenfo del capital sufre la influencia de las causas,
gue tienden & acrecer la posibilidad y la voluntad del
ahorro.
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Sobre la posibilidad del ahorro influye el sobrante que
la produccién deja después de satisfecha la necesidad de la
existencia.

Sobre la voluntad de ahorrar influyen:

10 ILas diversas aptitudes y tendencias individuales,
modificadas estas también por la instruccion y por la edu-
cacion;

20 La seguridad de la propiedad, y por lanio las
instituciones que la garantizan;

30 La medida de la ganancia {provecho ¢ interés)
que'puede esperarse de el ahor/o.

De aqui que si el aumento del capital contribuye al
progreso de la civilizacién, sufre a su vez las influencias
de este.
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progriso di;, la produccion.

El progreso de la produccién tiende a jdismiiiuir la re-
lacion entre la fatiga y la satisfaccion, e! esfuerzo y el re-
sultado, el' trabajo y el producto.

Este representa aqui la realizacion econdmica de la ley
del minimo medio en orden al méximo fin.

La reduccion progrésiva del trabajo no implica su cesa-
cion, y esto por el caracter esencialmente espansivo de las
necesidades humanas y por la escasez de las riquezas na
turales.

La reduccion del trabajo no disminuye tampoco su can-
tidad absoluta, sino solo la cantidad relativa, esto es la
necesaria para obtener cada unidad de producto.

El progreso de la produccién se realiza mediante:

i.0 Aumento de producto sin aumento proporcional
de gasto (ejemplo: producto triple con gasto doble);
Disminucion de gasto sin disminucion propofcio-
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3al de producto (ejemplo: un tercio de gasto con mitad de
producto);
3.» Aumento de producto con disminucién de gasto
(ejemplo: producto triple con mitad de gasto).
El i»rogreso industrial depende del empleo siempre me-
jor entendido de los elementos productivos.
Entre los mas importantes factores (econémicos y socia-
les) de este progreso sefialaremos:
lo La asociacion del trabajo;
20 El empleo de las maquinas;
30 La libertad industrial,
Ao La instruccion y la educacion.

l.~~Asociacion del trabajo.

laasociacion del trabajo puede ser simple G compleja.

En la asociaciéon simple (asociacion en sentido estricto)
varias pereonas, reunidas para conseguir un Unico fm pi-o-
duclivo, ejecutan las mismas operaciones, simultanea 6 su-
cesivamente.

De este modo por la'comblnacioii de los esfuerzos se ob-
tiene un resultado del todo imposible al trabajo individual,
U a! menos un resultado superior a cuanto podria obtenerse
con la suma de esfuerzos de igual nUmero de obreros que
trabajasen aislados.

Dentro de ciertos limites la asociacion simple contribuye
4 aumentar la cantidad y disminuir el coste de los produc-
tos (por ejemplo en la industria territorial y en las artes
edificadoras).

Ventajas todavia mayores se derivan de la asociacion
compleja, llamada también division del trabajo.
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Esta consiste en la distribucion do las varias funciones
productivas de modo que cada individuo ejecute operacio-
nes diversas.

La division del trabajo es de dos especies:

La primera consiste en la division y subdivision de las
varias industrias, por razén de localidad (division territo-
rial y por razén de productos (division real) y en la distri-
bucién gerdrquica de cada una de las funciones en cada
industria.

La segunda (division del trabajo en sentido estricto)
tiende & fraccionar, distribuyéndolas entre varias personas,
cada una de las operaciones necesarias para obtener un
producto (por ejemplo: la fabricacion de alfileres,_de nai-
pes, de relojes-, la compilacion de tablas de logaritmos, ate.)

Las causas de las cuales provienen los inmensos benefi-
cios de la divisién del trabajo, especialmente los de la se-
gunda especie, son:

10 La habilidad dei obrero aumentada por la con-
tinua repeticion de los mismos actos»

2.0 El ahorro de tiempo producido’por no tener ne-
cesidad de cambiar G@glugar, dejjosicionyde instrumentos.

3.0 El empleo mas provechoso de los obreros de di-
versa habilidad, reservando las operaciones mas dificiles &
los mas fuertes, mas capaces y mas diestros, auxiliandose
también de fuerzas menores para las operaciones mas faciles
(mujeres, nifios).

40 El menor desperdicio de las materias primera,
y subsidiarias, y el menor desgasté de los instrumentos-

tilia depende también de la menor duracién del aprendi-
zaje;
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5.0 El ahorro en la cantidad, y el «so continuo y
mas sabio de los instrumentos.

6.0 El descubrimiento de maquinas, facilitado por la
simplicidad de cada una de las operaciones,

La diversidad de inclinaciones y de aptitudes individua-
les, las diferencias de.sweio y de clima, conducen a la di-
vision del trabajo, que se estiende siempre mas segun que
la cultura intelectual demuestra todavia mejor sus ven-
tajas.

La division del trabajo supone el cambio, el cual & su
vez llega & ser mas activo cuando la division esta mas ade-
lantada.

La division del trabajo es limitada:

10 Pov \acantidad del capital;
20 Por laestension del mercado, el cual sufre la in-
fluencia:
a) De lafacilidad de los medios de trasporte;
b) Del bajoprecio de los productos;
3.0 Por lasimiiltoneidad denlas 0j30raaones(ejemplo:
los cambios de estaciones en la agricultura).

IL—Maquinas.

Llamansc maquinas los instrumentos mas 6 menos com-
plicados de los cuales se sirve el hombre para aumentar la
eficacia de su trabajo, mediante el concurso mas activo
siempre de las fuerzas naturales, puestas por él mediata 6
inmediatamente en accion.

Unas méaquinas son necesarias, otras son utilisimas para
la produccion; proporcionando ventajas no menores que
las derivadas de la division del trabajo.
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Por medio de las maquinas se obtienen efectivamente
productos mas abundantes’, mejores porgue son perfec-
tos y homogéneos-, menos costosos, y algunos también que
no podrian obtenerse sin su concurso.

Las maquinas abrenian y simplifican el trabajo, lo pro-
porcionan mejor & cada capacidad; emancipan al obrero de
fatigas enormes, perniciosas a la salud y degradantes; y le
dejan asi mayor posibilidad de cultivar el espiriiu y de
educar el corazon.

Las maquinas, sin embargo, acarrean algunas veces in-
convenientes parciales y transitorios, porque disminuyen el
trabajo y su retribucion, y obligan al obrero a cambiar de
profesion y de residencia. Estos inconvenientes, atenuados
naturalmente por la lentitud, con que se introducen las ma-
quinas Yy por el nuevo fraftajo necesario para construirlas,
son mucho menores que las ventajas esenciales y perma-
nentes que proporciosaii. Efectivamente a ellas es debido
el buen mercado de los productos, de aqui el aumento de
capital, que se traduce en nueva demanda de trabajo, la
cual debe necesariamente reclamar, 6 en la misma indus-
tria 6 enotra, & los obreros momentaneamente sin trabajo.

TU.—Libertad industrial.

Sobre la merg-iamorai del trabajo influye muy favora-
blemente la libertad industrial, por la cual cada uno puede:
1.0 Escoger la profesién que mas le agrade;

2.0 Ejercerla donde, cuando y como quiera;
3.0 Bedicarsc a varias ocupaciones a la vez;
4.0 Asociarse con cualquiera, con tal que no ofendan
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Xz'personalidad y no supriman |la respomahiUdad de los
asociados.

El obrero Ubre, movido por el temor de perder y por la
esperanza de mejorar en su condicion, trabaja mas y mejor
que el esclavo, enfrenado solo por el temor de las penas
corporales, que embrutecen la inteligencia, corrompen el
corazén, envilecen la dignidad, é impiden solo los escesos
de la pereza y de la negligencia.

La libertad industrial produce el maximo efecto Util,
cuando se halla asociada & la cienciay & la moralidad. A
su vez la falta absoluta de estas condiciones la hacen dege-
nerar con frecuencia de tal modo, que hacen necesarios
frenos saludables para, reprimir los abusos & los cuales con-
duciria de seguro.

Concedida & todos, la libertad produce, generalmente
(no siempre sin embargo), la concurrencxa, que evita los
monopolios artificiales, y produce también muchas ventajas.

Las principales son:

1.“ La distribucidon racional de ios productores en
las diversas industrias y en cada una de sus operaciones,
segun la capacidad y la inclinacion-,

2.0 La emulacion, por la cual lodos compiten en oc-
itvidad, en dxligenciay en ahorro-,

3.0 Las invenciones, los descubrimientos, los perfec-
cionamientos [y progresos de toda especie, que dan pronto
por resultado rebaja de precios en beneficio del pablico;

40 La abundancia, bondad y buen mercado de los
productos;

50 H equilibrio entre la demanda y la oferta, la
produccién y el consumo.
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8. IY.—Instruccion y educacion.

La instruccién Y lo.educacion, contribuyendo & imprimii
la mayor energia en las facultades del hombre, aumentan
los productos de su trabajo.

Para este beueflcio es necesario un cierto desenvolvi-
miento de las facultades humanas en general, después el
desenvolvimiento de aptitudes especiales para cada in-

dustria.
Las facultades fisicas se conservan y perfeccienan:

10 Conun buen régimen higiénico, que previene
muchas enfermedades y prolonga la vida;

2.0 Con un ejercicio regular y graduado.

Las facultades intelectuales se perfeccionan con la ins-
truccion, la'cual:

10 Ejercita la afencion, la memoria, el raciocinio,
y hace por tanto mas productivo el trabajo;

2.0 Suministra conocimientos Utiles sobre las leyes
del mundo fisicoy del mundo moral, que tienen tanta in-
fluencia sobre la marcha general de la Industria.

Las facultades morales se perfeccionan con la educa-
cién, la cual:

10 Escitay dirige las tendencias virtuosas del hom-
bre, como la laboriosidad, la prevision, el ahorro;

2.0 Combatey reprime sus habitos viciosos, como ol
ocio, la itnpreyiaion, la disipacion;

3.0 Fortificael caréater, haciendo mas fécil la victo-
ria contra los obstaculos de toda especie, que se oponen
al progreso de la industria.

Es muy util también la instruccion especial {técnica y
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profesional) mas 6 menos estensa, y repartida en institutos
de todos los grados, en ventaja do aquellos que, queriendo
subir a esferas mas elevadas de lagerarquia industrial, no
pueden contentarse con la instruccion primaria.
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UMITES DE LA PRODUCCION.

Los limites de la produccion dependen siempre de una
falta de equilibrio entre los varios elementos productivos,
la cual es inevitable en parte, porque se deriva de leyesfi-
sicas que el hombre no puede cambiar; enparte se puede
atenuar en mucho con el progreso de la civilizacion, porque
influyen mucho la escasez de ciencia, de prudencia y de
moralidad.

Los limites de la produccion consisten:

10 en la desproporcion entro el trabajo ofrecido y el
capital disponible que lo demanda, cuya desproporcion, con-
sistente casi siempre en esceso de trabajo y en falta de ca-
pital, procede, respecto al primero, déla energiadelijWncipio
de poblacion, respecto al segundo, de multiples causas in-
dividuales y sociales, las cuales limitan la posibilidad y la
voluntad del ahorro y se traducen necesariamente o en ce-
sacion de trabajo 6 en empleo defectivo de capital;
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2.0en ladesproporcion entre las varias cualidades del
trabajo disponible y especialmente en el escaso del trabajo
manual respecto de agnc!, que exige algin aprendizaje
cienlitico;

St* en la desproporcion entre el capital circulante y el
fijo, y particularmente en el escaso de este Ultimo, que se
manifiesta por lo general, en los tiempos de especulacion
exagerada, que preceden a las crista. Esta exuberayicia de
capital fijo resulta muy nociva, ya por los graves sacrificios
necesarios para su conversion en capital circulante, ya por
los dafios de que se resienten los obreros, los cuales ven
disminuidos los medios de trabajo;

4®en laescasez absoluta y relativa de ciertos/dcfores
naturales de la produccion, esto es de las maferiasy de las
fuerzas encerradas en el terreno 6 vinculadas en él; de las
cuales algunas se hallan sujetas & un agotamiento necesa-
rio, otras & un agotamiento posible, otras, por ultimo, aun-
gue no sujetas 4 agotamiento, no dan siempre productos cor-
respondientes proporcionalmente 4 toda swecesiva aplicacion
de capital y de trabajo.

Pero los progresos del arte agricola neutralizan hasta
cierto punto, 6 por lo menos retardan la accion limitadora
gue depende de la escasez de los elementos naturales.

Igualmente los progresos de la instruccion y de la edu-
cacion, propagando y haciendo mas firmes los principios de
una cultura solida y do una sana moral, pueden atenuar
en mucho, aunque sin poder llegara suprimirla, la poten-
cia de las otras causas limitadoras. Lo que se esplica pen-
sando en la gran eficacia que el aumento deconocimtenio,
WwEprepismn y de moraiidad puede ejercer sobre la aplica-
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cion mas sobria, mas cauia, y mas racional de los factores
de la produccidn, y por tanto sobre la multiplicacion de su

efecto Util.
El progreso econdmico, es tanto mas rapidoy mas cons-

tante, cuanto mas coordinado se halle con é\progreso inte--
leciual y moral.
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ORG\.NISMU DELA PRODUCCION.

I.—Lo empresa.

Existe empresa industrial, cuando el productor asume
en iodo 6 en parte los riesgos de la produccién, recogien-
do, ordenando y dirigiendo sus elementos.

Llamase perfecta la empresa cuando allega productos
previniendo la demanda y & veces también provocandola.

Llamase imperfecta cuando prepara solo los elementos
productivos y no allega el producto sin una comision prece-
dente.

La importancia de las empresas depende de su objeto,
de su estension y de la personalidad del empresario.

La empresa, y en particular la perfecta tiene las si-
guientes ventajas sobre \aproduccion doméstica y sobre la
dirigida por cuentay riesgo del consumidor:

la Estimula mucho mas el interés del productor, que
afronta de buena gana los riesgos con la esperanza de lucro;
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20 Concentralademanday la oferta de capitai y de
trabajo creandoles un mercado, donde puedan mejor apro-
ximarse y ponerse de acuerdo;

3.0 Enipleamassabiameiitclos elementos productivos;

4.0 Satisface mejor y mas pronto las necesidades de
los consumidores.

Il.—Esfension de la empresa.

Segun la ostension, esto es segun los medios de (jue
disponen, las empresas son grandes™ medianas y pequefias.

La gran industria ijue se ejerce en oficios, que cuentan
con los mejores auxilios tecnoldgicos, y que dispone de
muchos y habiles obreros, de capitales abundantes, y de
estenso crédito, presenta la ventaja;

i O Del mayor ahorro de gastos generales (de ~~plan
teamiento y de ejercicio), que aumentando en proporcion
menos rapida que el nimero de productos, representan una
cuota siempre menor gque su coste;

2. « De mejor régimen técnico de los elementos pro-
ductivos, y especialmente de la aplicacion mas estensay mas
racional de la division del trabajo de las grandes maquinas
y en general de los sistemas mas perfectos de produccién
los cuales son también causa del menor desperdicio de las
materias primeras y del mejor empleo productivo de los
residuos;

3. « De las mejores condiciones para la adquisicion de
las materias en bruto y para el despacho de las elaboradas,
gue se puede hacer donde, cuando, por quien y a quien
convenga, con el auxilio precisamente de la abundancia de
medios y de la estension de credito;
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4.0 De la posibilidad de poder continuar el trabajo
también en tiempo de crisis, para no perder el interés del
capital.

La pequefia industria, inferior al fin a la medianay a
la grande, presenta igualmente algunas ventajas que, dadas
ciertas condiciones y dentro de ciertos limites, le permiten
a veces el competir con ellas. ¥ son:

10 “eenergia del interés individual que tiende a
prodigar cuidados minuciosos y sagaces, y a intentar todo
género de pequefios ahorros;

2.0 los menores gastos de inspecciony administracion.

También la estension de la empresa tiene limites natu-
rales, analogos & los de la division del trabajo, y que
consisten;

10 En lacanitdad del ca™tiati;

20 En la estension del mercado;

3.0 Enlaindole de las industriasy de los productos,
de manera que la industria en grande exige 6 resulta me-
nos aplicable & las empresas ruralesy & los productos difi-
cilmente trasportables {fragiles 6 embarazosos) 6 de mucho
valor (accesibles & pocos consumidores.)

La gran industria crece en importancia & medida que
crece la civilizacion, pero no suprime del todo ni la media
ni la pequefia, de las cuales se auxilia muchas veces direc-
tamente. Asi las empresas se distribuyen y reparten natu-
ralmente segun las diversas circunstancias de tiempo y de
lugar, y la diversa naturaleza de losproductos, obedeciendo
siempre a la demanda de los consumidores, de la cual de-
pende necesariamente el régimen difinitivo de los sistemas
de produccion.
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8. Ill.—PcrsonaZidacZ de la empresa.

En cuanto a las personas, las empresas son individuales
y colectivas”™ y eslas publicas 6 privadas.

En las empresas individuales obra con mas fuerza el
propio interés del empresario, en el cual se concentran
tanto la responsabilidad, como las esperanzas de ganancia
y depérdida.

Las empresas colectivas & su vez, disponiendo de medios
mas estensos asi personales como reales, pueden emprender
operaciones mas grandes y arriesgadas.

Las empresas colectivas privadas tienen distinto valor
econdmico, seguin la estension de la responsabilidad acep-
tada por ia sociedad y por sus miembros. Esta puede ser:

1 Illimitada para todos los socios (sociedades co-
lectivas);

2.0 llimitada para algunos sécios (gerentes), y limi-
fada’para otros (comanditarios) por solo el capital suscrito
(sociedad comanditaria);

3.0 Limitada como la anterior para todos los sécios
(sociedad anénima).

La sociedad colectiva ofrece a los terceros la mayor ga-
rantia; escita la actividad de los sécios responsables in-
definidamente, y es especialmente Util para aquellas in-
dustrias, que exigen la presencia simultanea, en diversos
lugares, de personas que deben realizar operaciones deci-
sivas para la buena marcha de la empresa.

Pero por esto precisamente esta forma de sociedad,
exigiendo confianza ilimitada entre los s6cios, no puede
estenderse sind & un pequefio nimero de personas, y ho-
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puede por tanto adoptarse para empresas muy grandes y
arriesgadas.

Para estas empresas sirve mejor la sociedad comandita™
ria, la cual puede ofrecerd las terceras personas garantias
suficientes, mientras se auxilia del capital de aquellos que
rehuyen la responsabilidad iliminada pero que estan
prontos U confiar una parte de sus haberes a gerentes ador-
nados de buena capacidad industrial, aunque no provistos
de capitales suficientes.

La sociedad comanditaria presenta muchos peligros,
cuando se halla bajo la direccion de gerentes poco capaces
6 poco honrados, 6 del todo insolventes, los cuales aprove-
chandose del poder discrecional concedido por los sécios,
y arriesgando no los propios sino los agenos capitales, in-
tentan operaciones muy espuestas, 6 buscan el enriquecer-
se con perjuicio de los otros sécios y del publico.

La sociedad andnima es la sola aplicable & ciertas em-
presas colosales; en las cuales ninguno se atreveriaa aven-
turar toda su fortuna; se adapta especialmente a las espe-
culaciones, en las cuales la gestion es sencilla, regular y
casi automatica {canales, ferro~carriles, minas, bancos, se-
guros, etc.); ofrece ])or fin la ventaja de poder reunir me-
dios poderosos con pequefias fracciones de capital.

Sin embargo esta tiene el inconveniente de no presen-
tar alas terceras personas suficientes garantias; de hacerlas
con frecuencia victimas de especulaciones de emprendedores
poco honrados y de no exigir suficiente responsabilidad a
los directores, retribuidos con sueldos fijos, interesados
solo en parle en la empresa y no siempre vigilados formal-
mente por las juntas generales; a la vez que estos 6 solos o]
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de acuerdo con algunos de los primeros accionistas, des-
cuidan las economias necesarias y tienden mas a promover
sus intereses particulares que no los de la sociedad a la
cual pertenece.



SECCION TERCEKA.

CIRCULACION DE LA RIQUEZA






CAPITULO PRIMERO.

CONCEPTO DE IA CIRCULACION.

La circulacién de la riqueza comprende la série de mo-
vimientos por los cuales la riqueza pasa de los productores
a los consumidores.

La circulacion presenta dos aspectos diversos.

1.0 el cambio, esto es el paso de la riqguezade una a
otra persona;

20 el trasporte, esto es el paso de la riqueza de uno
a otro lugar.

Puede existir cambio sin trasporte (por ejemplo en los
inmuebles) y trasporte sin cambio.

La industria comercial, aun cuando productiva también,
se ocupa especialmente de la circulacion.

Si bien la produccion y el consumo pueden concebirse
abstractamente sin la circulaciéon, ésta es de importancia ca-
pital igualmente en las actuales condiciones de civilizacion*
Y ésto por que la produccién moderna se funda sobre el sis-
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tema del trabajo dividido que presupone el cambio, y adopta
por tanto una forma indirecia, por la cual regularmente ca-
da uno produce riguezas que no consume y consume rique-
zas que no ha producido.

La circulacion debe ser facil y pronta, de manera que
ios o6sfacuio5 y la lentitud no sean causa de ci'isis.

El cambio es la permuta de productos; implica mutuali-
dad de prestaciones, y se funda en la esperanza de la ga-
nancia reciproca de los permutantes, que ceden productos
respectivamente menos Utiles 6 menos costosos que los que
reciben.

Los intereses de los permutantes no son ni necesariamen-
te opuestos, como creen algunos, ni necesariamente armoni
€0s, como creen otros, por que la ganancia reciprocamente
esperada no se realiza siempre, ni por ambas parles, ni en
igual medida.

Por la calidad de la riqueza permutada se divide el
cambio:

i.® UQproductos corporales;

20 de productos corporales con productos incorpo-
rales (especialmente «ervicios);

3.0 de productos incorporales entre si.

Por su indole, el cambio puede ser:

10 Simple 6 directo (permuta), ésto es entre pro-
ductos que satisfacen inmediatamente las necesidades de los
permutantes;

2.0 Compuesto indirecto {compra-venta), ésto es
de productos de uso inmediato con otros que sirven solo
mediatamente como medio de adquisicién de otros pro-
ductos.
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Respecto al tiempo en el cual se verifican las prestacio-

de los permutantes, se distingue;
i.® el cambio ordinario 6 inmediato, en el cual las

riquezas permutadas se ceden al mismo tiempo;
20 el cambio & crédito, en el cual una de las partes

daen el acto nnajjtoeza para recibir mas tarde la corres-
pondiente.



CAPITULO IL,

VALOR.

Condicidn necesaria del cambio es la determinacion del
gvado depermutabilidad reciproca de los productos, ésto es
de su valor.

Valor es la aptitud de unariqueza para procurar otras
por medio de su cambio, 6 sea su potencia de adquisicion.

El valor no es una cualidad intrinseca de las riquezas,
sino la espresion de una relacion entre las mismas.

El valor es por tanto inmaterial por naturaleza, y esen-
cialmente mudable.

Y asi como la mutacién en el valor de un producto, obra
en sentido opuesto sobre el valor de los otros, asi tampoco
puede concebirse ni una alza ni una baja simultanea en el
valor de todos los productos.

Son causas del valor:

10 h. utilidad',
20 ladificultad de adquisicién de las riquezas que
se deriva de la limitacion relativa de su cantidad.
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No debe confundirse el valor de las riquezas con su coste.

Por coste {gastos de produccion) se entiende la suma de
mesfuerzosy de sacrificios, y de riesgos inherentes & la pro-
duccion.

El costees por tanto propio tan solo de las riquezas arti-
ficiales, mientras que las riquezas naturales tienen también
un valor.

La ley del valor es la causa por la cual determinada can-
tidad de determinada riqueza se cambia con una determi-
nada cantidad de otra riqueza, y né con una cantidad ma-
yor 6 menor.

Debe distinguirse el valor corriente del valor normal.

El valor corriente se determina en relacion a la deman-
da y ixla oferta de la riqueza, y crece en razén directa de
la primeray en razén inversa de la segunda.

Por demanda se entiende la cantidad de productos pe-
didos por quien tiene medios de adquirirlos. Por ofei'ta se
entiende la cantidad de productos que en un momento dado
esta disponible para satisfacer la.demanda.

La demanda representa en el mercado la utilidad
de los productos, y la oferta la facilidad de su adqui-
sicion.

El valor normal (llamado por algunos natural, originar
rio, central) es aquel & cuyo alrededor .tienen lugar las os-
cilaciones del valor corriente, que de continuo se aleja del
normal.

Para encontrar la ley del valor normal es necesario dis-
tinguir las riquezas artificiales de las riquezas naiwrates.

El valor normal de las riquezas artificales 6 producidas,
tiene distinta ley seguin que se refiere §;
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10 productos que se pueden aumentar indefinida y
libremente;

20 productos que, por su naturaleza., 6 por falta de
concurrencia, no se pueden aumentar fuera de ciertos limi-
tes, 6 sea productos que se obtienen bajo condiciones de
monopolio natural ¢ artificial.

Para los productos de aumento libre é indefinido el va-
lor normal es marcado por el coste.

Si efectivamente un producto vale mas que sit coste, el
propio interés de los productores aumenta su oferta. Siasu
vez un producto cuesta mas que su valor, la misma causa ha-
ce disminuir su oferta, por que ninguno quiere producir con
pérdida. Y asi en ambos casos se restablece muy pronto el.
equilibrio del valor sobre la base del coste.

Y pues sobre el mismo mercado pueden hallarse al'
mismo tiempo productos de igual especie y calidad pero
obtenidos con diversos costes, los cuales sin embargo, por
efecto de la concurrencia de vendedoresy compradores,
deben tener el mismo valor normai, se pregunta si el costo
mas bajo 6 el coste mas alto serd el que de la ley al valor
normal.

La respuesta es distinta en los dos casos siguientes:

10 El valor normal es dadopor el coste mas bajo,
cuando la produccion menos costosa basta para proveer el
mercado, 6 sea para satisfacer la demanda, teniendo en
cuenta que el aumento de ésta depende de la disminucion del
valor. Y ésto por que la concurrencia de los productores de
coste mas bajo, y con otros y entre ellos, tiene lugar con
completo efecto.

20 El valor normal es dado por el coste mas alto
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cuando la produccion mas costosa es indispensable para
satisfacer la demanda. En éste caso los productores de
coste mas bajo aprovechan la necesidad en la cual se
hallan los consumidores de recurrir también @los pro-
ductores de coste mas alto, los cuales no quieren trabajar
con pérdida.

El segundo caso es el de las industrias que sienten mas
proximo el efecto de la ley limitadora de la produccion (es-
pecialmente las estractivas y rurales), poniendo en accién
fuerzas naturales limitadas; el primero es el de las otras, y
en particular de las manufacturas.

Para los productos de aumento limitado 6 vinculado, que
no sienten por tanto la acciéon completa de la concurrencia,
el valor normal no puede ser determinado por su coste. El
coste sefiala solo el valor minimo, mientras & su vez el va-
lor normal puede superar al coste, fijandose en el punto en
el cual se logra el equilibrio de la demanda Qon la ofer-
ta. Por su parte los productores buscan la combinacion
de la oferta y del valor que puede dar la mayor ga-
nancia.

Para encontrar el valor normal de las riquezas natura-
les es preciso distinguir:

10 Lasrigquezas naturales, de las cuales la industria
no puede dar productos semejantes. Para éstas no existe ni
valor normal ni valor minimo, faltando el coste y toda su
influencia. Todo depende de las combinaciones de la oferta
y de la demanda;

2.0 Las riguezas naturales, de las cuales la industria
puede dar las semejantes. Si las primeras no bastan a satis-
facer la demanda, su valor normal sera determinado por el
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coste de las riquezas de igual especie y calidad obtenidas-
por la industria.

Es caso analogo al de las riquezas artificiales obtenidas
con diversos costes; aqui sin epibargo el coste menor es igual
a cero.

No existe una medida del valor de los diversos produc-
tos que convenga con todo tiempo y con todo lugar, esto es
gue sea jjer/feciay absoluta, porque estamedida deberla ser
invariable, mientras que todo valor es necesariamente mu-
dable, como lo son sus elementos (utilidad y dificultad de-
adquisicion).

Deberemos por tantocontentarnos con medidas aproxima-
das, sea de diversos productos en el mismo tiempoy lugar,
sea del mismo producto en tiempos y lugares distintos.

En distancias breves de tiempo (y es el caso mas fre-
cuente en los cambios) la mejor medida se obtiene con los-
metales preciosos (oro y plata), los cuales por la estension
del mercado, que es el mundo entero, y por lapoca influen-
cia de las cantidades que se van produciendo poco & poco en

relacion con lagran masa ya existente, tienen un valor que
puede casi considerarse como invariable.



CAPITULO L.

MONEDA.

I.—Nocion de la moneda.

La moneda es el producto que se adopta en ios cambios
como instrumento y como medida.

Como instrumento lamoneda facilita los cambios, porque
vence las dificultades de las permutas, para las cuales da
logar & una reciprocidad perfecta de necesidades entre los
permutantes, respecto & la calidad, la cantidad y el valor
de los productos, y respecto al tiempo y al lugar del con-
trato; puesto que el que cede un producto de uso inmediato
recibiendo en cambio la moneda, tiene mas libertad en la
eleccion del tiempo, del lugar y de lacalidad y cantidad de
los productos, que quiere adquirir.

Como medida la moneda simplifica las relaciones de los
contratantes, constituyendo un término de relacion del valor
de todos los otros productos, y éste servicio lo presta aun
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cuando uo intervenga materialmente en los cambios (com-
pensaciones, titulos fiduciarios), por que existe siempre en
ellos una referencia & la misma.

Entre otras funciones econémicas accesorias de la moneda
sefialanse las:

1® de comun denominador de los valores;

2.0 de instrumento de conservaciony de trasmision
de los valores en el tiempo y en el espacio.

Juridicamente la moneda es el producto, que se consi-
dera como medio legal de pa<Qy de estincion de las obli-
gaciones, ésto es que tiene el privilegio del curso forzado.

El concurso de las cualidades econémicas y j uridicas hace
perfecta y normal a la moneda; la falta de alguna de aque-
llas cualidades la hace econdmica ¢ juridicamente imper-
fecta.

Son, por ejemplo, monedas imperfectas las:

1.0 que siendo por lo regular perfectas econémica-
mente, no tienen curso forzado {ciertas monedas estran-
geras);

20 que tienen curso forzado, pero solo dentro de
ciertos limites (monedas swdsidiarias);

3.0 que teniendo un valor intrinseco casi nulo, 6 in-
ferior en mucho al nominal, no pueden ser medida de los
valores, sind simples promesas de pago en la moneda a la
cual se refieren.

La moneda, al igual de todo otro producto, es unariqueza
pero se la distingue por su utilidad puramente indirecta y
por decirlo asi instrumental.

La moneda instrumento del cambio se puede comparar
con las vias y con los medios de comunicacion, que son ina~
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trumentos de trasporte, pues que tanto la una como los otros
son instrumentos de la circulacion.

Con el progreso de la civilizacion se perfeccion6 también
lamoneda. Enun principio se adoptaron ciertos productos de
uso comun, generalmente conocidosy de pocovalor; después
la moneda llegé a ser poco a peco metalica, ocupando
el primer lugar los metales nobles {oro y plata). Estos
en un principio fueron usados en barras 6 enpolvo; des-
pués adoptaron una medida, formas y denominaciones de-
terminadas por la autoridad publica, la cual le sefiala el
peso y la ley, mediante el cufio, y prescribe su aceptacion
en los pagos.

La moneda metalica acunada es la moneda de los pue-
blos mas civilizados.

El oro y la plata presentan natural y no arbitrariamen-
te la mejor materia monetaria por determinadas cualidades
suyas que los hacen completamente aptos para aquella fun-
cién. Estas cualidades son:

1 ® un valor efectivo y reconocido por la generalidad
que les hace a proposito para la fabricacién de alhajas, de
uso doméstico y de adornos de lujo;

2. @®unvalor casi invariable en poco espacio de tiempo;

3. ® un valor cotisiderable en relaciéon con lawasay
con el volumen; lo cual facilita su manejo, su trasporte y
su ocultacion;

4® unagran duracion é inalterabilidad fisica, por la
cual oponen la mayor resistencia a los agentes atmosféricos;

5® una gran divisibilidad y facilidad de recompon
sicion sin menoscabo, de manera que el valor de las parles
reunidas corresponde al valor del todo;
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6.« una perfecta homogeneidad, tratandose de cuer-
pos simples, que admiten un solo estado molecular, y son
idénticos apesar de la diversidad del lugar de produccion;

7.0 una gran facilidad de elavoracion, por la cual,
mezclados con metales inferiores, adquieren una consisten-
cia que los hace aproposito para recibir y conservar el sello
oficial, que da fé de su valor;

8.0 una suma facilidad para ser reconocidos por el
color, por el peso y por el sonido, y en caso de duda por el
medio seguro de la 2we&a quimica, tan perfeccionada por
la ciencia moderna.

§ 2.°—Valor de la moneda.

El valor de lamoneda, 6 sea su potencia de adquisicion,
tiene las mismas causas que el valor de todo otro producto
y se divide igualmente en valor corriente y en valor nor-
mad.

El valor corriente depende de la ofertay de lademanda;
el normal de los gastos de produccion.

Por oferta de la moneda se entiende la cantidad de mo-
neda circulante multiplicada por larapidez de la circulacion,
ésto es por el término medio de las adquisiciones hechas
por toda moneda en una suma determinada de cambios.

El aumento en la oferta de la moneda sin aumento cor-
respondiente de los cambios produce disminucion enel valor
déla moneda y aumento en el precio de los otros productos.

La disminucion en la oferta de la moneda sin disminu-
cion correspondiente de los cambios produce aumento en
el valor de la moneda y disminucién en el precio de los otros
productos.
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Por demanda de la moneda se entiende la totalidad de
las riquezas puestas en venta.

La alteracion en el precio, ésto es enel valor de los pro-
ductos asimilado & la moneda, es por necesidad proporcio-
nal inversamente & la alteracion en el valor de la moneda.
Cuanto mayor es la potencia de adquisicion de la moneda
respecto & los otros productos, tanto menor debe ser la po-
tencia de adquisicion de los otros productos respecto & la
moneda.

El cosie {gastos de produccién) de la moneda comprende:

1.0 el cosie de los metales preciosos-,

20 el coste de la acuriacion.

En los paises que no cuentan con minas el coste de los
metales preciosos depende:

1.0 del ira&ajo y del capital empleados en la pro-
duccion de las mercancias nacionales cambiadas con los me-
tales preciosos estrangeros;

2.0 de los gastos de trasporte de los metales precio-
sos, en la parte que, por efecto de la oferta y de la deman-
da, es & costa del pais que los introduce.

La distribucion internacional de los metales preciosos se
obtiene por tanto en condiciones diversas para los distintos
paises.

Obtienen los metales preciosos en condiciones mas one-
rosas los paises que:

1.0 tienen industrias 6 poco florecientes 6 que dan
productos poco trasportables-,

20 se hallan muy lejanos de las minas, 6 no se pue-
den proveer de los metales directamente.
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§ 111.—Sisterma monetario.

El sistema monetario comprende la constituciony la con-
servacion de la moneda.

Acerca de la constitucion del sistema, interesa especial-
mente determinar si la moneda principal, ésto es si la que
debe tener curso forzado ilimitado, ha de ser fabricada con
uno solo de los dos metales preciosos (tipo Unico) 6 con
ambos (tipo doble).

En favor del doble tipo monetario esta la comodidad de
tener monedas de oro para los grandes pagos y monedas de
plata para los pequefios, y especialmente por el hecho de
gue las oscilaciones en el valor de un solo metal son, hasta
cierto punto, compensadas por las oscilaciones en sentido
contrario, que tienen lugar en el valor del otro lo cual ten-
dria grandisima importancia en la eventualidad, de un tni-
co sistema monetario universal.

En favor del tipo Unico, sistema que prevalece siempre
en teoria y en practica, esta & su vez la mayor simplicidad,
que se obtiene con una medida Unica de los valores, exis-
tiendo la imposibilidad de hallar una relacién fija de valor
entre los dos metales, de la cual proviene la alteracion con-
tinua de la moneda en el sistema de tipo doble, que de he-
cho llega a ser un tipo Unico alternativo. Por otra parte la

equidad de los contratos exige que las variaciones posibles
en el valor do los metales preciosos, y por tanto en la me-

dida legal de los valores, sean & cargo de ambos contratan-
tes y n6 de uno solo, como sucede en el sistema de doble
tipo, en el cual el deudor, teniendo libertad de eleccion, pre-
ferira siempre la moneda inferior.
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En nuestros dias la grande importancia de los cambios-
y la mayor solidaridad comercial, de los varios estados ci-
vilizados, hace siempre que prevalezca el sistema del tipo
Unico de oro, al menos en Europay en América, aun cuando
no se pueda determinar abstractamente cual de los dos me-
tales posee en grado mas elevado el requisito esencial déla
mayor constancia relativa de valor.

La unidad monetaria, ésto es la moneda que es la
base del sistema, y de la cual todas las otras no son sino
multiplos 6 submultiplos, debe ser sefialada oportunamente,
segun las condiciones econémicas de cada uno de los paises,
=y debe por tanto corresponder a una medida ideal del valor
de cada contrato.

La unidad monetaria inwyjjegwefia 6 muy elevada difi-
culta tanto los negocios como el calculo, que se complican
con cifras enteras en un caso, y con cifras fraccionarias en
el otro.

La moneda se determina por el peso (cantidad de metal),
por la ley {proporcion entre el metal puro y la liga), y por
la forma.

Estas deben ser lo mas posiblemente homogeéneas, y la
tolerancia tanto en el peso como en la ley, inevitable para
no multiplicar con otras medidas los gastos de acufiacion,
debe ser muy restringida, para no dar lugar a alteraciones
en el sistema con la depreciacion de mejor moneda.

A la conservacion del sistema monetario se atiende:

1® Con sanciones penales en contra de la falsifica™
don, la alteraciony la imitacién de la moneda;

20 Con fijar un limite fuera del cual la moneda usa-
dano tenga curso forzado-,
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3." Conretirar, & intervalos convenientes, I&moneda
Msada™OT la circulacién, indemnizando en su valor nomi-
nal y realizando su refundicién por cuenta del Estado.

La moneda subsidiaria (de metal inferior, 6 de una liga
de metal puro y de metal inferior) necesaria en el comercio
al por menor, en el cual para comodidad del trafico y para
impedir su exportacion si obtiene un uaiornominaisujjerior
al intrinseco, no causa perturbacién en el sistema monetario,
cuando se sefialan rigurosamente:

1.0 la cantidad que se puede emitir de ella por el
Estado, prohibiendo toda peticion hecha por los particula-
res {limite & laemision);

2.0 el maximo de esta moneda que hay obligacion de

recibir en pago {limite del curso forzado)

3.0 la obligacion de las cajas publicas de cambiarla
por moneda principal, cuando le sea presentada en cierta
cantidad bastante considerable, sefialada por la ley {conver-
tibilidad restringida).

§ IV.—Unificacion monetaria.

La unidad del sistema monetario, acariciada por muchos
tedricos antiguos y modernos, y & los cuales se aproximan,
sin duda, los convenios monetarios {latino, escandinavo,
etc.), dafia lugar en verdad & muchas ventajas, simplifican-
do el calculo y el lenguage mercantil, y facilitando las re-
laciones mercantiles, especialmente para los que viajan 6
habitan en lugares fronterizos.

Esta sin embargo encontrara siempre en la practica muy
grandes dificultades, especialmente respecto & la conserva-
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don de la unidad una vez establecida, por los abusos posi-
bles por parte de algun Estado, por las complicaciones & que
daria lugar el recojer la moneda gastada, y por las pertur-
baciones resultantes de la introduccion del curso forzado del
papel moneda, que apesar de todo acuerdo internacional,
podrian acaecer de vez en cuando en uno ¢ en otro pais.
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CREDITO.

En los cambios & crédito 6 fiduciarios uno de los con-
tratantes {acreedor) cede en el acto una riqueza sobre pro~
mesa que el otro contratante {deudor) le hace de futuro
pago correlativo.

El cambio a crédito consiste en la concesion hecha por
el acreedor (crédito activo) y admitida por el deudor (cré-
dito pasivo) de aprovecharse de una determinada parte de
rigueza existente.

El crédito, por tanto, no crea, solo pone en movimiento
la riqueza.

La promesa de pago puede ser verbal ¢ escrita. La es-
crita puede ser trasferible ¢ intrasferible. Las promesas
trasferibles se llaman también titulos fiduciarios 6 de cré-
dito, y son nominales, a la orden ¢ al portador.

Los titulos nominales se trasfieren mediante cesion, que
debe constar 6 por acta separada 6 por anotacion en re-
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gistros conyenientes; los tUulo$ & la orden se trasfierea
mediante endoso escrito sobre el mismo titulo; los ttulos
al portador se trasfieren con la simple tradicién.

Existen actas de crédito publico cuando el deudor es el
Estado, y actas de crédito privado {individual 6 colectivo)
cuando el deudor es una persona fisica 6 moral distinta
del Estado.

El crédito es real cuando el deudor U otro por él garan-
tiza su promesa de pago ofreciendo al acreedor un derecho
real sobre una parte de su riqueza mueble {prenda) 6 in-
mueble {hipoteca). Es personal cuando falta esta garantia.

El crédito es consuntivo cuando el deudor consume im-
productivamente ja riqueza adquirida y tiene que buscar
otros medios para la restitucion.

Es productivo cuando el deudor emjilea productivamen-
te la riqueza Tecibida ya sea en el comercio {crédito me)®
cantil), ya en las maiiufacturas {crédito industrial), ya en
la agricultura (crédito territorialy agricola).

El crédito nace y se desarrolla seguin ciertas condiciones
individuales y sociales, que le son mas 6 menos favo-
rables.

Son elementos individuales de crédito los que iniluyen
sobre la posibilidad y sobre la voluntad del deudor de sa-
tisfacer su promesa.

La posibilidad de pagar depende; =

1 de las cualidades fisicas (salud y robustez), que
dan aptitud para el trabajo;
a.» de las cualidades intelectuales, 6 sea de la capa-
cidad industrial;
3.0 de las condiciones econémicas, esto es de la eoit-
6
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dad y cantidad de la riqueza poseida (por ejemplo de la
proporcién entre el capital fijo y el circulante).

La voluntad de pagar depende de las cualidades mora-
les del deudor {honradez, orden, manera de vivir, etc.)

Son elementos sociales del crédito los que reflejan la
condiciongeneral del pais, esto es;

1®la condicion moral (sentimiento del deber, exacti-

tud habitual en el cumplimiento de los compromisos parti-
culares, etc.);

2.0 la condicidn juridica (seguridad de la propiedad
amparada por una buena legislacion civil, comercial y pro-
cesal);

3.0 la condicién econémica (abundancia de capitales;
perfeccionamiento de los métodos de produccion, de las
vias y de los medios de trasporte y de comunicacion; posi-
bilidad de obtener directa 6 indirectamente un interés ¢ un
provecho conveniente délos propios capitales; etc.)

Muchas son las ventajas que se derivan del crédito, es-
pecialmente del 2>roductivo. En efecto éste:

1.0 hace mas activos los capitales existentes,

a) acelerando su empleo,

b) haciéndolos pasar de quien no puede, no sabe,
6 no quiere hacerlos producir & otras personas provistas de
posibilidad, capacidad y voluntad necesarias,

c) concéitrando los. pequefios capitales, y ha-
ciendo posibles las grandes empresas.

2.0 da lugar & la forniacion de nuevos capitales, aun
para aquellos individuos que directamente no tienen medio
de hacerlos valer;

3.0 con la circulacién de los titulos fiduciarios, deja
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disponible mucho oro y plata, que pueden ser empleados 6
en la adquisicion de oiros productos ¢ en la industria de
plateria. Con esto

0) se evitan los perjuicios del desgaste déla mo-
neda que puede ser guardada en las arcas de los bancos,

b) se simplifica y se concentra el servicio de
caja,

c) se evitan los peligros y los gastos de la guar-
da Y del trasporte del dinero;

m®permite el disponer anticipadamente del fruto de

un propio trabajo futuro, haciendo accesible el producto
de un trabajo presente hecho por otro, y esto

«) para proveer a gastos extraordinarios y ur-
gentes,

b) para mitigar, subdividiéndolos en el tiempo,
los dafios pi‘ovinientes de graves desgracias.

Por tanto si el crédito, como ya se dijo, no multiplica
directamente ios capitales, promueve sin embargo indirec-
tamente su multiplicacion, hace mayor la productividad
con los rAovimientos & que da lugar, y con la mayor conti-
nuidad de las operaciones productivas que es su conse-
cuencia.

También del crédito se puede abusar, ya con gastos es-
cesivos, ya con esjieculaciones exageradas, de las cuales
resulta la ruina de muchas familias, y & vece.s también una
perturbacion todavia mas estensa en las relaciones econé-
micas, que da por resultado las crisis.
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BANXOS.

Los documentos de crédito se forman € direclanimte en-
tre deudor y acreedor, 6 indirccioHienie con el concurso de
terc&t'M personas (fisicas 0 morales), que se interponen en-
tre el acreedor y el deudor aproximando la o(erta y la de-
manda de los caxitales.

El crédito directo presenta con frecuencia muchas difi-
cultades, que se derivan:

1« de la falta de conocimiento de las necesidades
reciprocas de los contraianles;
20 de la falla de confianza que el acreedor tieneen
la solvencia del deudor;
3.0 de lafalla de correspondenciaen las condicione»
deseadas respectivamente por los contratantes acerca de
a) la sumas ofrecidas y pedidas,
5) la época y la forma de reembolso,
c) la tasadel interés.



CMpitulo quinto. 69

En el crédito indirecto los fiadores, los agentes de cam-
bio y las bolsas aproximan el cletuior al acreedor.

Pero prestan un servicio todavia mas U los banqueros,
los cuales, por su propia cuenta y riesgo hacen de los do-
cumentos do crédito su profesion especial.

En efecto éstos fuman apréstamo de unos, con los cua-
les se obligan directamente, para dar &préstamo a otros,
gue so obligan directamente con ellos. Formandose asi un
centro al cual alluyen las ofertas y las demandas de ca-
pitales, y ésto por las aptitudes, las relaciones y los medios
mayores de los cuales disponen los banqueros, y por su sol-
vencia mas generalmente admitida.

Los feancos (empresas colectivas de crédito) realizan ope-
raciones mas grandes que las empresas individuales. Efec-
tivamente éstos pueden reunir capitales mayores de opera-
cién y do garantia, se procuran conocimientos y relaciones
mas estensas, ponen en circulacién titulos fiduciarios mas
facilmente aceptados, infunden confianza con la publicidad
de siis balances, y evitan los riesgos de sus operaciones
repartiéndolas entre varias personas, especialmente en las
sociedades do responsabilidad limitada.

Las operaciones bancadas se dividen en 2Nincipale$ {de
crédito) y accesuriae {de caja).

Las primeras se subdivideii después enpasivas y activas.

Las principales operaciones pasivas son aquellas por
las cuales el banco recibe crédito, y llega & ser deudor.

Estas son fundamentales por que el crédtfu dado por los
bancos debe sor proporcionado al crédito recibido por ellos.

Las principales operaciones pasivas se diferencian por
la duracion y por las formas de vencimiento.
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En las de corto vetieimienio los préstamos que el banco

recibe pueden ser exijibles:

1.0 ala vista;

20 mediante aviso anterior (por ejemplo de quince
dias).

3.0 ai vencimiento (ijo (por ejemplo de tres, de seis
meses).

Los préstamos recibidos por los bancos pueden ser pro-
ductivos directamente (mediante el pago de intereses), 6
indirectamente (mediante servicios de caja hechos por ei
mismo banco), 6 también imjjroducfitios, como lo son por lo
regular los préstamos pagaderos a la vista.

Las formas mas usadas de operaciones pasivas de corto
vencimiento son:

1. “ los depoésitos, por los cualesel bancoemiie certi-
ficados, mas 6 menos faciles de trasferir;
2. < las cuentas corrientes combinadas con los man-

datos 6 talones {checks), que son érdenes de pago que el
cliente del bango emite en favor de acreedores propios sobre
fondos {moneda ¢ titulos fidueionarios) que ha tomado el
mismo banco. Cuando el que recibe un talon es cliente de
un banco distinto de aquel que debe realizar el pago, remi-
te el talén al mismo banco, que los registra como crédito
por su parte y procura su cobro, asi como los bancos prin-
cipales vienen a ser por éste medio respectivamente deudo-
res y acreedores de sumas determinadas por Igs talones de
sus clientes, de este modo (especialmente en Inglaterray en
los Estados-unidos) exigen diariamente la compensacion de
deudas y créditos, mandando & un separado instituto de li-
quidacion {clearing-house) de los depositos los cuales cam-
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bian los titulos y saldan las diferencias, por lo regular con
talones de nn banco comin;

3.° los billetes de banco, ésto es promesas de pagar
las sumas indicadas ¢ la vista y al portador, cuyas pro-
mesas, atendida la precision de la cifra, lasolvencia recono-
cida del emitente, y la facilidad de la circulacion, son ge-
neralmente aceptadas y constituyen por ésto préstamos
improductivos pero exigibles siempre que el banco los recibe
de los portadores los cuales se sirven de ellas en sustitu-
cién de la moneda efectiva.

En las operaciones pasivas de largo vencimiento el banco
recibe en préstamo no ya capitales no productivos 6 momen-
taneamente disponibles que esperan empleo mejor, sino
capitales que buscan una colocacion definitiva.

La forma mas corriente de los titulos que el banco emite
para estas operaciones es la de obligaciones, regularmente
al portador, con interés fijo, vencimiento semestral, y un
capital nominal reembolsable, por lo regular, por sorteo«
periédicos de una 6 mas series de las obligaciones emitidas
y aveces con premios tomados del fondo de los intereses.

Las operaciones principales activas son aquellas por las
cuales el banco obtiene crédito con capitales propios y
agenos, ésto es con los capitales de sus socios, y con el de
sus acreedores.

También las operaciones activas pueden ser a breve 0
largo vencimiento.

Las principales operaciones activas a vencimiento breve
son:

1.0 los de«cii€nios de letras 6 de oiros titulos fiducia-
rios tt la orden, con deduccién anticipada de los intereses



Bancos.

por la época intermedia entre la compra de los titulos y su
vencimiento. Los titulos descontados pueden ser

a) descontados por el banco, que vuelve agirarlos
y & negociarlos, 6

6) conservados en cartera hasta el vencimiento

m iJo anticipos sobre prenda

a) de mercancias (por ejemplo la seda).

b) de objetos preciosos {oro, plata, piedras precio-
sas efc.

c) de titulos .de la deuda publica, acciones y obliga-
ciones industriales, calculados en un valor menor que el cor-
riente;

3.° ios préstamos sobre cuenta corriente

a) cubiertos (con depdsito),

6) descubiertos (con 6 sin caucion de tercero).

En las operaciones activas de largo vencimiento, los ban-
cos conceden crédito a la 2 ropiedad estable 6 & las indus-
trias manufactureras y comerciales, especialmente si son
dirigidas por empresas colectivas, emitiendo obligaciones
territoriales, 6 bien suscribiendo o adquiriendo acciones U

obligaciones de sociedades industriales, comerciales ferro-
carrileras, etc.

___Las operaciones accesorias de los bancos (operaciones de
caja) son aquellas por las cuales los bancos se encargan de
cobrar, pagar y guardar los titulos de crédito eu favor de
sus clientes segin mandato de éstos dado de varias ma-
neras.

Estas operaciones, accesorias para los bancos modernos,
eran las Unicas llevadas a cabo por los bancos antiguos, ins-
titutos no de crédito sind de coja. En efecto los bancos an-
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tiguos, recibiendo en dep6sito las sumas de sus clientes y
obligandose a tenerlas & su disposicion, emitian certifica-
dos 6 recibian 6rdenes depago, que, tratandose de clientes
de un mismo banco, se cumplian con la simple trascripcion
en los registros del banco, que se llamaba por ésto banco
de giro.

Los bancos modernos 6 de crédito nacieron precisamente
cuando los bancos antiguos 6 de giro (en ciertos paises los
cambistas, 6 los plateros) para no tener inutilmente deteni-
dos sus depositos, prestaron una parte al comercio, emitien-
do no solo certificados a la 6rden, sind también promesas
de pago a la vista 6 alportador.

Los bancos modernos, trabajando con capitales propios
y con capitales agenos, ejercen el crédito directo y el indi-
recto, garantizando a sus acreedores con el capital de los
socios, con la reserva metalica, y con lacartera, y apoyan-
dose en las disposiciones legales que protegen su solvencia.

Esprincipio fundamental en materia de bancos la ar-
monia entre las operaciones activas y las pasivas, de
modo que aquellas deben regularse sobre éstas, no pu-
diendo concederse un crédito ni mayor ni diverso del que
se recibe.

El provecho de los bancos consiste en la diferencia entre.
lo gM&pagan & sus acreedores y lo que reciben de sus deu-
dores.

Rara vez un banco practica todas las operaciones indi-
cadas; porlo regniamo ejerce siné algunas. EnXa.préactica
se pueden por tanto distinguir:

1.0 bancos comerciales {bancos en sentido estricto)
a) de deposito y de descuento.
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b) de depoésito, de descuento y de circulacion ('mes
brevemente de circulacion);
2.° bancos (6 instituciones) territoriales
a) de crédito territorial,
b) de crédito agricola;
3.0 bancos (6 instituciones” industriales
a) de crédito personal,
h) de crédito sobre mercancias.
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LIBRE-CAMBIO.

La libertad de comercio interior, hoy general en los
paises civilizados, prepara el camino & la libertad de co-
mercio exterior, cuyos defensores van siempre aumentando
en ndmero y en influencia.

El sistema de libre cambio, que no es jncompatihle con
los impuestos puramente fiscales, triunfa gradualmente so-
bre el antiguo sistema restrictivo, que en sus varias fases
de sistema mercantil, sistema prohibitivo, sistema protec-
tor, y en algunas de sus especiales aplicaciones {sistema co-
lonial) v& siempre perdiendo terreno aun en la practica.

El libre-cambio, consecuencia del derecho dapropiedad
y del principio de igualdad en sus relaciones econémicas,
contribuye & difundir los descubrimientos Utiles, y a cimen-
tar lapaz y la fraternidad de los pueblos y es un comple-
mento racional de otras formas de progreso como son las
invenciones técnicas, el perfeccionamiento de los medios de
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trasporte y de comunicacion™ y las esposiciones indus-
triales.

Indispensable para obtener ciertos productos, que faltan
absolutamente en determinadas condiciones de territorio y
de clima, presenta de todos modos las siguientes ventajas:

1 fempica mejor cada una de las fuerzas producti-
vas, por que estendiendo el mercado, hace internacional
la division del trabajo, y mullipUca los beneficios;

2. " hace universal el consumo do ciertos productos
exclusivos de algunos paises;

3.0 disminuye las diferencias de precio del mismo
producto en tiempos y lugares diversos, suprimiendo los
dafios de las carestias y de los obstaculos parciales,

40 por medio del buen mercado do los productos
difunde la comodidad de la vida, aumenta el capital y por
tanto el trabajo-,

5.0 escita la concurrencia también en las relaciones
internacionales, y estimula el progreso técnico, sin el cual
las industrias se esterilizan.

Se pueden refutar facilmente los argumentos do los pro-
teccionistas. Estos combaten el Ubre cambio, por que
temen;

1.0 la solidii del dinero-,

2.0 la pérdida de la independencia econémica,

30 la ruina del capital y del trabajo, empleados en
aquellas industrias, que no resisten de frente a la concur-
rencia de otras naciones técnicamente mas avanzadas,

4.0 el favor que la libertad concede & los productos
estranjeros;

5® la falta de reciprocidad por parte de los estian-
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jeros, que, enviando sus productos, no quieren recibir los
miestros;

6.« la privacion de un medio poderoso para amparar
en sus principios algunas industrias que después llegarian
a ser fuertes sin necesidad de proteccion;

7.0 los dafios que provienen de la libertad en el caso
probable de guerra, y especialmente

8.0 la falta de articulos alimenticios en los paises
esclusivamente manufactureros, y

9.0 el e.mpobrecimiento del terreno en los paises que
exportan materias primeras € importan productos elabo-
rados.

éstos argumentos se responde;

1.0 que es una qui?nera, que depende en parte del
Mso concepto de las funciones de la moneda, el temer su
escesiva salida;

2.0 que es erronea la nocion de la independencia
econdmica, por que por el contrario es reciproca la depen-
cia de las varias naciones entre si, interesando ante todo
el producir mucho y bien, lo cual se relaciona precisamen-
te con la divisién territorial de los trabajos;

3.0 que no se debe atender a la variedad, sino & la
productividad y a la mejor direccion tanto de las indusiWas
como del capital y del trabajo que a ellas se aplica;

¢-0 que la igualacion en las condiciones de los pro-
ductores nacionales y extranjeros proviene de los gastos de
trasporte, los impuestos respectivamente pagados, y en todo
caso las contribuciones puramente fiscales;

5.” que es absurdo el privarse de los beneficios del
libre-cambio por el motivo que indican;
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6.0 que los impuestos restrictivos no son medio opor-
tuno para fomentar el nacimiento de nuevas industrias en
un pais, y se mantienen muy dificilmente en los limites de
tiempo y de medida que convendria observar;

7.0 que en caso de guerra el interés priTOdo, con
medios mas 6 menos legales, proveeria suficientemente de
todo género de productos;

80 que también a la falta de articulos alimenticios
remedia mucho mejor que toda disposicion legal el comer-
cio libre de importacion y de exportacion;

9.0 que se puede prevenir el empobrecimiento del
suelo con un cultivo racional, y también con el pastoreo
que es parte suya integrante, sin que haya necesidad de
recurrir a las manufacturas y & sus residuos para fertilizar
el terreno. *

El sistema restrictivo tiende & promover la industria na-
cional, proponiéndose:

1.0 el defenderla de la concurrencia de las industrias
extranjeras.

a) mediante la prohibicién de importacion de cier-
tos productos industriales extranjeros {sistema prohibi-
tivo) ,

b) mediante la exaccién de grandes impuestos a la
importacion de éstos productos {sistema protector);

2.0 de facilitar el despacho en los mercados extran-
jeros y esto.

a) mediante premios & la exportacion de manufac-
turas,

& mediante prohibiciones 6 restricciones fiscales
a la exportacion de materias primeras,
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¢) mediante la restitucion de los impuestos pa-
gados al importar las materias primeras extranjeras, que
sirven para la fabricacion de los productos que han de
exportarse.

El sistema restrictivo presenta los siguientes defectos:
1.0 es injusto;

a) porque lesiona el principio de equivalencia de
los servicios, limitando el derecho de vender y comprar
como, cuando, a quien, y por quien se quiera,

6) por que concede una proteccion que 6 es igual
para todas las industrias, y por tanto absurda, 6 es desi-
gual, y por tanto condenable;

20 es inmoral;

a) porque erige en sistema el aislamiento comer-
cial de los pueblos, y no puede aplicarse del todo sin llegar
hasta el absurdo,

b) por que fomenta el contrabando con perjuicio
de la seguridad publica, del respeto a la ley, del comercio
honrado y del mismo interés del tisco;

3.0 es econémicamente pernicioso

a) porque las restricciones a la importacion enca-
recen las mercancias, amenguan las comodidades de la
vida, se oponen a la formacion del capital, imprimen una
direccion ficticia & la industria nacional, impiden sus pro-
gresos con el aliciente de la proteccion aduanera, y dismi-
nuyen los ingresos del erario, los cuales se aumentan con
impuestos moderados exclusivamente fiscales,

6) porque los™jr"mios a laexportacién de las manu-
facturas son donaciones hechas ¢ al productor nacional a al
consumidor extranjero, todo & cargo de los contribuyentes.



80 Libre-cambio.

¢) porque los impuestos a la exportacion de mate-
rias primeras perjudican & los productores, sin auxiliar
siempre & los fabricantes que se quiere favorecer.

d) porque la restitucion de los impuestos complica
el régimen aduanero, da lugar & muchos fraudes, y viene
a ser en Ultimo resultado una donacion gratuita & ciertos
productores nacionales 6 & determinados consumidores ex-
tranjeros.

El paso de los sistemas restrictivos al libre-cambio debe
ser gradual, realizado con medidas oportunas, tanto res-
pecto al tiempo, cuanto respecto & la forma, y por fin
acompafado de todo género de providencias dirigidas a
atenuar los inconvenientes transitorios, que pueden deri-
varse también de las reformas econémicas mas Utiles en
contra de las industrias que sienten inmediatamente los efec-
tos de un cambio radical de sistema.

Los tratados decomercio y las leyes aduaneras pueden'
dirigirse a la realizacién gradual del libre-cambio, empero,
acomparfiados de las garantias de concesiones reciprocas y
avalorados por la solemnidad de tratados internacionales,
inspiran casi siempre mayor confianza que no los simples
cambios de tarifas revocables con mas facilidad. Los trata-
dos y las leyes pueden también facilatar la reduccién y la
simplicidad de los impuestos fiscales, aumentandose sus
productos mientras se perfeccionan los métodos de su re-
caudacion.
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TRASPORTE.

Medios de trasportey de comunicacién es el nombre que
se da a la reunion mas'6 menos compleja que sirve para
facilitar el movimiento de la riqueza de un lugar & otro.

Se diferencian los medios de trasporte (en sentido es-
tricto)que trasmiten productosytrasladan productores, de los

medios de comunicacion, que trasmiten las Jioiictos relativas
al tréfico.

Los medios de trasporte en sentido estricto comprenden:
las vias, que son naturalesy artificiales,”ov tier-
ra 6 por agua;
2.0 los instrumentos {vehiculos), que son de carga,
de traccion y de impulsion.

Las titas principales de trasporte son el mar, los lagos,
los rios, los torrentes, los canales, los caminos ordinarios
empedrados 6 no empedrados, los caminos de hierro etc.

Los principales vehiculos son los animales de carga, 6 de

6
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tiro, los carros, los carruajes {diligencias, 6mnibus, etc.)» las
naves (de remos, develas, de vapor), las locomotoras, etc.

.Entre los medios de comunicacién se distinguen:

1.0 los correos;

20 el telégrafo (especialmente el eléctrico).

El perfeccionamiento de los medios de trasporte y de
comunicacion es un gran factor de civilizacion y de progre-
so, porque contribuye & facilitar no solo la circulacion, sino
de rechazo también la produccién de la riqueza.

Un buen sistema de comunicaciones, ademas de sus ven-
tajas intelectuales (difusion de los conocimientos), morales
(solidaridad y fraternidad entre los hombres) y politicas {es-
tratégicas y administrativas) presentatambién grandes ven-
tajas econémicas:

1. ® para los consumidores, para los cuales llegan &
ser accesibles los productos de paises mas 6 menos lejanos,
de los cuales 6 no podian al principio ¢ podian solo difi’
Gilmente aprovecharse, y ésto mediante

a) la economia de gastos de trasporte, que son un
elemento de los gastos de produccion para las riquezas
consumadas en lugares distintos de los de su produccion,

\ 6) la economia en el tiempo del trasporte, que se
reitere especialmente & las mercancias que tienen un valor
considerable respecto dXpeso y alvolumen, y a las mercan-
cias de féacil pérdida,

2. ®pz-TB-Xosproductores, paralos cuales la estension det
mercado se traduce en posibilidad de trabajar mas, y mejor
€oN menores interrupciones y menores gastos;

3.0 para la sociedad entera, que & igualdad de traba-
jo obtiene mayor riqueza.
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DISTRIBUCION DE LA RIQUEZA.






CAPITULO PRIMERO.

CON'CEPTO DE LA DISTHIBUCION.

La distribucién de la riqueza comprende aquella série
=ck actos, mediante los cuales el valor de los productos se
reparte entre los que han contribuido a su creacion.

Del valor completo de los productos nuevos {productos
en bruto) se deduce el tanto de los productos preexistentes
que se debid consumir en la formacién de los primeros, 6
sea el valor de las materiasprimas y de las subsidiarias, y
el desgaste de los capitales fijos, y se obtiene casi el produc-
to neto que se distribuye entre las varias categorias de pro-
ductores.

B\ producto neto equivale por tanto a la cantidad de ri-
queza que cada productor puede consumir periodicamente
sin detrimento de sus fuerzas productivas, mésto es sin me-
nos cabo de su patrimonio y de su apiifudpara el trabajo.

En la distribucién de la riqueza entran el obrero, elca-
pitalista, el empresario, y el propietario.
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El obrero recibe el salario, el capitalista el interés, eJ
empresario el provecho y el propietario la renta.

En la préctica es muy dificil que un individuo participe
de la distribucién de la riqueza por uno solo de los titulos
sefialados. Con frecuencia sucede que concurre por mas de
un concepto; & veces también una sola persona retine en si
misma las varias funciones productivas, y recibe por tanto
la totalidad del producto. Este es el caso del pequefio pro-
pietario cultivador de sus tierras.

Sin embargo el andlisis cientifico exige un estudio se-
parado de las varias formas de provecho.

La distribucién de la riqueza puede ser natural ¢ arti-
ficial.

Es natural sefunda en el concurso de varios
productores que se ponen de acuerdo acerca de las bases y
de la medida del reparto.

Es artificial cuando se hace por el conducto de la auio-
ridad de napoder, arbitrio de la misma distribucion.

También los no productores concurren indirectamente &
la distribucion de la riqueza:

1.0 por voluntad de los productores, los cuales por
razon de parentesco 6 de beneficencia, ceden una parte de
su provecho a ciertas personas, las cuales 6 por edad, 6 por
enfermedad, 6 por otras desgracias, son incapaces de pro-
curarse por si mismas los medios suficientes para su man-
tenimiento.

2.0 contra la voluntad de los productores, victimas
muchas veces de violencias y de fraudes, para cuya repren-
sién y prevencion no bastan siempre las disposiciones de
la autoridad social.
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SALARIO.

Lldmase salario la retribuciéon del obrero como tal.

Por la indole del trabajo, la retribucion del trabajo
manual (salario en sentido estricto) se distingue de la del
funcionario piiblico (sueldo), y de la del que ejerce artes
llamadas liberales (honorario).

Por la calidad de la retribucion recibida el salario
puede consistir:

1<* en especie;
2.0 en moneda.
Por el modo de determinarlo el salario es:
i.» de tiempo, segun la duracion de trabajo.
20 de [tarea (destajo), seguin ,Ja cantidad de trabajo
exigido.

Por regla general es preferible el salario a destajo, pues-
to que estimula muebo mas la actividad del obrero, au-
menta la produccién, disminuye los gastos de inspeccion,
é interesa al obrero en el buen éxito de la empresa.
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Solo en el caso en el cual, por la indole especial de una
industria, no se puede realizar pronto, ademas de la cali-
dad, la cantidad también del trabajo, el salario & destajo
presenta el inconveniente de estimular al obrero & trabajar
mal para trabajar mucho.

Por salario nominal se entiende la inoneda recibida por
el obrero, y por salario real los productos de uso inmedia-
to que el obrero puede procurarse con aquella.

Atendiendo a las necesidades que puede satisfacer, el
salario es necesario si basta estrictamente para la existencia
del obrero y de su familia, suficiente si es tal que pueda
mantener tanto al uno como & la otra en su condicion, mas
que succiente si, permitiendo hacer algin ahorro, les da
ocasion para mejorarla.

Una cosa es el salario, y otra el coste del trabajo, por-
gue con el mismo salario, calculado en un tiempo, se pue-
den obtener productos en cantidad y calidad muy diversa,
dependiendo de la capacidad y actividad mayor 6 menor
de las obreros.

La letj general del salario, tanto normal como corriente,
es la que, haciendo abstraccion de persona, de lugar y de
profesion determina las causas de las cuales se deriva el
salario del trabajo comun, ésto es de aquel que no exige
pericia especial, y que no se halla espuesto & riesgos y pe-
ligros particulares.

Salario normal es el que puede proporcionar & la clase
obrera el conjunto de satisfacciones a las cuales se halla

acostumbrada, y las cuates son reguladas por su propia
reproduccion.

El salario normal oscila entre un limite minimo y un
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limite méaximo, ambos relativos. El primero se halla deter-
mino por el salario necesario. El segundo comprende la ri-
gueza que el obrero produce con su trabajo.

El salario corriente esta en razon directa de la deman-
da, y en razén inversa de la oferta del trabajo. Crece 6
mengua con el alzay con la baja de la primera; mengua 6
crece con el alza 6 con la baja de la segunda.

Por demanda de trabajo se entiende la cantidad de ca-
pital disponible para la retribucion del trabajo.

Por oferta de trabajo se entiende la cantidad y calidad
de los obreros dispuestos al trabajo.

Si la aptitud y la tendencia del hombre a la procreacion
no encontrasen obstaculos preventivos (que impiden los na-
cimientos) y obstaculos represivos (que aumentan las defun-
ciones), la poblacién pronto se multiplicaria superando los
medios de subsistencia, entendiendo esta frase en su mas
amplio sentido del total de lo que es necesario para la vida
del hombre {alimento, vestido, habitacion, combustible,
etc).

Obstaculo preventivo es la prudencia; obstaculos repre-
sivos son las guerras, las carestias, las pestes y la miseria
en todas sus formas; obstaculo preventivo y represivo al
mismo tiempo es el vicio.

El progreso econémico y moral es favorable al aumento
regular de la poblacion, porque por una parte aumenta la
produccion, y por otra mantiene el aumento de poblacion
dentro de justos limites, haciendo triunfar la prevision so-
bre el instinto.

La oferta de trabajo se altera lentamente, porque el
aumento y decrecimiento de la poblacién dependientes
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de andlogas alteraciones por el nimero de los nacimientos
y por el de las defunciones, no se pueden realizar sino poco
a poco, porgue también los obreros, estimulados por la ne-
cesidad, y privados muchas veces de otros medios, no son
siempre libres para rehusar salarios que no alcanzan el li-
mite normal.

El salario condente tiende & equilibrarse con el normal
porgue la subida del salario corriente sobre el normal es
causa de la disminucion de la demanda y del aumento de
la oferta del trabajo, mientras que a su vez la baja del sa-
lario corriente a un tipo inferior del normal es causa, aun-
gue lentamente y con muchos sufrimientos, de la disminu-
cion de la oferta del trabajo.

Los salarios tienden por tanto & equibrarse en los varios
paises y en las diversas profesiones, porque el propio in-
terés individual busca las industriasy las localidades en las
cuales el trabajo esta mejor retribuido.

Existen sin embargo obstaculos que impiden que este
equilibrio se realice del todo, y se mantenga constantemen-
te; y son:

do Obstaculos legales para el cambio de domicilio de
los obreros, cuyos obstaculos van desapareciendo en casi
todas partes;

2.0 Obstaculos intelectuales, que dependen de la falta de
conocimiento que el obrero tiene de las condiciones del mer-
cado del trabajo, de su incapacidad de aprender ciertas
industrias mejor remuneradas, y de la influencia muchas
veces irresistible de las profesiones ejercidas anterior-
mente;

3.0 Obstaculos morales (amor de patria y de familia
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costumbres, preocupaciones, etc.)» que frecuentemente im-
piden los cambios de residencia y de profesion;

i.0 Obstaculos econémicos, como son los gastos, los pe~
ligros y las dificultades del cambio de lugar y del aprendi-
zage, etc.

La ley especial de los salarios es aquella que determina
las influencias que ejercen sobre el salario las varias cir-

cunstancias indioiaMaZes, locales y profesionales. Citaremos

entre estas:
1.0 las aptitudes buenas 6 malas de muchos obreros;

20 las condiciones diversas de los grandes y de los
pequefios centros de poblacion, de las ciudades y del campo;

30 la especialidad de varias industrias, las cuales
presentan;

a) dificultades escepcionales, que influyen sobre la
posibilidad, sobre la duraciény sobre los gastos del apren-
dizage;

& atractivos y obstaculos especiales, dependientes
de la razén de higiene, de moralidad, de conveniencia, que
son causa de que ciertas industrias sean m\iy[atractivas, y
otras muy repugnantes;

¢) riesgos escepcionales, que dependen de la ince}'~
adumbre de buen éxito, 6 de la intermitencia del trabajo.

La intervencion directa de la autoridad social para fijar
Jamedida délos salarios 6 solo el maximun 6 el minimun
de los mismos, 6 bien para determinar el ndmero de las
horas de trabajo para los obreros varones adultos, produce,
por lo regular, una injusta perturbaciéon en las relacione™
econdmicas, y limita sin ninguna utilidad la libertad indus-
trial.
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Las leyes restrictivas del trabajo de los nifios, de los

jovenes y de las mujeres, deben ser recomendadas porque,
cuando son equitativa y efectivamente cumplidas, propor-

cionan ventajas higiénicas, morales, intelectuales y econé-
micas, cuyas ventajas deben tenerse mucho mas en cuenta
que no los mismos inconvenientes inseparables & toda res-
triccion de la libre concurrencia. Estas tienden en Gltimo
resultado & prestar el auxilio de la autoridad a quien, por
varias razones, tiene una necesidad real dependiente de su
propia debilidad, de la cual otro puede facilmente abusar.

Por el contrario las leyes penales, prohibitivas y res-
trictivas de las coaliciones tanto de los empresarios jcomo
de los obreros, que se van reformando en casi todas partes,
hay necesidad de presentarlas como injustas, porque le-
sionando derechos de la clase industriai, bastan para el
mantenimiento del érden publico las disposiciones del de-
recho comun, que castigan todo género de fraudey de vio-
lencia y proveen al puntual cumplimiento de las obligacio-
nes contraidas.

La libertad de coaliciéon y el reconocimiento de la exis-
tencia legal de las sociedades obreras {trades™unione) con-
tribuyen a disminuir antes que aumentarlas huelgas a que
conducen &veces las coaliciones.

Si 4 esta libertad y existencia legal se agrega la accion
moderadora de las Nunias dé arbitros, compuestas de dele-
gados de los obrerosy de los empresarios, es mas facil con-
seguir la conciliacion entre el capital y el trabajo, ala cual
m auxilia siempre, ni siem])TQ bastala intervencidn directa
de la autoridad publica.
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INTERES.

Interés es la retribucion ordinaria del capitalista como
tal por el capital prestado por él.

Los elementos del interés son dos, & saber;

10 lafcetribucion por el no uso del capital, 6 como
otros dicen, por su formacién y por su servicio productivo.
Esta es la parte necesaria del interés, el interés en sentido
estricto.

2« la compensacion {premio), por el riesgo que mu-
chas veces, aunque no siempre y en igual grado, sufre el
capitalista. Esta es la parte accidental del interés.

No debe confundirse con el interés lo que constituye el
reintegro del capital, por ejemplo las cuotas de amortizacion
y de reconstruccion, que para ciertos capitales (como ma-
quinas, edificios), sujetos & deterioros naturales, son nece-
sarias para proveer a su reconstruccion.

La cuota del interés se espresa por un tanto por ciento
por afio del total del mismo capital.



9-i Interés,

El interés (lo mismo que el salario) es nominal 6 real.
Toma varias denominaciones especiales (arriendo, alquiler,
flete, etc.) segua la diversa naturaleza de los capitales fljos
6 circulantes que lo producen.

El interés tiene un limite minimo fuera del cual la pri-
vacion, no siendo remunerada suficientemente, llega a ce-
sar, y un limite maximo por el cual el interés ahsorviendo
toda la ganancia préducida por el capital, no encontrara nin-
gun empresario a quien tenga cuenta tomar a préstamo ca-
pitales agenos y todos querran prestar & otros los suyos
propios.

Las variedades personales y reales del interés depende
de la naturaleza de los riesgos que corre el capitalista, ries-
gos que se dei'ivan a suvez de las causas mdiutduaies y so-
ciales que influyen sobre el desenvolvimiento del crédi/o.

La cuota del interés no puede sufrir ninguna influencia
durable por efecto de aumento 6 de dismim”ion en la cali-
dad de la moneda existente en el pais, que es solo una pe-
guefa parte del capital nacional. Esto es porque el aumen-
to 6 disminucién en el valor de la moneda, que resulta de
las alteraciones de su cantidad, influye al mismo tiempo y
con igual intensidad sobre la demanda y sobre la oferta del
capital moneda y no puede por tanto ser causa de ninguna
variacion estable en la medida del interés.

El interés corriente esta en razon directa de la demanda
y en razdn inversa de la oferta del capital.

La oferta del capital depende de la cantidad de la pro-
duccion, de la energia del ahorro, de la difusion del cré-
dito y de la confianza que inspiran sus respectivas institu-
ciones.
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La demanda de capital depende de la capacidad y acti-
vidad industrial, de la probabilidad de obtener grandes pro-
vechos, del espiritu de empresa, y de la garantia de la se-
guridad publica.

También los intereses tienden en general a equilibrarse
aunque encuentran igualmente obstaculos individuales y lo-
cales que impiden su equilibrio completo.

No puede decirse en absoluto que ios intereses bajos sean
siempre preferibles a los intereses elevados, y que sean un
indicio seguro de la prosperidad econémica. Es atil el bajo
interés, cuando es producido por la abundancia de capita-
lesy por la seguridad de empleo; es a su vez nocivo cuando
es producido por falta de demanda que indica estancamien-
to industrial, causado por falla de capacidad, de actividad
6 de crédito.

El interés del capital es legitimo cuando se mantiene
dentro de los limites de una retribuciéon equitativa por un
servicio real prestado por el capitalista. De aqui que las le-
yes prohibitivas y restrictivas del interés convencional en el
mutuo de dinero, que fueron inspiradas quizas en el falso
concepto de la esterilidad de la moneda, 6 que partieron
de la idea de la necesidad de una proteccion especial del
mutuatario, que se supone ignorante, débilyprodigo frente
a4 un mutuante que se supone capaz, fuerte y malicioso, si
tuvieron alguna razon de ser en otros tiempos, especialmen-
te cuando prevalecian los préstamos meramente consuntivos,
no responden a las actuales condiciones econdmicas y van
derogandose casi generalmente. Efectivamente estas son no
solo injustas por sus premisas sind dafiosas por sus efectos,
puesto que protegen las usuras, que quieren reprimir, con
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perjaicio de los capitalistas honrados; los cuales no ga -
riendo faltar ala ley, ni podiendo prestar con pérdida de
sus capitales, tienen que ceder el campo a los que no te-
niendo escrupulo de aquella falta, tienen que hacerse pagar
un premio por el riesgo que corren. n n
Por ésto las disposiciones legales, donde todavia no es-
tén abolidas, son desobedecidas de completo acuerdo délas
partes, que encuentran en ello su provecho y
timo resultado el ejemplo de los mismos gobiernos, los cua-
les, en sus operaciones de crédito publico,
veces tener presentes aquellas restricciones que establedle
ron para las operaciones de crédito privado.
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Provecho,

Provecho es la retribucién ordinaria del empresario por
el capital empleado por él en la produccion.

Tres son los elementos que entran en el provecho, a
saber:

1.0 la retribucion por el servicio del capital;

2.« la remuneracion por el trabajo de direccion y de
vigilancia realizado por el empresario;

3.0 la compensacion por el riesgo de la empresa.

A veces sin embargo el empresario no dirige su empre-
sa, sino que confia su direccion & comisionistas asalariados,
con 6 sin participacion en el provecho.

Si el empresario emplea capitales agenos, una parle del
provecho se presenta bajo la forma de interés para el capi-
talista mutuante.

Por ultimo si el empresario se hace asegurar por una
parle de los riesgos, entonces paga al asegurador un pre-

7
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« 0 correspoudiente, que resulta para el asegurado una
parte de SUSi/asf08dep-oduccion.

También el proveclio puede ser nominai 6 real, en es-,
cecie 6 en dinero.

La euota del provecho se espresa por un ianfo por cien-
to anual de el capital empleado por el empresario.

La ley general del provecho es estrafia a toda circuns-
tancia personal, local y profesional, y comprende tan solo
los casos mas comunes.

Considerando la clase de empresarios solo como un todo
y reduciendo asi todos sus gastos & los salarios, la cucta
del provecho depende déla parte alicuota que en el pro-
ducto corresponde al obrero ¢ sea del coste de las riquezas
que entran a formar los salarios reales.

Existe un minimun de provecho bajo del cnal cesa la
acumulacién yprincipia el consumo improductivo de los
capitales existentes.

Los provechos, lo mismo que los salarios, tienden a ni-
velarse en los varios paises y en las diversas profesiones
hallando igualmente muchos osbtaculos por los cuales el
eauilibrio no puede ser ni completo, ni durable.

La ley especial del provecho determina las variaciones,
en ultimo resultado mas aparentes que reales, k las cuales
se hallan sujetos los provechos en diversos eiupieos yen
diversas localidadeé. Efectivamente si se reducen los pro-
vechos que aparecen distintos, a su importe efectivo, y se
mleduce de ellos todo elemento estrafio, se encuentra que a
riesgo igual los provechos son iguales, al menos en el mis-
mo tiempo y lugar.

No existe antagonismo necesario,'ni armonia fatal entre
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provechos, intereses y salarios, pudicndo elevarse 6 dismi-
nuirse las cuotas absolutas de varios colaboradores de la
produccién, siu que por necesidad hayan de sufrir movi-
miento sus cuotas proporcionales. Es por tanto erréneo,
también en esta materia, tanto el pesimismo como el optu
mismo.
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Re%ta.

Renta es la retribucion extraordinaria del propietario
como tal por el terreno que directa 6 indirectamente aplica
a la produccion.

Ademas de latierra (en sentido estricto) pueden dar tam-
bién una renta & su propietario las minas, las canteras, los
saltos de agua etc.

No todos los terrenos producen una renta en el sentido
técnico de la palabra. Algunas producen solo el interés del
capital que se halla unido con ellos, pero que cientifica-
mente debe considerarsele separado.

La ley de la renta no es mas que un caso de la ley del
valor.

La renta es una retribucion extraordinaria que reciben
los propietarios de tierras mejores (por fertilidad y por si-
tuacion respecto al mercado) los cuales, produciendo & me-
nor coste articulos de la misma calidad que la que se oblie-
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nen por terrenos inferiores, pueden venderlos al mismo pre
do que consiguen los productores con un coste mayor.

El origen de la renta se esplica por la necesidad de cul-
tivar tierras inferiores, 6 d© aplicar capitales menos pro-
ductivos 4 las tierras anteriormente cultivadas. Esta nece-
sidad proviene de la limitacion del terreno y del aumento
de poblacién.

Si el propietario de un terreno susceptible de renta lo
cultiva el mismo, la renta es percibida naturalmente por él.

El propietario de un terreno dado en arrendamiento
percibe la renta que éste produce eventualmente, por que
la concurrencia que se establece entre los empresarios ru-
rales por obtener la finca le asegura ésta ventaja.

Solo si el aumento de la renta se presenta después que
fué estipulado el contrato de arrendamiento sera percibido
por el arrendatario hasta el vencimiento del contrato, pu-
=diendo entonces el propietario elevar el precio del ar-
riendo.

Los progresos agricolas, cuando son aplicados en gene-
ral, tienden a rebajar la renta, mientras que el aumento de
poblacién y el encarecimiento de los articulos tienden &
aumentarla.

La rentano es un efecto del monopolio del terreno, pues-
to que la propiedad territorial influye sobre el derecho de
poseer y no sobre la medida de la renta, que es del todo
independiente.

La renta no es la causa, sino el efecto del aumento de
precio de los géneros, y no es por tanto una parte inte~

mgrante de su coste.
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Instituciones de prevision.

Al mejoramiento de las condiciones de los pequefios
empresarios y de los obreros auxilian mas que nada al-
gunas instituciones que, fundadas sobre el ahorro, y sobre
la asociacion, implicita 6 explicita, tiende & prevenir las
calamidades, que los reducen a la indigenciay & la mise-
ria, y que no se pueden reparar por medio de socorros in-
ciertos, escasos y no siempre bien repartidos por la benefit
cencio publica y privada.

Las instituciones de prevision, fundadas y “administra-
das por los mismos que deben aprovecharse de ellas, 6 di-
rigidas con el auxilio pecuniario ¢ al menos moral de las
clases mas elevadas, y a veces también con el concurso del
Estado, de la Provincia, del Municipio, reciben nombres y
formas distintos segun el fin que se proponen y los princi®
pios por los cuales son regalados.

fi
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Merecen especial mencién las cajas de ahorro, las so-
ciedades de socorros mutuos y las cajas de retiro.

i. |.—Cajas de ahorro.

Las Cajas de ahorro tienen el fin de facilitar alos obre-
ros la colocacién segura y productiva de sus pequefias eco*
nomias, de modo que puedan disponer de ellas en el caso
de necesidades extraordinarias.!

La aceptacion de los depésitos en las cajas debe regu-
larse de modo que escite el ahorro. De aqui que se deben
aumentar los sitios, los dias y las horas de imposicion; se
deberan reunir la formalidad con la mayor simplicidad; se
aceptaran también sumas insignificantes; la restitucion no
debera ir acompafiada de dificultades 6 de dudas.

Los titulos (libretas) de las cajas de aborro son nomina-
les ¢ al portador.

Los empleos del dinero por parte de las cajas deben ser
ante todo seguros, correspondientes a la movilidad de las
sumas depositadas, pero variados también todo lo posible,
de modo que no falte un suficiente movimiento de venci-
mientos para atender a las demandas eventuales de reem-
bolso.

Parece contrario & la indole de estas instituciones un
empleo considerable de depésitos en titulos de la deuda
publica 6 en titulos industriales.

Las Cajas postales y las escolares, recientemente desar-
rolladas, sirven para hacer mas general y mas precoz la
costumbre dei ahorro.
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§. “.—Sociedades de socorros muatuos.

Si bien en las cajas de ahorro los imponentes conservan
la plena propiedad de sus capitales, pudiendo retirarlos
cuando quieran y para lo que quieran, sin embargo por lo
regular, la pequenez de estos ahorros los hace insuficientes
para la satisfaccion de las necesidades extraordinarias que
provienen de enfermedad 6 de otras causas de suspension
de trabajo.

Necesarias son por tanto otras instituciones de prevision,
las cuales, reuniendo & las ventajas del seguro las del ahot'-
ro colectivo, sirven mejor & este proposito. Estas son las
sociedades de socorros mutuos, y las cajas de retiro.

Las sociedades de socorros mutuos son asociaciones de
pereonas que, mediante una pequefia contribucion periddica,
constituyen un fondo comun con el cual se distribuyen au-
xilios & los sécios que, 6 por enfermedad, 6 por otra casual
suspension de trabajo, no imputable a ellos, tienen necesi-
dad de estos socorros.

La continuidad y la igualdad en la”mposiciones, la de-
terminacion del iln, la incertidumhre y desigualdad de las
cuotas de auxilio que se han de repartir, son las notas ca-
racteristicas de estas intituciones de seguro mutuo especial.

Acerca del nimero de sécios, preciso es que sean bas-
tante numerosos para poder conseguir el objeto con peque-
fios dividendos, y no tan escasos en numero, que resulte

dificil el auxilio reciproco.

Respecto de la calidad sera conveniente escluir aquellas
personas que, 0 por enfermedad 6 por vicios habitla les.
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fuesen un dafio permanente para los otros socios, atendida
la diferencia notable y probable que resultarla entre los
dividendos recibidos y los auxilios distribuidos.

Sera igualmente oportuna la eleccién de obreros dedi-
cados a la misma profesion, y por lo tanto sujetos general-
mente & los mismos peligros, resultando asi mas equitativa
la igualdad de los auxilios prestados.

Debera establecerse sobre la base de calculos entendidos
la cuota periddica de imposicién, para lo que sera, en las
condiciones ordinarias de cultura, casi siempre indispensa-
ble el concurso, aun cuando no sea mas que moral, de per-
sonas honradas y espertas en dichos calculos.

Con las utilidades de cada ejercicio anual se puede cons-
tituir un fondo ds reserva, haciendo en tal caso pagar a los
nuevos s6cios una cuota de entrada, que les daraderecho a
la co-propiedad de este fondo.

i. Ni.—Cajas de retiro.

Las Cajas de retiro, fundadas, como las sociedades de
socorros mutuos, sobre los dos principios del ahorro y del
seguro, se diferencian:

1.“ por ia diversidad del fin, teniendo estas el de
constituir pensiones para ancianos é invalidos, y no de pro-
porcionar socorros & enfermos;

2.0 por la desigualdad de la imposiciéon, que es una
consecuencia de la variedad de casos (edad distinta de los
sdcios) a que deben atender;

3.0 por ia dificultad mucho mayor de las bases mate-
maticas de la fundacién, y las complicaciones de la gestion.



i06 Instituciones de prevision.

las cuales hacen todavia mas necesario el concurso de
hombres espertes y honrados & quienes se ha de confiar la
administracion.

Ciertas cajas de retiro dejan a los séeios y & sus here-
deros la propiedad de las imposiciones (capital reservado)™
entonces no se distribuye sino el fruto que han obtenido
las imposiciones hechas, resultando muy pequefias las pen-
siones, & menos que los séeios no se obliguen & dividendos
algun tanto elevados, en cuyo caso la caja de retiro no es
accesible sind & personas relativamente bien acomodadas.

Tanto para las sociedades de socorros mutuoa, como para
las cajas de retiro, no debe ser recomendado en general el
principio de participacion obligatoria declarado por la au-
toridad social, siendo este una traba exagerada de la liber-
tad individual, que en ocasiones podra prodneir también
mayores males que los que se quieren remediar con las
instituciones de prevision.
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Sociedades cooperativas.

Las sociedades cooperativasy fundadas sobre la completa
autonomia de la clase obrera, se proponen el mejoramiento
de esta, procurandole condiciones mas favorables en lo re-
ferente a la hahitacion™ al alimento, al crédito y engeneral
ai ejercicio de las industrias & que se refiere.

Merecen especial mencidn las sociedades de construccion,
de consumo, de crédito, de producciény de participacion
en el provecho,

§. |.—Sociedades de construccion.

Las sociedades de construccion se proponen el procurar
a los sdcios habitaciones de poco coste, y también el facili-
tar a estos la adquisicién de sus viviendas mediante pago
perioddico, con garantia hipotecaria sobre las casas ven-
didas.

Los fondos necesarios se recaudan 'mediante dividendo
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periddico de los sécios y se emplean 6 en subvenciones a
los que quieren fabricar, 6 en la adquisicion colectiva del
solar, 6 en la fabricacion de casas obreras.

Donde el terreno no es muy caro, son preferibles & las
grandes casas de obreros, pequefias casas con jardin, ha-
bitadas por pocas familias y con entrada independiente.

Es verdad que las grandes proporcionan un ahorro de
gasto; pero ordinariamente son causa de inconvenientes
morales, de peligros, de disensiones, no siempre prevenidos
por una disciplina rigurosa y vejatoria, sin citar las difi-
cultades casi insuperables que los obreros tienen con este
sistema para llegar & ser propietarios de las casas habitadas
por ellos.

§. n.—Sociedades de consumo.

r"es sociedades cooperativas de consumo adquieren, al
por mayor, géneros legitimos de uso ordinario (comestibles,
combustibles, etc.), para volverlos & vender al por menor a
los s6cios, haciendo que se aprovechen de la economia de
la gestion, y de las ganancias producidas por la esclusion
de las ventas & crédito.

El capital se forma con pequefios dividendos periodico»,
obligatorios para los sécios, ademas de una cuota de in-
greso por la participacion en el fondo de reserva.

Los provechos, producidos por comprar al por mayor vy,
cuando es posible, directamente a los productoresy al con-
tado, por volver & vender al por menor a los sdcios, segun
precios corrientes, 6 igualmente al contado, se distribuyen
al fin de cada ejercicio a los sécios por razén de consumo,
juntamente con el interés por el capital empleado por ellos,
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Cuando las sociedades de consumo, fieles & estos prin-
cipios, son dirigidos por gerentes honrados, entendidos y
laboriosos, pueden dar muy buenos resultados para el me-
joramiento progresivo de las condiciones de la clase obrera.

Otras sociedades, regidas por principios no muy distin-
tos, procuran la adquisicion de materias primeras, para vol-
verlas & vender & pequefios empresarios que ejercen la
misma industria, 6 bien toman en alquiler un almacén co-
mUn donde los sécios llevan & vender sus productos por su
cuenta obteniendo algun beneficio.

§. Ill.—Sociedades de chédito.

Las sociedades de crédito mutuo, 6 bancos populares,
tienen por objeto el proporcionar crédito & los artesanos y
empresarios de pequefias industrias.

Por medio de un capital formado por pequefios dividen
dos periddicos de los sdcios, aumentado por las reservas
sobre la cucta de los provechos, y por medio de la confian™
za que inspira el poder de la asociacién, estos bancos, pro-
curandose otros capitales a préstamo 6 de los socios, 6 de
terceras personas, pagando ei correspondiente interés, for-
man un fondo de operaciones, con el cual hacen préstamos
a los socios con garantia personal 6 real, exigiendo un in-
terés algun tanto mas elevado que el corriente.

El provecho de estas operaciones se distribuye entre los
sécios como dividendo, por razén del capital impuesto, ha-
ciendo algun descuento para el fondo de reserva, el cual,
aumentado también por el resultado de las cuotas de tn-
greso de los sécios nuevos, sirve para cubrir las pérdidas
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eventuales, y para que no se disminuya tan pronto el ca-
pital.

También en estas sociedades la gestion prudente y la-
boriosa y sobre todo la cautela en los préstamos activos y
la moderacién en los pasivos, contribuyen al buen resultado
de [estas instituciones, que pueden también considerarse
como cajas de ahorro perfeccionadas.

§. |V.—Sociedades de produccion.

Las sociedades de produccién presentan la forma mas
elevada, pero también la mas dificil de la cooperacion. Es-
tas se constituyen entre varios obreros, los cuales, poniendo
en comUn su trabajo y sus ahorros, se hacen empresarios,
y afrontando todos los riesgos de la empresa deben también
percibir completo el provecho.

Las dificultades mas grandes que deben vencer consis-
ten en la formacion de capital, que no se puede conseguir
sino con sacrificios penosisimos, en procurarse clientela,
en sostener la concurrencia de las empresas ordinarias, for-
madas por capitalistas, en hallar un principio equitativo
para el reparto de ias ganancias y personas que sean ido-
neas para la direcion sin escitar la envidia de los sécios.

Después cuando se recurre, como es necesario al menos
en los principios, a capitales agenos, se encuentran otras
dificultades, mientras el auxilio de bancos populares 6 de
sociedades de consumo no se hallen libres de peligros para
los mutuantes.

sin embargo cuando las sociedades de produccién, por

la calidad de jos obreros capaces, sufridos, activos, obe-
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dientes y honrados, por la concordia entre los socios, por
la habilidad del gerente, y por la indole de las industrias
que no exigen grandes capitales, ni sufren grandes riesgos
por su objeto, llegan & poderse formar, presentan grandes
ventajas intelectuales, moralesy écondémieas, porque impri-
men al trabajo la mayor energia, elevan al obrero & la dig-
nidad de empresario, y le proporcionan un medio seguro
de elevar su posicién social.

§. V.—Participéc[On en el provecho.

Los empresarios son por lo regular capitalistas, y pue-
den conceder gratificaciones k los obreros, 6 hacerlesparti-
cipar en los provechos de la empresa.

participacion indirecta obreros reciben, ade-
mas del salario, premios proporcionales al ahorro de mate-
rias primeras, de capital fijo, y alas ventas anuales ¢ aotra
forma de aumento dolproducfo en bruto. Con esto se ven
estimulados atrabajar masy mejor.

En la particijacion directa los obreros reciben, ademas
del salario, una parte de provecho, en relaciéon con el pro-
ducto neto de cada egercicio, y por tanto unida a la existen-
cia del mismo provecho.

Lo procedente de la participacion directa 6 indirecta
puede ser entregado & cada obrero en plena propiedad, 6
puede ser destinado & instituciones de ahorro y de seguro,
unidas 6 no a la empresa, en interés colectivo de los obre-
ros, 6 bien puede emplearse en la adquisicion de acciones
de la misma empresa, de lai'ual los obreros llegan & ser
co-propietarios, recibiendo entonces como capitalistas otra
cuota proporcional de provecho.
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Sia embargo este Ultimo empleo tiene el inconveniente
de esponer al obrero a los riesgos de la propia industria,
que son sensibles precisamente cuando por la suspension
del trabajo crece lanecesidad de poder disponer del capital
anteriormente acumulado.

La participacion directa en el provecho, no siempre ni
igualmente aplicable, presentala ventaja de suavizar las
hostilidades entre obreros y empresarios, y de disminuir
por tanto las huelgas aumentando la cantidad, mejorando
la calidad del trabajo de los obreros, escitandolos al mejor
uso de las materias y de los instrumentos y facilitandoles el
ahorro. Estas ventajas son muy considerables en ciertas in-
dustrias en las cuales el provecho depende mas que del ca-
pital, de la capacidad y de la conciencia de los obreros que
trabajan separados, y por esto no pueden facilmente ser
vigilados.

La participacion directa en el provecho puede conside-
rarse como una forma semi-cooperativa y como una apro-
x.ilinacion a las sociedades de produccién, las cuales, exigien-
do aptitudes [7itelectuales y morales muy superiores & la
generalidad, no pueden ser establecidas sino con un ndimero
muy escaso de obreros.
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Concepto del consumo.

Por consumo de la riqueza se eatieiide la destruccion
parczaléiotal, voluntaria 6 involuntaria, de la utilidad,
ieniendo o no teniendo por objeto la satisfaccién do unane-
cesidad del hombre.

La idea de consumo no comprende la de materia, que
el hombre no puede ni crear ni destruir sino solo modi-
ficar.

El consumo, considerado en su esencia, es un acto in-
material lo mismo que la produccién, puesto que se refiere
a la utilidad y al valor que, procediendo de simples rela-
ciones, son por esto de naturaleza inmaterial.

Las especies de consumo son varias.

Respecto a lasjersonai-, existen;

i.° consumos publicos, si son realizados por el .Esta-
do, por la Provincia, 6 por el Municipio;

20 consumos privados, si lo son por otras personas
individuales 6 colectivas.
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Respecto a la causa se dividen cn:

i.° consumos tiociwjitartos;

2 .0 consumos involuntarios.

Respecto al tiempo los consumos son de duracion tnas 6
menos ireve 6 larga.

Respecto a su indole econdmica, se dividen en:

d.o consumos destructivos (voluntarios 6 involunta-
rios), esto es: aquellos que no proporcionan ninguna venfa;a
directani indirecta al que poscia la riqueza consumida;

2.0 consumos econdmicos, que consisten en la volun-
taria destruccion de la utilidad hecha con el Un de conse-
guir directa 6 indirectamente una ventaja. Estos se subdivi-
den en:

a) consumos llamados iw_prodwciit>cs, eiilos cuales
la destruccion de la utilidad se lleva & cabo para la satis-
faccion inmediata de una necesidad, y

6) eousumos llamados productivos ¢ reproductivos,
en los cuales la utilidad consumada renace bajo otras for-
mas y tiende por tanto kla produccién y solo indirectamen-
te & la satisfaccion de necesidades humanas.

Los consumos improductivos son el fm altimo de la pro-
duccion, puesto que el hombreidroducejjurftviUtV y no vive
para producir.

Con relacion alas riquezas de los consumidores, existen;

1.0 consumos menores’,

2.0 consumos iguales;

3.0 consumos mayores que su renta, todos [cuales
producen efectos muy distintos, aumentando en el primer
caso el patrimonio del consumidor, que resulla lo mismo
en el segundo, y disminuye en el tercero.
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La economia politica da algunas reglas generales acerca
de los consumos. Becomienda:

1.0 la moderacién en los consumos y la proporcion
entre consumos productivos y consumos improductivos, de
modo que el patrimonio no llegue & sufrir menoscaho;

2.0 el Orden en los consumos improductivos, de ma-
nera que la satisfaccion de las necesidades mas esenciales,
obtenga siempre la precedencia;

3.0 la preferencia de los consumos que a utilidad
igual son de mayor duracion;

4.0 la preferencia de los consumos hechos en comu-
nidad, cuando & ello no se opongan otras consideraciones
mas importantes que las econdmicas;

>0 el uso moderado de los consumos & crédito, es-
pecialmente para las clases menos acomodadas.

También en la materia del consumo el aspecto econdmico
se combina admirablemente con el moral, estando demos-
trado que los consumos i‘eprohados moralmente son casi
siempre nocivos econémicamente.
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REIj”~CIONES ENTRE EE consumo y la PRODuCaON.

La falla de equilibrio entre la produccién y el consumo
da por resultado las crisis, esto es las carestias, 6 los ohaia-
culosparciales, que se refieren 6 a los cereales {crisis ait'
mentidas) 6 & los otros proauctos {crisis comerciales).

Las causas de estas crisis pueden reducirse & dos cate-
gorias principales, segun que comprenden el consumo 6 la
produccion.

Puede alterarse el consumo:

1.0 en lacalidad, especialmente por efecto de la moda;

en la cantidad, espeifialmente cuando disminuye

por desastres que cortan las fuerzas productivas {guerras,
revoluciones, etc.)

Puede alterarse la produccion:

i .0 aumentandose por efecto:

a) do escesiva especulacion;

b) de invencionesy descubrimientos industriales;
2.0 disminuyendo por efecto:
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a) a.Qfaltade géneros (especialmente de materias
primas y de articulos alimenticios);

b) de la conversién de capital circulante en capital
fijo.

Existen otras crisis econémicas producidas por una/atia
de equilibrio entre la produccién y los instrumentos de cir-
culacion, y comprenden:

1.° los medios decam&io, esto es lamoneday los ti-
tulos de crédito;

20 los medios de trasporte, cuya falta, sea temporal,
sea permanente, 6 produce nuevas crisis 0 agrava las otras.

El progreso econdmico, difundiendo la instruccién y
perfeccionando los medios de coninicaeion, tiende & dismi-
nuir, las crisis, y a su vez estendiendo las empresas y la
division del trabajo, tiende 4 aumentarlas.

En general puede decirse que las crisis son hoy mas
frecuentes y generales, pero menos intensas y duraderas.

El proceso ordinario de las crisis presenta ciertas fases,
y se manifiesta con algunos sintomas que tienen cierta cons-
tancia y regularidad. El curso de los cambios se aumenta;
disminuye la reserva metalica de los bancos; aumenta el
intei'és y el descuento; bajan los precios de las mercancias;
tienen lugar en gran ndimero las liquidaciones y las quie-
bras; se Umita el crédito; se detiene la produccién y se
produce la ociosidad y la miseria de las clases obreras.

Para prevenir y atenuar los efectos de las crisis auxilian
mas que ningun otro los medios indirectos, como son la
insirucctoM, la educacidn, la libei'tad, el perfeccionamiento
de los medios de trasportey de comunicacion, la 6ondaddél
sisiema monetario y la solidez de las tesiiiucio«cs de crédito.
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Seguros.

Los afiMFos tienen por objeto el disminMir.los inconve-
nientes econémicos que se derivan de ciertos consumos in-
voluntarios destructivos. Efectivamente distribuyéndose el
dafio entre varias personas igualmente amenazadas, ‘pero
no todas perjudicadas por estas desgracias (naufragio, in-
cendio, etc.) se puede reconstruir con menor sacrificio la
parte del patrimonio nacional que se pierde periédicamen-
te por la accién de las citadas causas destructoras.

Los dafios contra los cuales se dirige el seguro deben
ser estrafios ala voluntad del asegurado; deben ser ademas
susceptibles de un calexClo preventivo y de una sucesiva
enmienda, que no presente dificultades escesivas.

Dadas estas condiciones, la aseguracion se establece con
el concurso de varias personas, las cuales mediante divi-
didos periddicos constituyen un fondo comun para ser dis-
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tribuido como indemnizacion & quien haya sufrido real-
mente el dafio temido.

Los seguros proporcionan grandisimas ventajas, tanto
directas como indirectas.

Auxilian directamente’.

1.0 porque, por medio de la fecunda reunién de la
asociacion, de la mutualidad y del ahorro, hacen mas féacil
y menos costosos la conservacion y éi reintegro de la rique-
za nacional;

2.0 porque sustraen al arbitrio de la casualidad las
consecuencias econémicas de ciertos consumos cuyos dafios
se pueden atenuar comodamente, repartiéndoles en varias
épocas y entre varias personas’,

3.0 porque dan fuerza al crédito y por tanto ala pro-
duccidn, con suprimir el riesgo individual.

Los seguros auxilian ademas indirectamente a la pro-
duccion y & la circulacion de la riqueza, alentando en el
trabajador el sentimiento de la seguridad escitando al ahor-
»0y & la asociacién, y por altimo contribuyendo & la mayor
solidez en las construcciones de las naves, de las casas, de
las fabricas y al mejoramiento délas instituciones que pro-
curan la estincion de los incendios, etc.

Las instituciones de seguros son publicas 6 privadas™
segun la calidad de las personas que se encargan de su fun-
dacion y de su gestion.

Los seguros publicos son ademéas voluntarios U obliga™
torios. En el primer caso los ciudadanos tienen la facultad®
enei segundo tienen la obligacién de asegurar ciertas por-
ciones de su patrimonio.

En condiciones de civilizaciéon bastante adelantada, las
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insliluciones de segui'os privados y voluntarios son decidi-
damente preferibles, por razones juridicas no menos que
por razones econdmicas.

Los seguros privados son mutuos 6 kprima fija.

En los seguros mutuos, los asegurados son también ase-
guradores. Estos por tanto no estan obligados & pagar lo
que esceda del total de los gastos de gestion y del resarci-
miento de los dafios sufridos realmente.

En los seguros & prima fija, uno 6 varios capitalistas se
encargan por su cuenta de la obligaciéon de reembolsar los
dafios, mediante pago por parte de los asegurados de una
cMoia determinada anteriormente, en relacion con la enti-
dad de los valores asegurados y con la probabilidad de los
riesgos.

No puede de una manera absoluta fijarse la preferencia
de uno 6 de otro de estos sistemas. Solo puede desearse
que se entable la concurrencia entre ellos en beneficio de
los asegurados y del publico.

Las sociedades mdluo.s, no atendiendo a la ganancia,
deberian estar siempre en situacion de ofrecer en mejores
condiciones sus servicios. Sucede con frecuencia que las
sociedades & prima fija, fuertes por la confianza que inspi-
ra su capital de garantia, y proferidas por la seguridad
que tienen los asegurados de no tener que hacer efectivos
molestos pagos supletorios, llegan a plantear, animadas
también por el impulso mas fuerte de su propio interés una
administracion también regulada que j)uede distribuir alos
accionistas grandes dividendos, sin exigir grandes sacrifi-
cios alos asegurados.

Las principales especies de seguros son: los maritimos.
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los terrestres (contra incendios, desgracias, enfermedades de
animales, etc.) y los llamados sobre lavida del hombre.

Los seguros sobre la vida son susceptibles de muchisi-
mas combinaciones. Mediante el pago de cuotas™ general-
mente periddicas, estas instituciones garantizan, 6 una suma
de dinero 6 una renta vitalicia en beneficio de determina”
das personas, para remediar los dafios pecuniarios, que
estas han de sufrir por la muerte, ya del asegurado ya de
untercero que tenga interés & la vida de aquel.
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Sames Miii, Elements of political ecoiiomy. London, 1821.
Un vol. en-8. (3" edicc., 1826.)

N. W. Senior. Outline of the science of political economy.
London, 1836; en-8. (Sesta edicc. 1872.)

H. Fawce'tl, Manual of Political Economy. London, 1863.
Un gr. voi. in-8. (Quinta edicc. 1877.)

§ 2. Obras francesas.

Jos. Gamier, Traité d' économie politique. Septiéraé édi-
tion. Pans, 1873. Un vol. en-18 grande, (1. edicc. 1846.)

H. BaudriUarl, Manuel d'économie politique. Paris 1837
Un vol. grande cn-18. (3 edicc. 1872) trad.” italianal
Venezia, 1870.

M Wolkoff, Lectures d'économie politique rationelle. Paris
1861. Uh vol. grande 18. (2.a edicc. 1808.) *

§ 3. Obras alemanas.

H. 1. Mangoldt, Grundriss der Volkswirtkschaftslehre. Stutt-
gart, 1863. Un vol. en-8. (2.» edicc. postuma, 1871.)



432 Secci6én segunda.

H. Schober, Die Votkwirthschaftslehre. 2 edicc. Leipzig,

dS72. (i.* edicc. d8]}9.).

H. Bischof, arundziige eines Sysimes dec NaHo7ial6kono-
mik. Graz, 1874'76. Un voi. en'S.

g. 4 Obras italianas.

Ant. Scialoja, Trattalo elementare di economia sociale. To-
rifo, i848. Unvol. en-8.

Gerol. Boccardo, Trattato teorico-pratico di p"
litica. Torino, i853. Tres voi. en-12. (3™ edicc. 1872-73).

J. J. Reymond, Etudes sur Veconomie sociale ei tniernafio-
naie. Turin, 1860-61. Dos voi. en-12.

Em. Nazzani, Sunio &K economia politica. Forli, 1873.
Yol. en-12. (2. edicc. Milano, 1873))



SECCION TERCERA.

DICCIONARICS.

Ch. Coquelin, Dictionnaire de Veconomie politique. Paris
1851-18S3. Dos voL en-8 gi'ande.

Gerol. Boccardo, Dizionario universale di economia politica
e commercio. Torino, i857. Dos voi. en-8 grande. (Segun-
da edicc. Milano, 1870-77.)

H. D. Macleod, A Dictionary of Political Economy, i vol
London, 4863: en-8.

H. Rentzsch, Handworterluch der Yolhwirthschaftslehre.
Leipzig, (86s. Un vol. cn-8 grande. (2>edicc. 1869.)

L C. Bluntschli und K. Brater, Deusches Staats WorUrburith.
Stuttgart, 1857-1868. Once vol. en-8.



SECCION CTJAKTA.

COLECCIONES.

CAPITULO PRIMERO.

OBRAS DE VARIOS AliITORES.

Collection dee principaux économistes. Pans (Gmllautmn),
1540-184S, 16 vol. grandes en-8.

miioteca dell-eoonomista, dirigida por Francesco Ferrara.
Primera Série (Traiados generalas). Segunda séne (Tra-
tados especiales). Torino, 18S0-1870, -%6 vol. grandes en
8,y uiio de indices.

Tercera série, dirigida por Gerolamo Boccardo.
1875 y siguientes. ,

Scrittori classici italiani di cconoinia po itica. i i ano,

1816, S0vai, en-8. . .
Baccolia deffiteconowtJiiic.sciiiu. Firenze, 18 /-

Tonno,

i, wvo.
grandes en-8.



Colecciones. m

CAPITULO L.

OBRAS DE UN MISMO AUTOR.

D. Ricardo. Works,eaiteahy J. Roh. Mac Culloch. London,
1846; en-8.

J. St. Mill, Essays on some unsettled questions of political
economy. London, 1844; en-8. (2.a edicc., 1874.)

J. E Cairnes, Essays in political economy theoretical and
applied. London, 1873; en-8.

Fed. Basttat. Oeuvres complétes. 2.« edicc. Paris, 1862-
1864, 7 voi. grandes en-18.

G. Hufeland, Neue Grundlegung derStaatsivirthschaftskunst
Giessen, 1807-1813, 2 voi. en-8.

J. F. E. Lotz, Revision der Grundbegriffe der Nutionalwir-
thschaftslehre. Coburg, 1811-1814, 4 voi. en-8.

F. B. W. Hermann, Staatswirthschaftliche Untersuchungen.
Miinchen, 1832; en-8. (21 edicc. 1870.)

W. Roscher, Ansichten derYolkwirthschaft. Leipzig, 1861;
en-8 (trad, franc.* Paris, 1872)

Franc. Fuoco. Saggi economici. Pisa, 1823-1827. 2 vol.
en-8.

G. D. Romagnosi, Collezione degli articoli di economia po-
litica. ecc. Firenze,’ 1835 1 voi. en-8. (rcimpresa mu-
chas voces.)

C. Cattaneo, lliemoric di economi« ifoifiica. Voi. 1, Milano,
1860; en-8.



SECCION QUINTA.

OBRAS PERIODICXAS.

The Economist. London. 1843 y sigaientes. (semanal.)

Journal des Economistes. Paris, 1842, y siguientes, (men-
sual.)

L'économiste francais. Paris, 4873 y siguientes, (semanal.)

Archiv der politischen Oehonomie, etc. Heidelberg, 1835
1853. Quince vol. en-8.

Zeitschrifl fur diegesammte Staatswissenschaft. Tibingen,
1844 y siguientes, (trimestral.”®

Viertdjahrschift fur Volhsioirihschaftund Culturgeschichte.
Berlin, 4863, y siguientes (trimestral.)

Jahrbicher fur National-Oekonomie und Statistik. Jena,
1863, y siguientes, (mensual.)

De Economist. Amsterdam, 1852, sig. (mensual.®

Nationalokonomisk Kjobenhavn, 1869 y siguien-
tes. (mensual.)

Annali univei'sali di statistica, economia pubblica, etc.
Milano, 1824-1870. dento ochenta y tres. vol. en-8.

Giornale degli Economisti. Padova, 1875, y siguientes,
(mensual.)



PAETE SEGUNDA.,

OBRAS DE ASUNTO ESPECIAL

SECCION PEIMERA.

PRODUCCION DE LA RIQUEZA

CAPITULO PRIMERO.
PRODUCCION, SUS FORMAS Y SUS FACTORES.

Neumann, Beitrage zur ifeutsion dei' Grundbegriffe der
Volksioirtiischaflslehrc. (En la Zeitschr, f. die ges, Staats™
tvise. 1860 y 1872)

Th. Roh. Malthus, The definitions in poU),ical economy.
London, 1827; en-8. (Reimpreso en 1853.)

Torrens, On prodweiton of wealth. London, 1821. Un
Tol. en-8.



i38 Secci6n primera.

L. J. Gerstner, Beitrag zur Lehrevom Capital Erlangen,
1857; en-8.

L. Gossa. La nozione del capitale, i8'4:. (En las Rendiconti
del R. Istituto Lomb. di Scienzee Lettere y en los Saggi
diecon.polit. del autor. Milano, 1878; en-16. Parte IH,
ensayo 1.°)

G. Ricca Salerno, Saggio sulla teoria del capitale. Milano
(Hoepli), 1877; en-8.

CAPITULO Ii.

PROGRRSO DE LA PRODUCCION.

De la Borde, De I esprit association. 3'» edicc. Paris,
1834.

R. Jannascli, Die Arbeitstheilung und ihre culturhistoris-
che Bedeutung. (En sus: Abhandlungen Uber Nalional6-
conomie, etc. Basel, 1875; en-8, paginas i-33.)

W. Roscher, Ueher die volkswirthschaftl Bedeutung der
Slaschinenindustrie. Leipzig, 1861. (En sus Ansichten der
Volkswirthschaft, pag. 173.)

Cil. Dunoyer, De la liberté du travail. Paris, 1845. Tres
vol. en-8.

J. E. Caimes, X« slave poioer. London, 1862.



Produccion de la riqueza. iS9

CAPITULO Il
UMITES DE LA PRODUCCION.

L. Cossa, | limili della produzione, 1874. (En las Jiendi-
conli del I1. Islifuto Lombardo di Science e Lellerey ea
los Saggi di econ. polit. del autor. Milano, 1878; en-16.
Parte 111, ensayo 2®)

CAPITULO IV.

ORGANISMO DE LA PRODUCCION.

W. Roscher, lieber Industrie im G}'ossenund Kleinen. Leip-
zig, 1861. (En las Ansichten der Volkswirthschafl; pagina
117, y siguientes.

G. Schmoller, Zur Geschichte der deutschen Kleingewerbe.
Halle, 1870; en-8.

0. Schwarz, Die Betriebsformen der modernen Grossindus-
trie. (En la Zeitschrift fUr dieges. Staatsioiss, 1869.)

A. E. F. Sehaffle, Die Anuyendbarkeit der verschiedenen
Unternehmungsformen, (Id. ibid.)

L. Cossa, Prime linee di una feona delle imprese indusiria-
li. (En los Saggi diecon. polit. Milano, 1878; in-16. Parte
111, ensayo 3«



SECCION SEGUNDA.

CIRCULACION DE LA RIOUEZA.

CAPITULO PRIMERQ.
VALOR.

Friedlander, Théorie des Wérthes. Dorpat, 1862; en-i.

K. Knies, Die nationalokonomische Lehre 'vom Werth. (En
1&Zeitschr. f. die ges. StaaUois. 18Sb.)

T. M C. Asser, 'Verhandeling over hetstaathuishoudkundig
begrip der tcaarde. Amsterdam, 1858. Un vol. en-8.

S. van Honten, Verhandeling over de waardé. Groningen,
1869. Unvol. en-8.

A. E. Fr. Schaffle, Ueber die ethische Seite der nationally
konomischén Lehre vom Werthe. Tubingen, 1862; en-4.
A. Lindwurm, Die Theorie des Werthes. (Enlos Jarhhichér

fur Nationalékonomie, 1865.)
N. G. Pierson, Waardé én Productie~Kosten. (En la Revista
De Economist, 1866.)



Circulacién de la riqueza. Ui

H. Rosler, Zur Theorie dea Werthes. [Exi\os.Jahrhicher fur
Nationaléhonome, 1868.)

Ein. Nazzani. Saggio sulla rendita fondiaria. Forli, 1872,
Un voi. en-8; capitulo 11, pag. 12-29.

A. Antonowicz, Teoria del valor. Varsavia, 1877, en-8 (en
ruso.)

CAPITULO II.

MONEDA.

J. G. Hoffmann. Bie Lehre vom Gelde. Berlin, 1838. Un vol.
en-8.

M. Chevalier, LaMonnaie. 2.0 édition. Paris, 1866. Un vol.
en-8 gr. (1.» edicc. 18b0.)

Cari Knies, Bas Geld. Berlin, 1873. Un vol. en-8.

W. St. devons, Afonei/and the mechaniamof exchange. Lon-
don, 1875; en-18. (Traduce, ital.» Milano, 1876; en-8.

F. A. Walker. Money. London, 1878; en-8.

M. Chevalier, Be la baise probable de Vor. Paris, 1859. Un

vol. en-8.
Roswag, Les métaux précieux considérés au point de vue

économique. Paris, 1865. Un vol. en-8.

Ad. Soetbeer, Benkschrift betreffend die deutsche Mimei-
nigung. (En los Annalen dea Nord-Beutacheii Bundes™
1869.)

E. Seyd, Thefall intheprice of silver. London, 1876, en-8.



u2 Seccién segunda.

E. Naase. Die .Demoneiisation des Silbers, etc. (Enel Jahr-
buch fir Gesetzgebung, Verwaltung undVolkswirthschaft
im Deutschen Reich, 1877.)

L. Wolowski, La question monétaire.  edicc. Paris, 1869.
Un vol. cn-8.

—Z'0Or et I'Argent. Paris, 1870. Un vol. en-8.

W. C. Mees, Dé Muntstandaart. ctc.A Amsterdam, 1869;
en-8.

W. Roscher, Bétrachtungm Uber die Wahrungsfrage, lier-
liu, 1872; en-8.

Frere-Orban. La question monétaire. Bruxelles, 187k {n
voi. en-8.

Ag. Magliani, Laquistione monetaria, Firenze, 187i, en-8.

Hack, lieber eine internationale Minzeiniguiig. (En la Zéits-
chr. f. die ges Staatswiss, 1870.)

Al. Romanelli, Legislazioni e coniazioni monetarie. (En el

Archivio di Statistica. Ano primero, Roma, 1877.)

CAPITULO IlII.

CRfDITO.

F. Nebenius, Der offentliche Credit. 2.« Auflage * Bd.
Carlsruhe, 1829; en-8.

A. Cieszkowski, Uw credit et de la circulation. 2.0 édicc.
Paris, 1847. Un vol. en-8.

Kumpf, Die wirthschaftlione Natur des Darlehens. (En la
Zeitschr. f. die ges, Staatsioiss, 1855.)



Circulacién de la riqueza. m

C, Dietzel, Das System der Staatsanleihen. Heidelberg, 1855;
en-8.

G. Cohn, Ueber Wesen und Werth der Creditg&schafte. (Ett
la Zeitschr. f. die. ges. Staatswiss., 1868.)

Carl Knies, Der Credit. Berlin, 1876-78. Un vol. en-8.

C.IPITULO IV.

BANCOS.

Th. Tooke, History of prices. London, 1838-57. Seis vol.
en-8.

P. Rota. Sioria delleBanche.iiilano, 1874. Unvol- iii-16.

J. G. Courcelle-Seneuil, Traité théorique et pratique des
operations de banque. G'i edicc. Paris, 1876. Un vol. en-
8. (I.”edicc. 1853)

Ad. Wagner, System der deutschen Zettelba7ik-Politik. 2.»
edicc. Freiburg, i. Br., 1873. Un vol. en-8 grande.

P. Rota, Principi di scienza bancaria. 2.« edicc. Milano,
1873. Un voi. en-16.

Fullarton, On theregulation of currency. London, 1844. Un
vol. en-8. (2.» edicc. 1845.)

Ad. Wagner, Die Geld™nd Crédit-theorie der PéeVschén
Bankacte. Wien, 1862. Un vol. en-8.

W. Bagehot. Lombard-street. London, 1875. Un vol. en-16.
(7.a edicc. 1878.) Trad." franc.a Paris, 1874.

Goschen, Theory [of the foreign exchanges. 8.» edicc. Lon-



-

IU Seccién segunda.

don, 1875. (Trad.« franc.« de L. Say. 2.« edicc. Paris,

1875.)

H. D. Macleod, The theory and practique of banking. 3.«
edicc. London. 1875. Dosvol. en-8.

R. Hildebrand, Das Chequesystem und das Clearinghouse
in London. Jena. 1867; en-8.

E. '~SiSse”BankanweisungenundBanknoten. (EnlaZeiiscftr.

furdieges. Staatsiviss. 1872)

L. Wolowsld, Laquestion des banques. Paris, 1861. Unvol.
en-8.

J. E. Horn. La liberté des banqués. Paris, 1866. Un vol.
en-8.

J. G. Gourcelle-Seneuil, La banque libre. Paris, 1867; en-8.

M. Wirth, Handbuch des Bankewséns. 2.« edicc. Koln: 1874.
Unvol. en-8. (l.«edicc. 1870.)

CAPITULO T.

LIBRE CAMBIO.

Fr, List. Das nationale System der politischen Oekonomie,
l.rBd. Stuttgart, 1841. Un vol. en-8.

Fr. Bastiat, Cobden et la Ligue. Paris, 1845. Un vol. cn-8.

__Sophismes éeondmiques. Paris, 1846, 1847. Dosvol. en-8,

M, Mich. Chevalier, Examen du systems commercial connu
sous le nom desystémeprotecteur,  edicc. Paris, 1853,
Unvol. en-8.



Circulacion de la riqueza. us

Em. de Laveleye, Etudes historiques et critiques sur U prin-
cipe et les conséquences de la liberté du commerce inter-
national. Paris i8b7; en-18 grande.

J. Dupuit, La liberté commerciale, son principe et ses eon-
séquenees. Paris, 1861. Un vol. en-IS grande.

L. Wolowski, La liberté commerciale. Paris, 1869. Un vol
en-8.

J. Lehr, Tchutzzoll und Freihandel. Berlin. Un vol. n-8

Amé, litudes sur les tarifs des douanes et sur les ti'aités
de commerce. Paris, 1876. Do.s vol. n-8.

L. Luzzatti, L "inchiesta industriale e i trattati di commer-
cio. Roma, 1878; en-8.

W. Roscher, Uober Kornhandel und Theuermigspolitik
Tercera edic. SEuttgart, i862. Un voi. en-8. (Traduccion
franceisa de 3. Block. Paris, ISiii.)

Ant. Scialoja, Carestia e Governo. Torino, 1863; en-16

V. Cusumano, La teoria del commercio dei grani in Italia
Bologna, 1877; en-8.

N. G. Pierson, i/ei Kultuurstelsel Zes Vooriezingen. Amssler-
darfi, 1868. Un voi. en-8. (2.a edic. 1877.)

CAPITULO VI.
TRASPORTE.

Mich, Chevalier, Cours d'economie politique. 2.a edic. voi
Iy n. Paris, 1833-58; en-8.

Ch. de Franqueville, Lu régime des travaux publics en
Angleterre. 2.e edic. Paris, 1875. Ciiatro vol. eu-8.

10



{46 Seccién segunda.

E Sax Die Verkehrsmittel in Volks und Staatswirthschaft
Wien, 1878. Dosvol. eu-8.

K KidQ™ Der Telegraph als Yerkehrsmittel. Ti\\)\nyCn, 5857.
Un. vol. ea-8.

Eisenbahnen und ihre Wirkungen. Braunschweig,

1S53. Un vol. en-8.

A. Audiganne, Les chemins de fer aujourd’ hui et dans cent
aiis. Paris, 1858-1862.DOS vol. en-8.

O. Michaelis, Bas Monopol der Eisenbahnen. Leipzig, 1861;
en-8.

M Haushofer, Grundtiige des Eisenbahnwesens. Slutlgart,
1873. Un vol. en-S.

F. Perrot, Die Eisenbalmreform. Rostock, 1871; en-8.

ce. Cohn, Untersuchungen tiber die englische Eiseiibaimpolitik
Leipzig, 1874, 187b. Busvol. en-8.

(S. Spaventa), Lo Stato e le ferrovie. Riscatto ed esercizio.
Roma, 1876; en-8. (Reimpresa en|Milan.)

Ad. Wagner, Das Eisenbahnwesen als Glied des Verkehrm”
m\eersy ete. Leipzig. 1877; eii-S.



SECCION- TERCERA.

DiSTIBUCION DE |IA RIQUEZA.

CAPITULO PRIMERO.
CONCEPTO UE LA DUSIRTBUCION.

G. Schmoller» DieL.ehre vom Einhommen. {En la Zeitschr.
f. die gis. StaatAoiss., 1863).

Gh. Comte, Traité dela propriété. Paris, 1834. Dos volUme-

nes en-8.
Ad, Thiers, De la propriété. Paris, 1848. Un vol. en-8.

Ad. Wagner, DieAhschaffungdesprivaten Grundeigenthums.
Leipzig, 1870; en-8.

Em. de Laveleye. De la propriété et de ses formesprimitives.
Paris, 1874. Un vol. en-8.

Tli. Uob. Mallhus, An essay on the principle of population.
London, 1803. Dos vol. en-8. (Sesta edic. 1826.) Nueva

edicién. Londres, 1872, en-8.



4S Seccion tercera.

Ang. MessedagUa, Della teoria della popolazione
mente sotto V aspetto del rnetodo. Voi. I. \eroiia, 1858;
en-8.

fi. v. Molli, Geschichte und Literatur der Stautswiss. S*
Bd. Erlangen, 1858; eii-i, pag. 400, siguienles.

L. J. Gerstner, Die Bevolkerungslehre. Wiirzliiirg, 18fi4. Da

Vvoi. en-8.
G. Rumelin, lieber die Malthus sehen Lehren. (En 8U libro

en-8; pag. 303y siguienles).

CAPITELCO' II.

SALARIO.

J. R. Mec Culloch, Artessay on tfie circumsi«)rc«s with deter-
mine the rate of wages. Edinburg, 1S26, en-12. Nueva
eciicion, 1846.

N w. Senior, Three lecliires on the rate of wages. London,
i83i; en-8.

J H v. Thunen, Der naturgemasse Arbeitslohn. Rostock»

1850. Un vol. en-8.
Fr. Le Play, Les ouvriers éuropams, >tc. Paris, 1855, fol.

(Segunda edic. 1877 y signientes).
C. Rosier, Zur Kritik der Lehre vom Arbeitsléhne. Erlangen,

1861. Unvol. en-8,
Ch. Le Hardy de Beaulieu, Du salaire, etc. 2. edici.

Bruxelles, 1862; en-16.



Disivibucxon de la riqueza. uo

Engfil, Der Preis der Arbeit. Berlin, Segunda edi-
cion. 1873.

H. v. Scheel. Zur Geschichte und Crilik der Lohre vom
Arheitslonhn {En los Jakrb. f. Nalionalokon., 1867.)
W. Th. Tliornton, On labour. London, 1869. Un volumen
en-8. (Segunda edicién. 1870. Traduccion italiana. Fi-

renze, 1875.)

-J. St. MUI. Thornton on labour and it claims. {En la For-
tnightly Review, 1869.)

-Strasburger, Critik der Lehre vom Arbeitslohn. {En los
Jahrb. f. Nationalékon., 1871.)

Th. Brasscy, Work and tcages. London, 1873; en-12. (Pri-
mera edic. 1872))

F. A. Lange, Die Arbeiterfrag. 3.° Auflage. Winterthur,
1873; en-16, (Primera edic. 1866.)

F. A. Walker, The loagés question, A treatise on wages and
the wages class. New York, 1876. Un vol. en-8.

L. Brentano, Das Arheilsverhaltniss gemass dem heutigen
Recht, Leipzig, 1877. Un vol. en-8.

G. Ricca-Salerno, Del salario e delle sue leggi, Padova,

1878; en-8.

F. D. Longe, A refutation of the toage-fund theory of modem
political economy. London, 1866; en-8.

L. Brentano, Die Lehre von den Lohnsteigerungen. {En los
Jahrb. f. Nationalokonomie, 1871.)

Comte de Paris, Lés associations ouvriéres en Angleterre
{Trades-Unions). Paris, 1869. Un vol. en-8. grande.

L. Brentano, Die Ai'beilergUden der Gegenwart, Leipzig
1870-72, Dos vol. en-8,



i50 Seccién tercera.

G. Eberty, Die Gewerbeyerichie etc., Berlin, <188; en-8. Tra-
duccion italiana. Roma 1872; en-8.
L. Brentano, Uehcr Einigungsamtei’. Leipzig, 1873; en-8.

H. v. Scheel, .Dtf3 der sozialen Frage. Jena 1871;
en-8.

P. Leroy-Beaulieu, La question ouvriére au 19« siécle. Paris,
1872; en-12.

E Talion, La vie morale et intellectuelle des ouvriers. Paris,
1877; en-12.

G. Howell, Theconllicts of capital ana labour. l.oGdon,.
1878: en-8.

CAPITULO IIT.
INTERES.

Turgot,Mémoiresurkspréts\d'argent, 1769.(EnauslOeuv7‘ei.)
Tom. I, pag. 106, siguientes, Paris, 1841; en-8 grande.

J. Bentham, Defence of usury. London, 1787.

M. Mastrofini, Le usure, libri tre. Tercera edicién. Milano,
1841. Un voi. en-16. (Primera edicion, 1831.)

sasuat €t Proudhon, Gratuita du crédit. Paris, im. Un
voi. en-18.

K. Braun und M Wirtg, Die Zinswuchergesetze. Mainz,

1836. Unvoi. en-12.

Th. Rizy, UeberZinstaxenund Wuchergeselze. Wien, 1839.
Un voi. en-8.

W. Endemann, Die natioaalukononi.ichen Grundsd'zc der
canonislischen Le/i"6. Jena, 1863; en"8.



T>istribaciofi de la riqueza. i5i

M Neumann, Geschichte des Wuchers™ etc. Halle, 1865:
en-8.

Jinquete sur la legislation relative au taux de t'intorH,
Paris, 1866. Dos vol.en-4.

F. X Funk. Zins und Wucher. Tiibingen, 1868. Un volu-
men en-8.

J. Platter, Der Kapitalgeioinii bei Ad. Smith (En los Jahrbi-
cher fiir Nationalok. und Statistik” J870)

CAPITULO V.
PROVECHO.

H. von Manglodt. Die Lehre vom Unlernehmergewinn.
Leipzig, 1835. Un vol. en-8.

J. Pierstorff,Die Lehre vom Unternehmergewinn. Berlin,
1875. Un vol. en-8.

Eni. Nazzani, Delprofitto. Milano, 1877; en-8.

CAPITULO V.
RENTA.

Trunk, Geschichte und Kritik der Lehre von der Grundrente.

(Ea\los Jahrbiicher f. Nationaldkon., 1866).

Bereus, Versuch einer kritischen Dogmengeschichte der
Grundrente. Leipzig, 1868. Un vol. en-8.

J. H. v. Thunen, Der isolirte Staat in Beziehung auf Lan-
dwirthschaft. Segunda edic. Toraol. Rostock, 1842; en-8.
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H. C. Carey, The past, the present and the future, dd48.
en-8.

Rodberlus, Widerlegung der Ricardo'schen Leitre von der
Grundrente. (Ea sus Sociale Briefe, an v. Kirchmann.
Berlin, 185i; eu-8. (Reimpreso en 187y).

R. de Fontenay, Du revenu foncier. Paris, 1844. tn volu-
men en-18.

M. Wolkoff, Opuscules sur la rente fonciére., Paris, i864
en-1s.

N. G. Pierson, De Grandslagen von Ricardo's stelsel.
dam, 1863; en*8; pag, 32y siguientes.

Schii7, lieber die Rentender Grundeigenthimer, etc. (En
la Zeitschr. f. die ges. Staatswiss., 1803).

P. A. Boutron, Théorie de la rente fonciére. Paris, 1869.
Un vol en-18 grande.

A. E. F. Schaffle, Die nationaldkon. Theorie der ausschlies-
senden Absazverhaltnisse. TUbingen, 1867. Unvol. en-8.

Mithoff, Die Lehre von der Bodenrente, etc. Gottingen,
1868; en-8.

Em. Nazzani, Saggio sulla rendita fondiaria. Porli, 1872;
en-S.

G. Toniolo, Sulla teoria della rendita, etc. (En el Gior-
nale degli Economisti. Padova, 1877.)
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CAPITULO VI
[NSTITUCIONES DE PREVISION.

Transactions of the national association for the promotion
of social science. London, 1857-78, 22 voi. en-8.

Em. Laurent, Le paupérisme el les asociations de prévoyance.
Segunda edic. Paris, 1863. Dos voi. en-8.

Enrico Fano, La carita preventiva. Milano, 1868. Un volu-
men en-8.

E. Martuscelli, Le societa di mutuo soccorso e cooperative.
Firenze, 1876. Un voi. en-8.

Engel-Dollfus, Etude sur I'épargne, les institutions de prévo-
yanceet la participation aux bénéfices, Paris, 1876; en-8.

F. B. W. Hermann, Ueber Sparanstalten im allgeméinen,
etc. Minchen, 1833, en-*.

§ 1. Cajas de ahorro.

A. De Candolle, Les caisses d'epargne de la Suisse. Généve,
1838. Un vol. en-8.

I. Tidd Pratt, The history of savings banks in England™
ect. London. 1842. Un vol. gr. en-8.

Ant. Allievi, La cassa di risparmio di Lombardia. Milano,
1857. Uu voi. en-8.

Arth. Schratchley. A practical treatise on saving's banks™
etc. London, 1860. Un vol. en-8 grande.

Aug. Visschers, Nouvelle étude tur les caisses d'épargne.
Bruxelles, 1861; en-8.
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Schmid und Uriimor, Ikis Siiark-nTemoesen in Deultchlandy
eie. Berilli, 1861. Un voi. gr. Ql1-8.

W. Levins, A history of bmlcs for samngs ¢a Great Bri-
tain, etc. London, 1806. Un voi. eii-8.

G. Lebrecht, Il risparmio e I'educazione del popolo. Verona,
1870. Un voi. cn-8.

Fischer, Die englischen Postaparkasscn. En losJahrbikher,
fur NationaWkon., 1871.)

A. de Malarce, Les caises d'épargne. scolaires el Ics penny’
banks. Paris, 1874; en-8.

L. Wilhelmi, Die Schul-Sparkasse und ihere Verbreitung
Leipzig, 1877; en-8.

Statistique internationale des caisses d'épargne. Rome 187B
Un vol. en-L

8 1.-"Sociedades de socorros miUuos,

Ch. Anseil, A treatise on friendli societies, etc. London,
1836; en-8.

L. Debouttevilie, Des sociétés de p-éi avance ou de secours.
rmUueis. Paris, 1844; en-8.

G. Hubbard, De I'organisation des sociétés de prévoyance
ou de secours mutuels, etc. Paris, 1862; eu-8.

Neison; Contributions to vitalstatitics. London, 1857, en-8.

K. lleym, DieKrankenundino..:liden Versicherung. Leipzig.
1863; en-8.

Desmarest, législation et organisation des sociétés de se-
cours mutuel en Europe. Paris, 1873; en-8. (4.3 edicion,
1877.)

I. Tidd Pratt, Laie of friendly societies. 9 edic. London,
1876; en-8.
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1. B. Oppoiiheim, Vi&Hiulfs und Varsicherungskasseu der
arbeitenden Klassen. Berlin, cn-8.

MK llirscli, Die gejenseiligen Hulfskassen, etc. Berlin,
1875; en-8.

E. Morpurgo, Delle condizioni del mutuo soccorso in Ita-
lia. (Kn el Archivio di Statistica. Afio 1. Volumen tercero.
Roma, 1876.)

§ 3.—Cajas de retiro.

Ph. Fischer, Die Grundziige des auf menschlicher Skr-
bliclikeil gegriindeten Versicherungswesens. Oppeiilieim.
1860; en-8.

E. Fano, Pelle pensioni per la vecchiezza, etc. Milano,
1863; eu-x.

L. Somiemann, Ueber AUersversorgungsvereine fir dié
arbeitenden Klassen. Frankfurt a. M., 1864; eii-4.

Ad. Soetbeer, Staatliche Leibrenten und Lebensversiche-
rungs-Einrichtungen durch Vermittelung der Postamter.
(En el Arbeiterfreund de Gneist Bohinert. Jahrg. XIl,

1874, pag. 126, y siguientes.)

CAPITULO VI,
.SOCIEDADES COOPERATIVAS.

V A. Huber, Reisebriafe aus Belgien, Frankreich und En
gland, etc. Hamburg, 1855. Dos vol. en-12.
H. Schulze-Delitzsch, Die arbeitenden Klassen und das Asso-
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ciationsweeen, etc. Leipzig, 1858; en-12. (2 edicc. 1863.)

E. Pfeiffer, Uebér das Genossenschftswésen. Leipzig, 1863.
Un voi. en-8.

E. VVéron, Lesassociations ouvri&t'és de consoinination, de cré-
dit et de production, etc. Paris, 1865. Un vol. en-18.

Enqguéte sur les sociétés de coopération. Paris, 1866. Un vo-
kmien eii-4.

J. Simon, Le travail. 7®edicc. Paris. 1870; en-18.

H. Cernuschi, Illusions des sociétés cooperatives. Paris 1866;
e0-18.

Em. Nazzani, Le associazioni cooperative. (En el Industria-
le Romagnolo, Forli, 1868, 1869.)

H. Schulze-Delitzsch. Die Entivickelung des Genossenchafts-
wesens. Berlin, 1870; en-8 grande.

G. Schonberg, Die Landwirthschaft und das Genossenscha-
ftswesen. Berlin, 1868; en-12.

W. Pare, Cooperative agriculture. London. 1870; en-8.

K. BlmbauQQ, Das Genossenschaftsprincip in Anivendung in
derLandtoirthschaft, Leipzig. 1870. Uii voi. en-8.

S 1. Sociedades de construccion.

Art. Scratchley, Treatise on benefit building societies. 3*
edicc. London, 1857. Unvol. en-8.

Th. Jones, Every man his own landlord, etc.® London, 1863.
en-12.

J. Hole, The homes of the working classes, etc® London,

1866. Un vol. en-8.

Ameline, Des institutions ouvriéres au i 9®siecle etc. Paris,
1866. Un vol. grande en-8, pag. 63y siguientes.
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Hiibtir, Bramer andParisius, Die Wohnungsfrage, etc. Bur-
liti, 1865. Unvol. en-8 grande.

A. Pefiol, Les institutions privées du Haut-Rhin. Par.s,.
1867. Un vol. en-8.

E. Sax Die Wohnungszustande der arbeitenden Kilasen..
Wien. 1869. Un vol. en-12.

E. V. Plener. Englische Baugenossenschaften. Wien, 1873,
en-8.

Engel, Dlevnoderne Wohnungsnoth. Leipzig. 1873; en-8.

F. Schneider, Mittheilungen Gber deutsché Baugenossenscha-
ften. Leipzig, 1815,

§ 2. Sociedades de consumo.

Ed. Pfeiffer. i)ie ConsMmuéréine. Stuttgart, 1865. Un volu-
men en-12. (2.a edicc. 1869.)

Eug, Richter, Die Consumbereine. Berlin, 1867. Un volumen
en-8.

F. Schneider, Anweisung fur Consum-Vereine. Berlin, 1869
en-8.

Ant. Roulliet, Des associations coopératives de consomma-
tion. Paris, 1876. Un vol. en-18.

g 3. Sociedades de crédilo.

Van der Heym, De llulpbank, etc. Amsterdam, 18b4, en-8.

Schulze-Delitzsch, Vorchuss-und Creditvereine als Volks-
banken. Leipzig, 1835. Un voi. en-12. (5.» edicc, 1876.)
Traduce, ital.s Venezia, 1871; en-16.

Erlenmayer, Die Vorschuss-und Creditvereine in Anwen-
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dung auf aie bauerliche Bevolkerung, etc. 'Uiosbaden.
en-S.

P. I*. Abria], Ducrédit ct désinstitutions dé erddit, etc. Pa-
ris, 186.2. Unvol. en-8.

L. Liizzatti, La diffusione del credito e le hanche popolari.
Padova, 1863. Un voi. en-12.

A. Batbie, Le-crédit populaire. Paris, 1864. Un voi. grande
en-18.

F. W. liaiffeisen, Die Darlehnskassen-Vereine, eie. Neu«
wied, 1866. Un voi. en-8.

Ad. Held. Die landlichen Darlehnshassen-Vereiiie, etc. Jena,
1869; en-8.

Aug. Montanari, Il credito popolare. Padova, 1874. Un voi.
en-12.

G. Fortunato, Délie societa cooperative di credito. Napoli,
1875; en-8. (2.» edicc. Milano, 1877.)

L. Liizzatti, Relazione sulle condizioni economiche é morali
delle hanchemutue popolarilitaliane. (Kn el Giornale de-
gli Economisti. Padova, 1878.J

§ 4. Sociedades deproduccion.

S. Elglander, Geschichte der franzésischen Arbeiter-Aaso-
ciaiionen. Uamburg, 1863-64. Cuatro vol. en-12.

Bucliez, L~Europeen. Paris, 1831-1832.

Aug. Ott. Dés associations douvriers. Paris, 1838. Un vol.
en-8.

L. R Villermé, Des associations owwvnei'ds. Paris, 1849. Un
vol. en-16.

A. Unrhut. Les associations ouvriéres. Paris, 1851. Un vol.
en-8.
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H. Feugiieray, L'associations ouvriére industrielle et agri-
cole. Paris, J8d1l Un voi. en-12.

A. Lemercier, Etudes sur les associations ouvriéres. Paris,
1857. Un voi. en-12,

A. E. Choi'buiiez, Les asociations coo¢ératives ét le salariat
(En el Journal des Economistes, i860.)

A Flaxl, Die Produléivgenossenschafi. Munchen, 1872. Un
vol. enS.

Schulze-Delitzsch, Die Genossenschaften in einzélnen Gewer-
hszicéingen. Leipzig, 1873. Un vol. en-12. (Trad." fran.»
Paris, 1876-77. Dos volumenes.)

§ 5. Participacion en el provecho.

(L. Brentano) Das Industrial Partnership-Sijslem. Augs-
burg, 1868; en-8.

Ch. Robert, La suppression des gréves par ¢'association
aux bénéfices. Paris, 1870, Un vot. en-18.

Jul. Le Rosseau, De I'association de I'ouvrier aux bénéfi-
ces du patron. Paris, 1870. Un vol. en-IS.

E. v. Plener, Weigertetc., Ueber Betheiligung der .4rbeiter
am Vnlernchmergemnn. Gutachten, etc. Leipzig, 1874,
en-8.

A. Kerdijk, Helmdstriaiparsnershipofpariecipatie stdscl.
(En la Revisla De Economist. Ainstordam, 1874.)

Ch. Robert, Le partage desfruits du travail. Paris, 1875.
Un vol. en-32.

P. Manfredi, Della partecipazione dell' operaio al profitto
ielVimpreso. (En el Periodico degli Economisti, 1876.)
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Y. Bohmert, Die Gewinnbetheiligung. Leipzig, 1878. Dos
Tol. en-12. (Traduccion italiana de P. Manfredi. Milan,
1878; en-8.;
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CAPITULO PRIMERO.
CONCEPTO Y RELACIONES DEL CONSUMO.

Volraader, Ueber. das ethische Princip der nolkswirthschaf,
tiichm Consumtion, (En la Zeitschr. f- die gfs- Staats-
loiss., 1857, 1858.)

C. H. Rau, lieber den Luaus. Leipzig, 1817; en-8..

W. Roscher, lieber den luxus. Ensus Ansichten der Volk-
wirths chal. Leipzig, 1861. Un vol. en-8,pag. 399, vy si-
guientes.)

D. A. Portielje, Anfieri possit, ut tot res nonae con/ician-
tur nt vendi amplius non possint. Amstelodami, 1834,
Un vol. en-8. -

C. Juglar, Des crises comerciales et de leur retour pério-
dique. Paris, 1862, Un vol. en-8.

E. de Laveleye, Le marché monétaire et les erwe« depuit
iinguate ans. Paris, 1866. Un vol. en-8.



de2 Seccién moria.

M. Wirth, Geschichte der Handelscrisen. 2.e Aufl. Fraok-
fur a. M., 1874. Dos voi. en*8.

CAPITULO IT.
SKiiL'ROS.

I. Alauzet, Traité général des assurances. Paris, 1841. Dos
vol. en-8.

Masius, Systematische Darstellung des gesammien Versi-
cherungswesens. Leipzig, 1837. Un vol. en-S.

Th. Saski, Die volkswirthschafUiche Bedeutung des Versi-
cherungswesens. Leipzig, 1866; en-8. (S.” edicc. 1869.)
E. Hermann, Die Theorie der Versicherung vom wirths-
chaflichen tanpdunhet 2.« verm. Auflage. Graz, 1869;

en-8.

A. Sacerdoti, Jlcontratto  assicwrasionc. Tomo |. Padova,
1874; en-8 pag. 3-b7.

0. Lemke, Katechwnus des Versicherungswesens. Leipzig,
1874. Un vol. en-16.

Ksivap, Handbuch der Lebensversicherung. Leipzig, 1871,

Dos voi. en-8.
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