


Las primeras polizas de acumulacién de esta
Sociedad con plazo de 20 afios, vencidas en el
presente ano de 18gr, arrojan un resultado en
efectivo metdlico entre 120 a4 176 por 100 de las
primas pagadas, ademds de la proteccion que han
concedido d la familia del asegurado durante el pe-
 riodo de 20 aiios. .

- Véanse los ejemplos de las paginas 16 4 22,

*T'oda persona que quiera asegurarse y desee
mayores informes, podra dirigirse a la Sucursal
«de esta Sociedad en Madrid, calle de Sevilla, 7,
Alcald, 18, 6 4 cualguiera de sus Inspectores 6
- Agentes, en la seguridad de que habrd de facili-
tarsele un ejemplo de esta clase de polizas, adap-
tado 4 su edad y circunstancias, si proporciona
los datos siguientes: nombre correcto; dia, mes
y ano de su nacimiento; residencia y dlI‘ECClén!
de su domicilio.



EXTRACTO DEL BALANCE 31.°

A 31 DE DICIEMBRE DE 18go (1),

DE THE EQUITABLE LIFE ASSURANCE

SOCIETY OF THE UNITED STATES
(La Equitativa de los Estados Unidos).

ACTIVO.

En propiedades urbanas en y
fuera del Estado de New 5 e
NI la v v s e g s e tas. I40. 3.3]’3,3?
En préstamos sobre primeras Ptas.  267.114.083,88
BIDIIEORE. o o s b rmarsksus D 126.430.270,51
En titulos v bonos de los Estados Unidos, del Estado
y de la ciudad de New York y otras inversiones... » 267.957.533,05
Préstamos con garantia de bonos y acciones (valor

efectivo en la plaza, Ptas. 24.771.051,40)cccavvecss P 19.364.801,92
Efectivo en los Dancos y en transito (recibido después

CIRVeriido ). i saneounises it vens s R e S 45.039.347,76
Intereses y alquileres vencidos y acumulados, primas

diferidas y otros valores..,... R T T 18.206.829,14

Suman los bienes en 31 de Diciembre de 18go. » 617.682,596,35

PASIVO.

Total del pasivo incluyendo la reserva de todas las
polizas en vigor (valuado al 4 por 100)iees-sse-s. D 494.707.079,13

ToraL del sobrante sobre la reserva (al 4
Pu'rIuﬂ)lillill----iilllll-tll.lll-ll-i--t-li I' 1221-'9?5;51?,22
e W, s . L —
,, Nuevos riesgos aceptados en 1890., cavsesvssanssass P  1.055.810.234,26
-ﬁ.ﬂartem 06 DOLIZAE BN VIPOY sy wsissavansvsnavanssan | B = $73%.091 610,54

HENRY B. HYDE, JAMES W. ALEXANDER,
PRESIDENTE, VICEPRESIDENTE,

JUAN ANGEL ROSILLO,
DIRECTOR GENERAL PARA ESPARA Y PORTUGAL,

(1) El Balance integro legalizado se publicé en la Gaceta de Madrid de 25
de Abril de 1891, y como en el mismo figuran las cantidades por dollars,
hemos practicado su reduccién al tipo de 5,18 pesetas, con arreglo 4 la ley
espafiola, ainque el cambio actual es bastante mas elevado.



THE EQUITABLE LIFE

ASSURANCE SOCIETY OF THE UNITED STATES

(LA EQUITATIVA DE LOS ESTADOS UNIDOS).

L=

JUNTA DE DIRECTORES

EN 1,° DE ENERO DE 18¢gI.

HENRY B. HYDE, Presidente.
JAMES W. ALEXANDER, Vice-Presidente.

LOUIS FITZGERALD, 2 B. WILLIAMSON, ﬁ" GEO De F. L. DAY,
HENRY A. HURLBUT, G. W. CARLETON, i. F. De NAVARRO,
HENRY G, MARQUAND, E. W. LAMBERT, JOSEFH T. LOW,
WM. A, WHEELOCE, H., 8. TERBELL, FDWARD W, SCOTT,
HENRY DAY, THOMAS 8, YOUNG, CHARLES 8, SMITH,
M. HARTLEY, WILLIAM M, BLISS, A. VAN BERGLN,
H. M. ALEXANDER, JOHN J. McCOOK, T. DEWITT CUYLER,
CHAUNCEY M. DEPEW, JOIN A, STEWART, OLIVER AMES,
CHARLES G, LANDON, LEVI P, MORTOXN, EUSTACE C, FITE,
CORNELIUS N, BL]’.EE, GEOQ C, MﬁGGUN, 5. H. PHILLIPS,
ALANSON TR.&.EE‘ WM. B, HENDALL, HENRY BR. “"{:}LEGTT'
E. BOUDINOT COLT, DANIEL D, LORD, GUSTAV G. POHL,
EUGENE KELLY, H. J. FAIRCHILD, JOHN A. MeCALL,
JOHN D. JONES, WM. ALEXANDER, JAMES H, DUNHAM,
JOHN SLOANE, HORACE PORTER, DANIEL R. NOYES,
S. BORRUWE, i3 C., B, ALEXANDER, WALDO ADAMS,

@

DIRECCION GENERAL PARA ESPANA Y PORTUGAL,
COMITE DE SECUROS Y SINIESTROS.

Presidente: Director-médico: \2

Sr. D. Juan Manuel Mariani
MIEMERO DE LA REAL ACADEMIA

Sr. D. Earique Garcia Calamarte

BANOUERO ;
Q M DE MEDICINA Y GIRUGIA
Y MEDICO
DEL HOSPITAL DE LA PRINCESA.
Vies ' s e T
presidente Vicedireetor - médico »
Sr. D. Antoni A =
o G. Moreno St D. Rafuel Ulecin Cardosa
BANQUERO, PIRECTOR DE

La Revista de Medicina y Cirugia
pricticas,

Director Ganeral: EXCMO. SENOR D, JUAN ANGEL ROSILLO.



El Superintendente del De-
g&rtamentﬂ de Segurosde New

ork, refiriéndose 4 la organi-
zacion de La Equitativa de los
Estados Unidos, y al desenvol-
vimiento que se habfa notado
en el seguro de vida durante
el ejercicio de 1860, lo seiia-

Avec la création de la com-
pagnie mutuelle L’Equitable
a New-York, compagnie qui’
eut un merveilleux succes,
s’ouvre une nouvelle ere qu'on
a apelée l'age d'or de 'assu-

rance sur la vie aux Etats-
Unis.

laba, «as marking an erain the
ouward progress of life assu-
rance 1n this countryy.

{Informe oficial del Departamento
de Seguros del Estado de New York
€n 1360).

Chaufton-Les assurances,

LA EQUITATIVA

DE LOS ESTADOS UNIDOS

{THE EQUITABLE LIFE ASSURANCE SOCIETY OF THE UNITED STLTEE}.

& La prensa técnica de New York, lamentdndose en
1860 de la paralizacién en que habia estado el ne-
gocio del seguro de vida, reconocia 4 la vez que con la
aparicion de La EguiraTiva de los Estados Unidos se
habia inaugurado una época de esplendor, llamada
«edad de oro del seguro de viday, con ¢l testimonio
del insigne jurisconsulto francés M. Chaufton, en su
obra laureada Les Assurances, 6 «era de adelanto y
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progreso,» segin el Superintendente del Departa-
mento de Seguros del Estado de New York en su
informe oficial de 1860.

Al establecerse esta Sociedad en 1859, era, en
efecto, notable 1a paralizacién del seguro de vida en
los Estados Unidos y escaso el resultado que logra-
ban los administradores de las Compaiiias existentes
en New York, debido principalmente 4 las trabas y
onerosas condiciones con que se realizaba este nego-
cio, sin que hasta entonces hubiera sido parte 4 pro-
mover su progreso la sabia ley de 1853, por la que
todavia se rigen en el Estado de New York las cor-
poraciones de seguro de vida, ley dictada en interés
y para proteccién de los tenedores de pélizas.

En el mismo interés inspiré LA EgurraTiva su es-
critura social, pactando la mutualidad para sus ope-
raciones y suscribiendo entre sus fundadores los

100.000 dollars, depdsito que por exigencia de la

citada ley deben consignar las sociedades en el Depar-hl

‘tamento de seguros del Estado de New York antes
de comenzar sus negocios.

Sus socios fundadores, entre los que se cuentan
firmas respetables y hombres experimentados en el
seguro de vida, se constituyeron en patronos de la
nueva Sociedad, cuya representacién les corresponde,
seglin escritura de 2 de Mayo de 1859, repartiéndose

E'o
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las diversas obligaciones sociales para atenderlas y
wigilarlas con mas eficacia.

La prevision legislativa de 1853 por un lado, por
otro la acertada organizacién que 4 si propia se dié
La Equitativa forman la sintesis del ideal de toda so-
ciedad de seguros de vida, cuya perfecciéon requiere
las ventajas de la mutualidad en cuanto & la distri-
bucién total de los beneficios entre los asociados, y
la garantia de una administracién permanente con-
sagrada al servicio de la institucién que rige, € 1den-
tificada con ella por amor y por deber.

Sociedad animada de tan nobles propésitos y fun-
dada bajo tales auspicios, tenia necesariamente que
granjearse al aplauso de la prensa y de las autorida-
des en asuntos de seguro, y debia ganarse la confianza
del publico, cuyos favores merecié LA EQUITATIVA
desde el primer momento.

El progreso del seguro de vida en los Estados

% Unidos, iniciado en 1859, y su grandeza mds tarde,

corren parejas desde entonces con los afios de mds
produccién de esta Sociedad, cuya prosperidad no
interrumpida jamads acreditan las cifras de sus ba-
dances:
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Activo. Sobrante.

Deollars. Deollars,

Primer informe

anual de La

Equitativa... Dicbre. 1860. $ 162.618 $ »
11.° idem id. de

e » 1870. » 13.236.025 » 408.434
21.° idem id. de

158 A S » 1880. » 41.108.602 » 6.957.855
31.° idem id. de

Al ce i » 18Q0. » 110.243.744 » 23.740.447

Tan maravilloso desarrollo y la publica confianza
que ¢l representa, sélo pueden explicarse por el hecho
de haber sido esta Sociedad la iniciadora en todas
las saludables reformas del seguro de vida, por la
conducta liberal con sus tenedores de pélizas, por la
notoria buena fe en el cumplimiento de sus contra-
tos y por la economia que ha presidido en su admi- ‘
nistracién y ha informado sus actos desde un prin-
cipio, desde aquella primera época en la que todo
era humilde, desde la servidumbre hasta la oficina |
en que despachaba sus negocios.

La Sociedad que ahora levanta palacic}s', que son
objeto de admiracién, tanto por su belleza arquitec-
ténica como por la riquezary solidez de la cons-
truccién, y pregonan 4 la par que su grandeza el
acierto con que da inversién 4 los capitulos de sus
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asegurados, comenz4 sus operaciones en 1859, con
modestia tal que todo el presupuesto de gastos, com-
prendiendo los de personal y alquiler, apenas excedia
de $ 6.000 anuales. En esa humildad se mantuvo por
algunos afios, hasta que por razén del volumen y de-
sarrollo de sus negocios viése obligada 4 construir ese
magnificoinmueble nim. 120 de lacallede Broadway
de New York, una de las maravillasde aquella ciudad.

Lo que en un principio pudo ser exigencia de los
negocios y necesidad social para esta Sociedad, ha
venido 4 constituir luego un sistema en el empleo
de sus capitales. Si la adquisicién de inmuebles ha
sido recomendada siempre como la més s6lida delas
inversiones, especialmente cuando ellas interesan a
menores O tienen que responder de obligaciones &
largo plazo contraidas, la baja en el interés de otras
inversiones ha venido 4 demostrar la ventaja en to-
dos conceptos de la inversién en inmuebles y la acer-
tada previsién de esta Sociedad en emplear una
buena parte de su enorme capital en fincas urbanas
situadas en los mejores sitios de las primeras ciu-
dades de América y Europa.

Con tal arraigo para su gestiéon, y operando en
todas partes del mundo bajo la base de una prima
fija y con tarifa razonable y adecuada, que le per-
mite ofrecer el seguro, no 4 mayor coste que otras
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sociedades, pero siempre con mafgen necesaria para
deducir y conservar la reserva matemética que exige
la seguridad y garantiza la solvencia de toda Com- -
paiiia de seguro de vida, LA EguiraTtiva, obrando
siempre con gran energia en la gestién y gran pru-
dencia en la admisi6n de riesgos, fiel, en una palabra,
4 su lema de progresar conservando, si en su creci-
miento no parece que haya de tener limites, la segu-
ridad que ofrece 4 sus tenedores de polizas es cada vez
mayor, y como no podria mejorar ninguna otra Com-
pafiia aseguradora.

LLos nuevos negocios de esta Sociedad en 1890 ex-
cedieron de 203 millones de dollars, 4 pesar de haber
declinado la aceptacién de muchos riesgos por la
importante suma de 27 millones de dollars, cifra que
muchas sociedades no han podido acumular en se-
guro vigente después de largos afios de constante
gestion y propaganda.

REFORMAS DE LA EQUITATIVA.

Pero éxito tan sorprendente tiene una sencilla ex-
plicacién. El publico busca en I.A EQUITATIVA la
fuerza y seguridad que acredita por razén de su so-
brante. En 31 de Diciembre de 1890 esta Sociedad
tenia, con efecto, cerca de 24 millones de dollars en
exceso de todas sus obligaciones.
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Ademds de las garantias que esta Sociedad ofrece
por su solidez financiera y por la diligencia y cui-
dado de su administracién, puede vanagloriarse de
haber promovido todas las saludables reformas con
que de dia en dia se ha ido innovando el negocio de
seguro de vida, antes sujeto 4 condiciones muy res-
trictivas y & practicas abusivas por parte de las
Comparniias aseguradoras.

POLIZAS DE ACUMULACION.

El seguro de vida primitivo fué instituido en favor
de los herederos del asegurado. Era una previsiéon en
beneficio de un tercero, pero sin que la persona sobre
cuya vida se realizaba la operacién participase de sus
ventajas. Al establecer I.A EquiTaTiva en 1868 las
polizas de acumulacién de dividendos, con igual pre-
visién en caso de muerte, pero con la ventaja, ademas,
de poderse liquidar el contrato 4 metdlico en vida del

- asegurado y sin la pérdida que es consiguiente en las
~ rescisiones & rescates, el seguro de vida revistié el
caricter de una operacién, participando de los bene-
ficios del seguro y del ahorro en la medida que per-
miten la tarifa de cada poliza y la naturaleza de
contrato.

Ciertamente que tan radical innovacién no podia
arraigarse sin la protesta y la critica de las Compa-
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filas que por espiritu de tradicién 6 porque no adivi.
naran las ventajas del nuevo sistema, trataron de
condenarle para venir 4 adoptarlo més tarde, luego
que han podido apreciar sus excelentes resultados y
se han advertido del aplauso y favor con que el pu-
blico lo ha recibido.

Con efecto, con ocasién de la primera péliza de acu-
mulacién, vencida en 18735, pagada por La EqguiTa-
TIVA, y de otras polizas de igual clase, liquidadas
después, han podido examinarse préicticamente las
ventajas que la innovacion ofrece al asegurado, y,
como es natural, tales resultados han determinado
un aumento considerable en los negocios de esta So-
ciedad. |

INDISPUTABILIDAD DE LAS POLIZAS.

A ella se debe también la importante y trascen-
dental novedad de hacer incontestable el contrato de

seguro de vida transcurridos algunos afios. Renunciar

a prior? para después de algian tiempo al derecho de
poder excepcionar el pago de una pdliza, que nootra
cosa es la indisputabilidad en el seguro de vida, aparte
la buena fe que con esa renuncia acredita la Compa-
nia aseguradora que la admite en sus contratos,
monta tanto como garantizar la primera de las con-
diciones que debe ofrecer toda operacién de seguro,

+4,



es 4 saber, la seguridad de que la Compania no habra
de resistir, ni discutir siquiera, el pago de la sagrada
obligacién que ha contraido para los herederos del
asegurado, en cuyo favor el altimo Se impuso el sa-
crificio de pagar por largos afios las primas corres-
pondientes.

La prudencia en este asunto podrd imponer al ase-
gurador la necesidad de un plazo de dos 6 tres afos
para comprobar la bondad del riesgo que ha asumido,
y la buena fe con que se le ha propuesto, teniendo
en este caso la ventaja de discutir con el mismo con-
trayente, pero reservar y aplazar las objecciones y
reparos para el momento de cumplir por su parte la
obligacién y sin la presencia de quien pudiera con-
testarlas, eso no puede ser sino practica abusiva 4 que
puso fie la cldusula de indisputabilidad en €l contrato
de seguro de vida. '

Como todas las nobles iniciativas tienen su premio,
tan importante reforma planteada por La Equitativa
en 1879, habia de ser y fué nuevo motivo para el in-
cremento de sus operaciones, asi es que en 1880 pudo
emitir pélizas por una cifra no igualada por ninguna
otra Compania, y desde entonczs su negocio en nuevo
seguro, cada afio mayor, prueba que posee la con-
fianza del publico en una proporcion tal como no la
han tenido jamds sus competidoras.
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Pero si por obra de dichas reformas y de sus gene-
rosas iniciativas en favor del asegurado se ha agigan-
tado el crédito y fuerza financiera de esta Sociedad,
la victoria moral por ella obtenida es todavia mayor.
Por el resultado de sus poélizas de acumulacién y por
la indisputabilidad de sus contratos, sus negocios han
crecido rdpidamente, 4 la par que ha ganado en so-
lidez, colocindose por ambos conceptos en el primer
rango entre las instituciones de seguro de vida del
mundo, pero nada comparable para ella y para sus ase.
gurados, como la satisfacciéon que una y otros han ex-
perimentado al contemplar que no ya sélo han adop-
tado la cldusula de indisputabilidad (siquiera todas no
con la debida extensiéon), muchas de las Compainias
que habian criticado la reforma que la estipula, sino
que la han considerado materia preceptiva para las
Compaiiias aseguradoras los legisladores de Austria.

POLIZA LIBERRIMA.

Pero mientras otros van aprovechando las acerta-
das iniciativas de esta Sociedad, LA EQUITATIVA en
ellas inagotable, ideé en 1886 otra nueva forma de
seguro, que entre varias especiales ventajas respecto
4 residencia, ocupacién y viajes, garantiza la indis-
putabilidad después de los dos afios.

Al afio siguiente de esta tltima reforma, base de la
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Péliza Libérrima de LA EquiraTiva, esta Sociedad
habia logrado reunir y ostentar una cartera de seguro
vigente, mayor que la de ninguna otra Compaiiia de
seguros de vida, cuya superioridad certifica el Informe
oficial del Departamento de Seguros de 1890, al fin
del cual las pélizas en vigor de esta Sociedad impor-
taban la enorme suma de § 720.662.473.

La relacién que precede encierra una gran ense-
fianza, En la época en que vivimos la opinién se
forma alrededor de los hechos, y sélo después de ha-
berlos examinado les concede su sancién. Pues bien,
a conflanza que el publico ha puesto en LA EqQuiTa-
TIVA corre parejas con el empeno de esta Sociedad
por mejorar el contrato de seguro de vida, cuyas re-
formas ha inspirado siempre en el interés de sus te-
nedores de polizas.

Asi se explican sus éxitos sorprendentes, debidos
quizds en primer término 4 la puntualidad y reli-
giosidad con que cumple sus contratos y paga sus
polizas.

PRONTITUD EN EL PAGO DE LOS SINIESTROS.

La costumbre general en materia de siniestros au-
torizaba que las Companias aseguradoras demorasen
el pago de sus pélizas meses después de recibir las
pruebas de defuncién del asegurado, cuya costumbre
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pugnaba con el fin principal del seguro, que es pro-
curar para la familia del asegurado, precisamente en
los momentos que es mas necesario, el dinero que la
previsién y las primas han debido garantizar,

LA EqurraTiva ha querido realizar en toda su ex-
tension el ideal del seguro con la practica por ella
inaugurada de pagar el capital asegurado inmediata-
mente después de recibir las pruebas queacreditan el
vencimiento del contrato y el derecho 4 percibir su
importe. Su sistema ha ejercido tal influencia en el
gjercicio del seguro de vida, que bien puede decirse
que las Compaiiias americanas han abandonado la
tradicional costumbre de demorar el pago de los si-
niestros; sirviendo eficazmente ademds para que los
contratos de seguro sean mds firmes, y con tal motivo
muchas viudas y huérfanos hayan tenido el amparo
que de otro modo habrian perdido. |

Véase de qué modo cumple esta Sociedad la sagrada
obligacién de pagar puntualmente sus polizas.De1.999
siniestros satisfechos en 1890, cerca de dos terceras
partes (1.239) fueron cumplidamente pagados el
- mismo dia de la presentacion de las pruebas, y mds
de las cuatro quintas partes quedaron atendidas den-
tro de los diez dias, importando lo total pagado den-

tro del afo la importante suma de mis de 8 millones
de dollars.



Aunque después de cada ejercicio, 4 la admiracién
que imponen las colosales cifras de los balances de
esta Sociedad, sigue la impresion de que no podra su-
perarlas, cuya impresién se renueva ano tras ano, la
demora que, con motivo del traslado de nuestra oficina
de la calle de Sevilla, 16, al entresuelodel edificio pro-
piedad de LA EquiTaTiva, hemos puestoen la publi-
cacion de este prospecto, nos permiten anunciar que
al término del primer trimestre del afio corriente, el
activo de esta Sociedad se habia elevado 4 125 millo-
nes, importando el sobrante 25 millones de dollars.

A bien que este aumento, tanto se debe 4 las re-
formas ya indicadas, como al resultado que arrojan
sus polizas, con acumulacién de veinte anos, las pri-
meras de las cuales vencen, y se estdn pagando, en
el presente afio de 1391.

RESULTADO

DE LAS POLIZAS DE ACUMULACION,
.ﬁ Son, con efecto, sin ejemplar, los resultados de di-
chas pélizas. Todas las de esta clase, con acumula-
cién de veinte afios, ademds de la proteccién que por
todo ese plazo han concedido 4 la familia del asegu-
rado, arrojan un valor en efectivo metélico, mayor
que la suma de las primas pagadas en la proporcién

siguiente:
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Pdlizas dotales.

El resultado de las pélizas dotales con acumula-
cién de veinte anos, equivale al reembolso de todas
las primas pagadas con un interés adicional, variable
segiin la edad, de 6 ¥/, 4 7 por 100 por aiio.

Pélizas 4 pagos limitados.

Las pélizas de vida; veinte pagos con acumulacién
por igual nimero de afios, ademds del reembolso de

las primas pagadas, acreditan un beneficio de 4 '/, 4

5 ¥, por 100 de interés anual.
Polizas de vida entera.

- Las pélizas de esta clase, con acumulacién por
veinte afios, & pesar de su tarifa mas econémica, arro-
jan un resultado igualmente satisfactorio, pues han
reembolsado las primas pagadas con un interés de
2 '/, 4 4 por 100 anual.

Para que pueda apreciarse mejor la ventaja que
ofrecen las pélizas de acumulacién, cuyos resultados
de la categoria de cdlculos han pasado 4 ser hechos
positivos, contra la predicciéon de los que negaban
que el seguro de vida pudiera proporcionar tales be-
neficios, y como una prueba ademds de la manera
victoriosa con que el éxito ha coronado las pélizas de

e
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Pdlizas ordinarias de vida.

acumulacion de dividendos, ideada por LA Eguita-
TIVA, detallaremos 4 continuacién, a via de ejemplos,
los resultados de algunas de sus polizas.

Primer ejemplo: Emitida en 1871 con acumulacién ter-

minada en 1391I.
Péliza nim. 66.650.— Edad tremtﬂ anos, —

LEPtal SREQUTA00 covssivavs prmsanahins
Prima anual....... IR R TR S A
Total de primas pagadas....oc.eovvuueenes

Resultados al fin de la acumulacion :

a.— Liguidando ¢l contrato, el asegurado

puede recibir en efectivo metalico........
O en el caso de preferir cambiar la pdliza

~_original por otra de seguro saldado, sin

5

obligacion de pagar nuevas primas, 4 su
muerte sus herederos recibirians.s......
(Esto equivaldria al vencimiento de la po-
liza, 4 un reembolso de $ 270,48 por cada
$ 100 de prima pagada.)

b.— Conservando la poliza original , mediante

el pago de la misma prima, $ 113,50, me-

. nos los dividendos anuales, podria retirar

en efectivo metalico el sobrante (los bene-
ficios) en cantidad de.......cvv0veennns
O en vez de percibir en efectivo el so-
brante, podria invertirlo en la compra de

un seguro, saldado por la sumade..oe0..

]

.866, 9o

. 140
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Elevando de esta suerte el total importe

del capital asegurado a......... A 8.545
Con solo ¢l sacrificio de la prima de la poliza

oviginal, disminuida en la proporcion del di-

videndo anual. i

Como ademas de los beneficios que acreditan tales
resultados , si el asegurado hubiera fallecido durante
el periodo de acumulacién, La EQurraTiva habria pa-
gado 4 sus herederos los $ 5.000 de la pdliza origi-
nal; para apreciar en todo su valor la ventaja de di-
chos resultados, precisa que no se descarte la pro-
teccién que la poliza ha concedido 4 la familia del
asegurado en el transcurso de veinte anos. Esa pro-
teccion (aun en el seguro de incendio) tiene su pre-
cio, cuyo. precio, valorado por la tarifa del seguro
temporal , ascenderia en el presente caso 4 la suma
de ¥ 1.513. |

¢
Segundo ejemplo:
Poéliza 66.825.—Edad cuarenta y tres afios.—

Capital asegurado. «..osvserssscasassss $ 10.000
Pribg BRBEL v s virs vais snsbmies o aesbdn s res 350,50
Total de primas pagadas ceeevivvassansnns 7.010
a.— Liguidando el contrato, el asegurado

puede recibir en efectivo metalico....... 9.70%,30

.(Representando dicha liquidacion $ 138,42
por cada $ 100 de prima pagada.)



O en lugar del efectivo, podra obtener una
poliza saldada, de acuerdo con las reglas de
la Sociedad, por lasumade............. & 15.400
Cantidad que al vencimiento equivaldria a
$ 219,69 de las sumas pagadas.
b.— Conservando la piliza original, mediante
el pago de la misma prima ($ 350,50), me=
nos los dividendos, tendria ademas el de-
recho de retirar en efectivo el sobrante en
CEntitad 08,6 (e vale i vl naisaias e eanie 5.817.60
O con el sobrante podria
comprar un seguro sal-

GRG0 48 » . n i v euis chrvas % Ge23O
Que sumado a la poliza ori- '
gnallccoiniivciiies Wewe 110 000

Harfa un total de......... 19.230

para sus herederos, el pago de cuyo se-
guro le costaria menos que la poliza ori-
ginal, porque la prima de $ 350,50, que-
daria reducida por los dividendos anuales
sucesivos.

Las pélizas de acumulacién son susceptibles de li-

quidarse por otros métodos que los agentes explica-
ran al que desee asegurarse.

e —— e




Pélizas dotales de acumulacidn.

Tercer ejemplo:
Emitidas en 1871.—Terminadas en 1891.
Poliza 64.925.— Edad veintisiete afios.— Ca-

Pitﬂlﬂﬂﬂgurﬂ.dﬂ.--.--..._s--.--.--u ----- 1? S.-GGG
PR aal G e e e s R e s 239,00
Total de primas pagadas........ o0 A e g 4-798

Resultados al término de la acumulacién:
Ligquidando el contrato (el tenedor de la po-
liza puede optar por uno de los tres méto-
dos siguientes) :
I.—Percibiendo en metalico.......... 'oa 8.449,45
(Cuya liquidacién representa $ 176.10 por
cada $ 100 de prima, 0 lo que es lo mismo,
el reembolso de todas las primas pagadas
con un interes adicional de 7 !/, por 100
anual.)
II. — O invirtiendo el valor efectivo en la
compra de un seguro saldado (de acuerdo
con las reglas de la Sociedad), pagadero al
fallecimiento, por la suma dé. «ecevecvas  19.470
(Que al vencimiento, equivaldria 4 una ga-
nancia de $ 405,80 por cada $ 100 de prima
pagada.)
111.— O 4 comprar con el valor efectivo una
renta vitalicia anual de..... 633,55




Cuarto ejemplo:
Poliza num. 66.642. — Edad veintiocho
anos.—Capital asegurado....... vesseees B 102000
Prima anual. ...... e S i o st 481,50
Total de las primas pagadas. «.ve-veeecans 9.630
Resultados al término de la acumulacion en 18971 :
Liguidando el contrato.
I.—En efectivo metalico. cvseevescnnvases B 16.948,50
(Cuya liquidaciéon representa $ 176 por
cada $ 100 de prima, 6 lo que es igual, el
reembolso de todas las primas pagadas con
un interés adicional de 7 /3 por 100 al
afno.)
II.—O en poliza de seguro saldado, pagadero
al fallecimiento (de acuerdo con las reglas
sl DR T T ) R R A e O 38.090
(Que equivaldria al vencimientod $ 395,53
por cada $ 100 de prima pagada.)
I11.,—O en renta vitalicia anual la suma de.. 1.296

Nora. Obsérvese bien que, en todos los ejemplos
‘que preceden, se acreditan resultados obtenidos des-
pués de haber tenido el asegurado protegida 4 su ta-
milia por el capital de la poéliza original durante
veinte anos, y que dickhos resultados prucban los que
se han conseguido durante los itltimos veinte afios. En
adelante tendrdn necesariamente que subordinarse 4
la experiencia futura de la Sociedad; y aunque al-
guna variacién deba esperarse por la reduccion del



interés, 6 por otras condiciones eventuales (las cua-
les afectarian igualmente 4 las demds Compaiiias, y
en cierto modo 4 todas las demds instituciones finan-
cieras), las cifras basadas en la reciente experiencia
de esta Sociedad son el mejor dato para apreciar el
acierto de su administracién y el valor de sus p6-
l1zas,

PODER FINANCIERO.

Para juzgar de la solidez y fuerza financiera de
una Institucién cualquiera (especialmente tratindose
de las Compainias de seguro de vida, cuyos contra-
tos se contraen por largo ntumero de afnos), importa
en primer término averiguar el remanente de que
dispone, y en este punto LA EQUITATIVA tiene una
gran superioridad sobre todas sus competidoras,
puesto que después de cubiertas sus obligaciones todas
su sobrante es mayor que el de ninguna otra Compa-
Aia de Seguros de Vida,

Activo en 1.°de Enero de 1891.e0avvas.  $ 119.243.744
I’asivo, bajo la base de 4 por 100..s.00... 95.503.297

e e e —

SODYARLE, sk e v v sn b s e Ee $ -23-74{].44?

Notese que esta Sociedad, con sujecién al riguroso
tipo sefialado por la ley del Estado de New York,

-
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calcula sus obligaciones como si sus inversiones no
hubieran de producir, por término medio, mds de
4 por 100 de interés; siendo asi que el promedio de
interés que LA EqurraTiva obtiene excede de dicho
tipo, razén por la cual la fuerza financiera de esta
Sociedad es en realidad mayor de la que acreditan
las cifras que preceden. No obstante, bajo la severa
base legal, antes indicada, posee un activo de § 125
por cada $ 100 de obligaciones.

SUCURSAL DE ESPANA.

Por la extension de sus negocios, diversidad de
mercados en que se ha establecido y por el crédito
universal de que disfruta, LA Egurrariva de los Es-
tados Unidos, mids que una sociedad americana de
seguros de vida, es una institucion cosmopolita con
grandes condiciones de adaptacién para la especialidad
y exigencias de cada pais, en los cuales opera siem-
pre bajo la base de la moneda en que recibe las pri-
mas, con arreglo 4 la tarifa correspondiente y suje-
tandose en cuanto al cumplimiento de sus obliga-
ciones 4 los tribunales de cada nacion.

Vino LA EqguiraTiva 4 Espafia en una €poca poco
favorable para el seguro. Las antiguas sociedades
espafiolas de esta clase habian desaparecido todas de-
jando bien triste recuerdo. Las instituciones de aho-



rro, con ser pocas, parecian suficientes para recoger
las pequefias economias de la prevision, cuyos ins-
cripciones no eran frecuentes por falta de hédbito y
carencia de instituciones que las fomentasen. Ape-
nas si habia conocimiento de las ventajas del seguro
de vida, de su mecanismo y de la trascendental y
civilizadora misién que realiza en el seno de las so-
ciedades modernas. Mientras que en otros paises era
cosa corriente fructificar el ahorro por medio del se-
guro, utilizindole para garantizar con toda eficacia el
bienestar de las familias de los tenedores de pélizas,
y algunas Sociedades de seguro de vida contaban sus
afios de existencia por los que iban corridos del siglo
en que estamos; alld por los afos de 1879 en que
vino 4 Espafa LA EQuiTATIVA, n1 el seguro de vida
habia tenido entre nosotros seria atencién, ni el pu-
blico habia podido darse cuenta de su importancia
financiera.

La ausencia del necesario conocimiento por un
lado, por otro el natural retraimiento producido por
el vago y triste recuerdo de las primeras Sociedades
espafiolas fracasadas, no eran ciertamente circuns-
tancias favorables para arriesgar un ensayo, ni para
que La EquiraTiva pudiera prometerse gran éxito
en la empresa de su objeto, mayormente cuando fiel
a su tradicién no podia imponerse grandes sacrificios
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de propaganda y debia limitarse 4 gastar en la pro-
porcién que le remuneraba el mercado, cuyos favo-
res no habia recibido todavia.

De ahi que su agencia modestamente instalada en
Madrid, no pudiendo contar con otra base que con
la propaganda de la gestion personal, no progresara
al principio con la rapidez que luego han obtenido
los negocios de esta Sociedad en Espana.

Es verdad que la agencia de LA EQuiTATIVA tenia
en su ayuda el prestigio de la Sociedad gque repre-
sentaba y el convencimiento de que habia de condu-
cir sus negocios, aqui como allende los mares, con
gran espiritu de equidad € inspirando sus actos siem-
pre en interés y en beneficio de sus tenedores de p6-
lizas en vigor.,

Y, con efecto, La EQuiTATIVA importé 4 Espania sus
polizas de acumulacién, cuyos brillantes resultados
han podido apreciarse en las pdginas que preccden;

fhestableciﬁ en ellas la indisputabilidad con todos sus

~ saludables efectos después de los dos 6 tres afios, se-
gtn la clase de contrato, y concede sus polizas sobre
la vida delas personasresidentes en la Peninsulacon
la misma econémica tarifa de New York.

Extremando su consideracién para con los asegu-
rados de Espana y Portugal ha apoderado 4 su Co-
mité de Madrid para estimar los riesgos, emitir po-
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lizas y autorizar el pago de siniestros, de modo que
si una operacién de seguro puede ultimarse en el
mismo dia que se propone, no hay que encarecer la
ventaja que habra de reportar 4 las familias de los
asegurados el poder cobrar prontamente las pdlizas
indisputables de esta Sociedad, percibiendo su im-
porte 4 la presentacién de las pruebas, que acrediten
el fallecimiento y la personalidad del heredero 6 be-
neficiario designado en dichas pélizas,

Con ser eso mucho, LA EquiraTiva ha querido
hacer algo miés, de positiva ventaja por sus asegura-
dos de Espaiia, ofreciendo como garantia especial de
las operaciones que realiza en este pais el inmueble
que ha construido en la esquina de las calles de
Sevilla y Alcald, cuyo edificio ha tenido la admira-
cién de todos y ha sido objeto del elogio de toda la
prensa, cuya opinién ha resumido La [llustracidn
Lspaiiola y Americana en un articulo que publicé
en 22 de Febrero de 1891, y del cual extractamos lo .,
siguiente: |

«Y sobre tan vasta superficie (22.357 pies), LA
Eoqurrariva ha levantado, en menos de cuatro afios,
el grandioso edificio que embellece las calles de Al-
cald y de Sevilla, y cuya elegante rotonda, coronada
por gallardo templete, ofrece la hermosa apariencia,
mas que de proa de un buque, como se ha dicho, de
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soberbia torre del Homenaje, no de feudal castillo
que amenaza, ni de regio alcdzar que humilla, sino
de opulento palacio que sirve de garantia al capital
asegurado sobre la vida, 4 las legitimas esperanzas
de la orfandad y la viudez.y

Y, en efecto, €l edificio 6 palacio de LA Equita-
TivA en Madrid, que ha merecido placemes generales
de cuantos han tenido ocasion de admirarle, y fué ob-
jeto de recomendaciéon, como acertada inversién de
capitales, por parte de respetables asegurados suyos
y de personas expertas en los negocios, cuya opinion
consulté oportunamente; debe ademds considerarse
como una prueba de la buena fe con que esta Socie-
dad, 4 falta de leyes previsoras, ha venido esponti-
neamente 4 conceder a sus tenedores de poélizas la
importante y positiva garantia especial que les ofrece
ese inmueble de su propiedad de las calles de Sevilla
y Alcala asiento definitivo para ella, 4 la vez que do-
~micilio legal para todas sus operaciones de Espaiia,

POLIZAS

DE LA EQUITATIVA DE LOS ESTADOS UNIDOS.

El seguro de vida puede convenirse bajo formas y
combinaciones diversas. Esta Sociedad practica to-
das las que se admiten sobre la vida humana, pero
las més usuales y las que tienen mds general acepta~
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cién son las poélizas de acumulacion que ahora emite
y sus polizas libérrimas, susceptibles de reduccion
unas y otras después que tienen tres anos de anti-
giiedad, en cuyo caso cesa para el asegurado la obli-
gacién de pagar nueyvas primas y para la Sociedad
el abono de utilidades. Todas las operaciones de La
EquiTaTIvVA son 4 prima fija y se verifican con suje-
cién 4 los principios de la mds estricta mutuoalidad.

Poliza ordinaria de vida entera.

El seguro de vida se practicaba antiguamente por
asociaciones mutuas, cuyo objeto exclusivo era ga-
rantizar un capital 4 las familias de los miembros
que fallecian en cada ejercicio, indemnizacién que se
cubria por medio de una derrama 6 contsibucién
entre los asociados sobrevivientes. Era una forma de
seguro semejante 4 la que tienen todavia en uso al-
gunas Sociedades mutuas de incendios.

Pero luego que la estadistica se enriquecié con ta-
blas de exacta mortalidad, y con éstas pudieron cal-
cularse otras de perspectiva de vida, cada Sociedad
pudo operar sobre base cientifica, mediante la cual
pudieron precisar los riesgos en cada edad y esta-
blecer el seguro 4 prima fija.

Este sistema ofrece sobre el anterior la inmensa
ventaja de que el asegurado sepa a priors 4 cudnto



monta la obligacién que contrae, con la certidumbre
ademds de que en ningun caso, y cualesquicsra que
sean los siniestros que tenga la Compaiifa, habrs de
pedirsele, dentro de las condiciones del riesgo con-
venido, una prima superior 4 la consignada en la
poliza. |

Consiste, por tanto, la obligacién del suscriptor
en esta clasec de seguro, en satisfacer por anticipado,
y anualmente durante su vida, la cuota anual que la
tarifa correspondiente fija para su edad al firmarse
el contrato, 4 cambio de la que contrae por su parte
la Compaiiia aseguradora de pagar el capital estipu-
lado 4 los beneficiarios 6 herederos de aquél, 4 su

muerte, cualquiera que sea la fecha en que ocurra.

Pdéliza ordinaria de vida 4 pagos limitados.

Pero el seguro en la forma de prima vitalicia no

-podia convenir 4 todos igualmente. Muchos pudieron

entender, que mads ficilmente soportarian el sacrifi-
cio de la obligacién, limitdndola por el nimero de
anos en que frudieran prometerse trabajo y produc-
cion en sus negocios. Para éstos, antes que ¢l com-
promiso de satisfacer una anupalidad durante toda la
vida, ofrecia indudable ventaja abonar una cuota
siquiera mds alta durante un plazo determinado
Mediante esta innovacién en el pago de las pri-



-

mas se elimind la probabilidad de que la pdliza pu-
diera resultar onerosa en los casos de gran longevidad.
De ahi el fundamento del seguro de vida 4 pagos
temporales (diez, quince, veinte afios ). Con esta clase
de poélizas no s6lo los herederos del asegurado, al
igual que las de pago vitalicio, tienen derecho al ca-
pital convenido, aunque se hubiera pagado unica-
mente una cuota anual, si que el asegurado sabe
que en ningun caso habrd de pagar mds primas que
las sefialadas, y que cumpliendo esto por su parte,
ninguna obligacién le queda que llenar para que su
familia 6 herederos tengan pleno y perfecto dere-
tho para cobrar 4 su muerte el capital asegurado.

Poliza dotal 6 seguro mixto,

Pero las poélizas de vida no tienen mis que un
vencimiento, la muerte del asegurado, v si bien re-
comendables por la previsién que les es propia, se
solicitan generalmente en beneficio de terceras per-
sonas y merecen la preferencia de los que no bus-
cando en el contrato de seguro un lucro personal, y
teniendo de otra parte el sagrado deber de formar
un capital, que no han podido reunir en cantidad
suficiente para sus herederos, tratan de conseguirlo

al menor coste posible por medio de una poéliza de
esta clase.

-
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Mas no todos son capaces de sentir la abnegacion
que requiere y supone una poéliza para el caso de
muerte solamente. Aun siendo los beneficiarios per-
sonas tan queridas como la mujer propia y los hijos
de nuestro amor, pudieran creer muchos que el se-
guro de vida, 4 la par que los nobles fines de su ob-
jeto, debia atender y servir el interés del mismo ase-
gurado.

Con esta mira se establecié la péliza dotal, feliz
combinacién por virtud de la que se armonizan los
intereses del tenedor de la péliza y de sus herederos,
garantizando 4 los ultimos el capital de la péliza en
caso de muerte del primero, mientras 4 éste le queda
la consoladora perspectiva del ahorro para su vejez,
si logra sobrevivir al plazo convenido en el con-
trato.

De modo que el seguro dotal, que participa de la
prevision y ventajas de la péliza de vida, y es a la

9‘ par unaacertada inversién, tiene necesariamente dos
vencimientos, la muerte del asegurado 6 el término
estipulado para el caso de vida, y, por propia natura-
leza de la operacién, resulta accidental en ella el in-
terés de las pélizas de vida, para servir mds eficaz-
mente su objetivo principal, el ahorro en provecho
del asegurado.
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Polizas de acumulacion.

Hemos explicada ya las operaciones del seguro or-
dinario, y hemos podido apreciar la doble ventaja
que proporcionan las pélizas dotales. Por esta razén
las Compaiifas aseguradoras no pueden conceder esta
clase de seguro,.sino 4 cambio de una cuota mas ele-
vada. De ahi que de sus beneficios no participaban
sino los ricos, para quienes no constituye un sacrificio
el desembolso de presente de una prima mas alta para
asegurar una suma mayor en lo futuro. Los que
no tenian la suerte de serlo habian forzosamente de
renunciar 4 la poliza dotal, 6 tenian que contentarse
con solicitarla por una cantidad mds reducida de la
que con igual sacrificio hubieran podido asegurar en
favor de sus herederos con una péliza de vida.

Para remediar este inconveniénte y lograr que to-
das las fortunas participasen en lo posible del Seguro
dotal 6 mixto, ide6 LA EouIlTaTIivAa sus pélizas dt;!.
acumulacién, cuyo sistema es tan sencillo, como cier-
tos y provechosos son sus resultados.

- Todo €l que se asegura estd conforme en pagar,
como precio del riesgo que la Compania asume, €l
precio que senalan las tarifas para su edad y condi-
ciones del contrato. El se impone voluntariamente

ese sacrificio en favor de sus herederos, y para que

L1

|
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éslos perciban, 4 su muerte, el capital de la pdliza.
Pero resulta que una Compainia préspera, al realizar
su balance, encuentra que, por arte de su cuidado y
buena administracién, no ha necesitado, en el ejerci-
cio liquidado, de la prima integra pagada por los
asegurados. Entonces declara un dividendo activo
proporcional al montante de cada prima, que el te-
nedor de la péliza puede descontar de la que le co-
rresponde satisfacer en el siguiente afo, 6 adicio-
narla, capitalizdndola, 4 la suma asegurada en favor
de sus herederos.

Ahora bien: asi como todo el mecanismo del se-
guro descansa en la Asociacién, sin la cual no podria
ciertamente realizarse, nada mds légico que preten-
der que, asociando esos dividendos, con los cuales
s6lo eventualmente pudieron contar los asegurados,
y administrindolos en fondo indivisible dentro de
una mutualidad establecida con tal objeto, los mis-
*ﬁlos asegurados habrian de conseguir mayor pro-
vecho que utilizando individualmente en cada ejer-
cicio los dividendos referidos. Con este fundamento
se aplicé al seguro de vida el principio de acumula-
cion de los beneficios asociados, siendo sus bases:
1.2 Que mediante la renuncia del asegurado 4 perci-
bir los dividendos que pudieran corresponderle anual-
mente sobre sus pélizas, no sélo se pagarfan éstas 4

3
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sus herederos en caso de muerte, si que ¢l mismo
podria cobrar en efectivo la reserva integra y la par-
ticipacidn correspondiente en las utilidades acumu-
ladas si sobrevivia al término convenido. 2.2 Que el
plazo senalado debia ser por un tiempo razonable
(diez, quince 6 veinte aiios), con objeto de que el in-
terés compuesto, elemento esencial del sistema, en
combinacién con los demas factores variables que
intervienen en €él, diera sus naturales resultados.

Con tal sistema, aquel dividendo, que apreciado
anualmente hubiera podido parecer insignificante, se
agiganta por la asociacién y el interés compuesto; y
con estos elementos puede realizarse el milagro de
que todas las poélizas de vida participen en una razo-
nable proporcién de las ventajas del seguro dotal;
mientras que aplicado el sistema 4 las pélizas de esta
clase, el beneficio resulta mayor, y por razén del con-
trato, al término del periodo de acumulacién, no sélo
tienen derecho 4 la participacidén consiguiente en e%,
sobrante acumulado, si que al valor total de la péliza.

Tales ventajas, claro es, no hubieran podido con-
seguirse sino 4 cambio de ciertas exigencias propias
de toda asociacion, siendo la de este sistema la pér-
dida de los dividendos en caso de siniestro y de res-
ci1sién, en los cuales sélo se paga el seg iro original
0 €l reducido 4 la muerte del asegurado.
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Pdlizas libérrimas.

Con el adelanto y ventajas que ofrecen las pdélizas
de acumulacién, parecian haberse completado las que
pueden prometerse del seguro de vida. LA EqQuira-
TIVA, sin embargo, incansable en su deseo de pro-
porcionar los mayores beneficios posibles 4 sus tene-
dores de polizas, después de un examen profundo del
sistema de acumulacién de los dividendos, y consul-
tando la experiencia que han tenido las de esta clase,
liquidadas ya, ha considerado posible reunir en sus
nuevas polizas libérrimas todas las ventajas de las
polizas de acumulacién, ademds de otras especiales
respecto 4 libertad para viajes, ocupacién y residen-
cia, tal como se ha indicado ya al hablar de las re-
formas introducidas por esta Sociedad en sus pélizas.
La libérrima es, por su naturaleza y condiciones, una
poliza de acumulacién, cuyos beneficios estin en re-
#lacién directa de la mayor duracién del plazo por
- .que se ha convenido.

Por esta péliza libérrima, la Sociedad se obliga 4
pagar una cantidad fija 4 los herederos del asegurado
si ocurre el fallecimiento de éste dentro del plazo

:sefialado, y estipula otra obligacién, cierta también,
-que contrae esta Sociedad, la de entregar al mismo
asegurado en las pélizas de vida la reserva integra y



participacién en los dividendos, 6 dicha participacién
correspondiente, ademads del capital de la péliza en
las dotales, s1 el asegurado sobrevive al periodo de
acumulacion, siempre que éste sea igual al periodo
~dotal. Esta altima obligacién, si bien no determi-
nada en cifras por tratarse de una cantidad que po-
drian alterar los factores variables que han de inter-
venir en su producccién, ha resultado cierta y
positiva en los beneficios que arrojan las liquidacio-
nes de poélizas de acumulacién que estd pagando dia-
riamente esta Sociedad, ejemplos de las cuales hemos
presentado en las pdginas 16 4 22 de este prospecto.

Otras varias clases de seguro.

Aunque hemos dado 4 conocer mds por extenso
las pélizas generalmente solicitadas, esta Sociedad
las emite de diversas clases, como pélizas de sobrevi-
vencia, bonos dotales con interés garantizado de 5.
por 100 por toda la vida 6 durante diez afios, y ntrasj'g:
varias que los Sres. Inspectores y Agentes podrian
explicar 4 los que deseen conocerlas.

Pdlizas de valor reducido.

Todas las pélizas de seguro de vida que ahora
emite esta Sociedad, sean 6 no de acumulacién, pue-
den convertirse en otras de valor saldado, si el ase-



gurado no pudiera continuar sus pagos sobre la pé-
liza original, siempre que ésta tenga tres 6 mds afos
de antigiiedad.

Las pélizas de valor reducido en los seguros dota-
les y de vida 4 pagos temporales, equivaldrdn siempre
a tantas avas partes del capital originalmente ase-
gurado como anualidades se hubieran satisfecho. Por
ejemplo, en una péliza dotal por § 10.000, la péliza
de valor reducido, si se hubieran pagado tres anuali-
dades, seria de $ 3.000.

Rentas vitalicias.

LA EquitaTiva tiene por simbolo de su noble y
benéfica empresa un grupo, del que se destaca una
figura de matrona, cuya belleza y delicado perfil
griego contrasta con la arrogancia y la energia de su
continente. Encarnacién de la ternura y fuerza que
supone y representa la prevision del seguro de vida,
é'sa matrona cobija bajo su amparo dos personalida-
des, una mujer viuda y un nino, cuya orfandad en- .
cuentra proteccion en La EQurraTiva de los Estados
Unidos. No es mucho, pues, que esta Sociedad en-
tienda que no debe ser objeto principal de una So-
ciedad de seguro de vida las rentas vitalicias. De
otra parte, si estas operaciones convienen 4 las Com-
panias de reciente creacién para acrecentar pronta-



mente su activo, y pueden merecer la preferencia de
aquellas otras cuya cartera de riesgos estd perjudi-

cada por la edad 6 por falta de lIa necesaria renova-
cién, que s6lo se obtiene con una gran suma de

nuevos negocios, LA EqurraTivA, que los realiza
anualmente en proporciones no igualadas por nin-
guna de sus competidoras, y que cuenta ademds con
un sobrante mayor que el de ninguna de ellas, no ha
de conceder ciertamente su mayor solicitud 4 opera-
ciones que en cierto modo contrarian los sentimien-
tos en que se inspira el seguro de yida.

Al propio tiempo La EQUITATIVA reconoce que
en algunos casos puede justificarse perfectamente la
poliza de renta vitalicia; y como las mismas razones
que ella tiene para no necesitar de la compensacién
que esta clase de operaciones pueden ofrecer 4 las
Compaiifas de seguro de vida sirven de estimulo al
publico para preferir las de esta Sociedad, cuya pre-.;”
ferencia encuentra ademds apoyo en la mayor renta.:’,;

que con ellas puede obtenerse, no se excusa de emi-
tir pélizas de renta vitalicia.



y - RENTAS VITALICIAS.
Tarifa de La Equitativa, comparada con las de otras
- Compatfiias.
RENTA
anual vitalicia
EDAD CUMPLIDA. sdanitre por elpug
de cada

I1.CcO0opesetas

0 AR08 YL e ARSI e o 79,69
A R e 1 i 89,25
Ta et R NS P R e 102,56
| o e IR SR s Ve e s 120,58
B R AR RS S e e P i 140,86
B R RN AR A B e e AT 162,26
T A e S S e o R A e 184,13

APLICACIONES MAS GENERALES

DEL SEGURO SOBRE LA VIDA.

Después de lo dicho, anadir una palabra mas en
demostracién de las utilidades que presta el seguro
sobre la vida, seria ofender la ilustracién del lector.
No habrifamos de acertar tampoco 4 exponer sus ven-
tajas con mds sencillez de la que resulta por arte de
las precedentes explicaciones.



Quizds, empero, no sea inttil que, 4 modo de indi-
cacién, nos permitamos enumerar algunas de sus mas
usuales y frecuentes aplicaciones :

En favor de los herederos.

Si el seguro es prevision; si todos conocemos la
fecha de nuestro nacimiento, pero no dénde ni
cudndo hemos de morir, parece inutil recomendar 4
todo aquel que sinceramente desee continuar prote-
giendo después de sus dias 4 las personas que en vida
sostiene, que no olvide que la muerte puede sorpren-
derle sin haber formado un capital, y que para este
caso un pequeiio sacrificio por su parte en forma de
prima del seguro sobre su vida, puede bastar para
que lo logre en beneficio de esas mismas personas,
que constituyen su familia y son el objeto de sus des-
velos y amor. Y no cabe pretextar falta de medios
para cumplir con tan ineludible deber. Noj; todos
podemos ahorrar para pagar una p6liza de mayor 6
menor cantidad, sin que nuestros herederos tuvieran
derecho 4 quejarse de que la suma economizada no
fuese bastante. En cambio podrian fundadamente
quejarse si no hubieramos tenido la prevision de ase-
gurarles un porvenir en la proporcién que nuestra
posicién y medios nos hubieran permitido.
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En beneficio propio 6 de los herederos.

Pero en el seguro puede combinarse la previsién
en favor de los otros y el ahorro en beneficio propio.
Ambos fines pueden realizarse con el segurode vida:
bien con el sistema de acumulacién de dividendos,
de que luego hablaremos, 6 eligiendo una péliza do-
tal 6 de seguro mixto, cuya forma de seguro es hoy
la mds generalizada y la que tiene la preferencia en
todos los pueblos en donde de antiguo se usa y pric-
tica el seguro de vida.

Para facilitar las particiones hereditarias.
Y no cabe imaginar que el seguro deba ser obli-
gacién exclusiva de los desheredados de la fortuna,
ni de aquellos que no la han tenido para reunir un

H ('.'capital que legar 4 sus hijos. Si para éstos se impone

como necesidad la operacién del seguro, no es me-
nos conveniente para aquellos que, disfrutando de
desahogada posicién, tienen larga descendencia; 6
para aquellos otros cuya herencia en inmuebles re-
quiere una suma en metdlico, si ha de ser ficil y sin
perjuicio de los mismos interesados la reparticién del
caudal hereditario.
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A calidad de mejora entre los hijos.

Un padre de familia puede encontrar que es dura
a veces la ley que le obliga 4 repartir sus bienes en-
tre sus herederos por partes iguales, sin considera-
cién 4 diferencias que pueden existir por razén de
edad, incapacidad 6 circunstancias morales, que na-
die habria de apreciar mejor que él para compensar-
las en su testamento; y el seguro de vida se plegarg
ficilmente 4 su voluntad, para servirla de modo que
la mejora surta sus efectos, sin. necesidad de moles-
tar con ella 4 los demds hijos, como si dicha mejora
se consignara en el testamento mismo.

En reparacién de hechos anteriores.

Un hombre, casado 6 no, puede entender que su
honor y su conciencia le exigen la reparacién de
ciertos hechos, y estimar igualmente que no puede
ni debe ser indiferente al infortunio de seres desva-
lidos, y el seguro le ofrecerd modo ficil, salvando

todos los respetos legitimos, de cumplir con tales de-

beres de conciencia, sin que aparezca como precio del
favor que legue la necesidad de acreditar el concepto
por que se reciba.

el -
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Para establecer obras piadosas.

Muchas son las personas que sienten el deseo de
realizar obras piadosas, 6 establecer fundaciones be-
néficas. Sea por parte de la educacién cristiana, 6
porque en el alma humana viven y se alientan sen-
timientos de caridad, toda persona bien nacida se
conmueve en presencia de la desgracia ajena y se
consideraria feliz remedidndola. Pocas serdn, sin em-
bargo, las que cuentan con*medios para desembolsar
el capital que requiere una fundacién cualquiera de
cardcter benéfico. Ahorrando podrian quizds llegar &
reunir ese capital; pero la muerte puede sorprender-
les sin haber colmado la hucha preparada con tal ob-
jeto. Preciso les serd acudir al seguro de vida para
realizar por s mismos sus nobles propdsitos, si sobre-
viven al plazo que hayan estipulado, 6 dejar a sus
albaceas, en caso de muerte, el cuidado y los medios
de cumplirlos.

En garantia de otros contratos.

Lo mi4s frecuente en nuestro pafs es buscar en el
seguro de vida una garantia supletoria para las ope-
raciones de préstamo; en otros pueblos las pélizas de
seguro de vida sirven iguales fines en diversos con-
tratos, y suelen combinarse con la compra de una



hinca 4 plazos para asegurar el pago de éstos, cuales-
quiera que sean las circunstancias que sobreven-
gan.

Como garantia social.

Los que deseen emanciparse de una vida subal-
terna y tenganaliento y condiciones para establecerse,
aunque no cuenten con capital, podrdn encontrar
facilidades en el seguro de vida para realizar sus
propositos. :

Sabido es que el capital busca colocacién y se en-
entrega 4 la honradez y al talento, pero exige siem-
pre la garantia necesaria para el caso que la empresa
acometida no toque la ganancia que se promete por
falta de la vida del empresario. Como el seguro de
vida prevé este caso, una poliza de esta clase seria
una garantia adecuada.

Lo mismo sucede cuando se establece una socie-
dad en comandita. El comanditario tiene confianza
en la honradez ¢ industria de su socio; pero no pu-
diendo tenerla igual en la duracién de su vida, le
aconseja, como deber elemental, que la asegure to-
mando una péliza, para que en todo tiempo se en-
cuentren resguardados, a la vez que el capital social
por €l aportado, el bienestar de la familia del socio
industrial que desaparece.

o



Pero basta ya. §¢A qué seguir enumerado las infi-
nitas explicaciones del segurc de vida? ; A qué es-
forzarnos en demostrar por este medio sus ventajas?
Son tan ciertas y evidentes que nadie discute ya la
conveniencia de asegurarse. Y en verdad, cuando
las fincas, los buques, las cosechas, y todo lo que
tiene valor, se resguarda de los riesgos consiguientes
con una poliza deseguro, (como no ha deasegurarse
la vida del hombre productor de todos esos valores
y de la riqueza que ellos representan ? Por eso, re-
suelto el problema de la conveniencia del seguro de
vida, sélo debe ser motivo de preocupacién este
otro: ¢ Cudl es la mejor Compaiifa? Y cual sea no ha
de decirlo sino el que trata de asegurarse, si, antes
de solicitar una poéliza, tiene la precaucién de com-
parar las cldusulas y condiciones de todas las Socie-
dades, y procura ademds examinar la condicién finan-
ciera de cada una de ellas. A La EquiTaTiva sélo
;_le toca afirmar, que sus polizas se distinguen por la

sencillez de su clausulado y la liberalidad de sus con-
diciones, que ninguna otra Compafia le aventaja en
pagar con puntualidad los siniestros, y que Sk So-
brante es mayor que el de cualquiera otra Compaiiia
de seguro de vida del mundv.




Poliza libérrima de acumulacidon (*).

TARIFA de anualidades por cada mil duros pagaderos inmediatamente después de la
muerte del asegurado. Si éste sobrevive al plazo convenido , puede cobrar la reserva

y benzficios en las polizas de VIDA, vy el capital asegurado y beneficios en las
DOTALES.

VID A . DOT.A L.

Edﬂ-{l _— e Edad
] asegu-|] Pago |20 primas|ts primasi 20 ANOS. | 15 ANOS, | 10 AROS. B3] asegu-

T T S

rarse. vitalicio. | anuales. | anuales. §;6 primas|{1s primas|io primas] rarse.

T - _— - anuales, | anuales. | anuales.

Ados, Dzures. Duros. Dures. Diros, Duros. Dauros, A#ios.

25 20 50 28 10 23 10 48 %o 40 105 9o 25
26 1 00 28 6o 33 8o 48 go 50 | 106 oo 26
27 21 50 29 20 24 40 49 00 6o | 106 10 27
28 22 10 29 80 25 10 49 20 8o | 106 10 28
29 22 70 30 50 35 90 § 49 40 106 40 29
30 23 30 31 10 36 6o 49 6o 20 106 6o 30
31 24 0O 31 8o 27 40 49 8o 106 8o 31
32 24 Y0 32 6o 18 30 50 10 107 00 32
33 25 50 33 30 39 I0 50 30 107 20 33
34 26 30 34 10 40 00 50 6o 107 40 34
27 10 35 00 41 00 50 go 107 6o
28 o0 35 8o 42 00 5I 30 107 8o
2g 00 36 8o 43 00 31 Y0 108 10
30 00 37 70 44 10 52 10 108 40
31 10 38 80 45 30 52 50 108 70
32 20 39 80 46 50 53 00 109 10
33 40 41 00 47 70 53 6o 109
%4 70 42 20 49 00 54 20 109
36 10 43 50 50 40 54 Bo 110
37 50 44 Bo 51 gO 55 60 110
39 10 46 20 53 40 56 40 III
40 70 47 %0 10 57 30 112
42 50 49 40 80 58 10 112
40 §1 10 6o 50 40 113
40 52 QO 50 70 114
50 54 80 50 00 115
8o 56 go bo 50 116
30 50 10 9o 20 8 11y
9o 61 40 20 00 118
70 63 g0 80 90 119
6o 66 6o 40 10 121
69 50 30 50 122
22 60O 30 10 124
75 80 50 go 126 3
79 40 Qo 10 128
83 20 - bo 50 131
50 133
70 136 40
20 139 6o
00 143 00
G ' ; 146 80

(*) Consiiltese 4 los Agentes acerca de las demas clases de seguro y sus tarifas.
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La

EQUITATIVA DE LOS EST&DGS_ UNIDOS,

- Sociedad de seguros de vida,

TIENE MAYOR SOBRANTE,

realiza anualmente
NEGOCIOS POR MAYOR SUMA
y ostenta

MAYOR CARTERA DE RIESGOS VIGENTES

que ninguna otra Compaififa del mundo.

La Pdliza Libérrima de esta Sociedad
SIN RESTRICCIONES

transcurrido el primer afio,

ES INDISPUTABLE
después de los dos
Y PAGADERA SIN DEMORA,
siendo imprescriptible
POR EL VALOR SALDADO CORRESPONDIENTE

después de satisfechas tres anualidades,
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